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P R E S E N T A C I Ó N
Como en años anteriores, SERCOBE presenta en este INFORME ANUAL los resultados del análisis
efectuado sobre la situación y perspectivas de la Industria Española de Bienes de Equipo en el
ejercicio 2011.

Se realizan anualmente dos análisis, el presente trabajo y el AVANCE DE RESULTADOS de final de
año, con el objetivo de conocer en profundidad la realidad de nuestro sector. Están basados en
las encuestas efectuadas entre las empresas más representativas según su dimensión y especia-
lidad, y en los datos disponibles elaborados por los diferentes departamentos de la Administra-
ción Española, de la Unión Europea y de las Asociaciones Europeas del Sector.

Con tal conocimiento perseguimos orientar y adecuar nuestras actuaciones a las necesidades
empresariales, cumpliendo así los fines estatutarios de apoyo y estímulo a la Industria Española
de Bienes de Equipo cuya representación nos honramos en recibir. Así mismo con la informa-
ción y los datos numéricos que aquí se recogen las empresas disponen de un elemento compa-
rativo para valorar su situación frente a la del segmento empresarial en el que se incluyen.

En la segunda parte de esta publicación recogemos de forma sistemática las actuaciones y la la-
bor desarrollada por Sercobe.

La Industria Española de Bienes de Equipo 2011

El ejercicio 2011 ha venido marcado por serias incertidumbres en la UE y en especial en la Zona
Euro, que finalmente han debilitado las expectativas iniciales de recuperación.

Por otra parte, se ha mantenido la evolución favorable en EE.UU. y en los países emergentes de
Asia e Iberoamérica.

La economía española ha acusado el impacto de tales turbulencias debiendo hacer frente a sus
problemas presupuestarios y financieros, que han ocasionado la caída de la actividad en el últi-
mo trimestre, frustrando las previsiones iniciales de remontada de la crisis y la reducción de las
dramáticas cifras de paro.

En este contexto, la Industria Española de Bienes de Equipo ha conseguido detener las caídas
de la actividad registradas en los dos ejercicios anteriores, obteniendo un tímido pero positivo
avance.

Los datos contenidos en este Informe recogen una visión general de la evolución de nuestro
Sector, existiendo diferencias de matiz, en algún caso considerables, al analizar la situación par-
ticular de las distintas especialidades y dimensiones del conjunto de empresas examinadas. En
el presente Informe Anual se hace mención explícita a tales diferencias.

Así, la Facturación registra un ascenso del 0,8% en términos reales (2,2 corrientes) y se sitúa en
un volumen del orden de 39.000 millones de euros.

El nivel de actividad ha permitido mantener prácticamente los puestos de trabajo, y el Empleo
presenta una tasa estimada del –0,1%, lo que supone 180.000 personas de forma directa y
más del doble en empleo inducido y de suministradores.

En consecuencia, la Productividad Bruta ha experimentado una mejora del 1,8% en términos
reales.

La inevitable lucha por la competitividad ha obligado a una contención en los Precios de Venta
cifrada en un incremento del 1,4% para el mercado interior y de 0,9% en la exportación.

Contención, igualmente, en los Costes de Personal, con una subida media del 1,1%.

El clima de austeridad y esfuerzo tiene su reflejo en los Resultados Empresariales, que des-
cienden hasta representar un 3,6% del total facturado, acusando un recorte próximo al 50%.
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P R E S E N T A C I Ó N
La Inversión Sectorial propia en sus activos productivos, aunque retrocede un –2,5%, supone
que se ha dedicado del orden de un 2,1% de la facturación a la mejora de los medios de pro-
ducción.

Los detalles de la evolución antes señalados, han sido posible gracias a un constante y denoda-
do esfuerzo de presencia en los mercados exteriores.

Basta recordar que la Exportación ha crecido del orden de un 16% alcanzando los 31.200 mi-
llones de euros, lo que supone que se ha dedicado a esta un 80% de la producción.

De esta forma, nuestro Sector se mantiene como el mayor exportador con un peso del orden
del 15% del total.

El volumen de la Contratación realizada en el ejercicio se ha incrementado en un 4,2%, tasa
que resulta superior al obtenido por la Facturación, antes citada, y similar a la registrada el año
2010, que a su vez ha permitido detener en 2011 la tendencia descendente de la actividad re-
gistrada en los dos últimos años.

Siendo esto un aspecto positivo, hay que considerar que el total de la Contratación cubre tan
solo el 90%  de la Cifra de Negocios, aunque el porcentaje es superior al de 2010.

2012 y Mirando al futuro

La evolución de los datos económicos en los primeros meses de 2012 apunta a que la esperada
recuperación se retrase al final del ejercicio o principios del próximo, teniendo en cuenta que se
mantienen las incertidumbres en la Zona Euro.

La economía española continua teniendo que hacer frente a sus compromisos de ajuste de las cuen-
tas públicas,al saneamiento del sistema bancario y a atacar con decisión el problema  del paro.

Es la búsqueda de un delicado equilibrio entre la austeridad y las medidas de estímulo.

La Industria Española de Bienes de Equipo ha dado prueba de su capacidad para resistir la difícil
situación mejorando su competitividad y acudiendo con éxito a los mercados internacionales
donde la demanda de estos bienes se mantiene frente a la caída de otros ámbitos de actividad.

La industria manufacturera y, en concreto, aquellas especialidades con mayor contenido tecno-
lógico parecen llamadas  a constituirse en el sustituto inevitable de otros sectores en evidente
declive.

Resultará así posible la recuperación de nuestro Sector en los plazos antes citados y será igual-
mente positivo dedicarle especial atención a la hora de aplicarle los estímulos necesarios, favo-
reciendo sus inversiones en activos productivos, impulsando la eficacia y eficiencia de sus acti-
vidades de innovación, y apoyando su esfuerzo exportador.

Su peso en el conjunto de la economía española y especialmente en la exportación, su condi-
ción de ser intensivo en empleo cualificado, acorde con la demanda de puestos de trabajo, lo
identifican como sector estratégico clave en la remontada de la crisis.

Agradecimientos

Expresamos nuestro agradecimiento a todas las empresas asociadas por la confianza deposita-
da en su Asociación y a todos los participantes, que han hecho posible este análisis sectorial
aportando sus datos y estimaciones cualitativas, a los Ministerios de Economía y Competitivi-
dad y de Industria, Energía y Turismo, con los que SERCOBE colabora estrechamente, y al Institu-
to Español de Comercio Exterior por su apoyo y patrocinio de esta publicación.
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LA INDUSTRIA ESPAÑOLA DE BIENES DE EQUIPO 2011I



1
1.1. LA ECONOMÍA INTERNACIONAL 

Ejercicio 2011

La situación en Europa ha continuado en la línea de
agravamiento de los problemas surgidos a partir de la
segunda mitad del ejercicio, y en términos generales
se aprecian valores más flojos en las magnitudes so-
cioeconómicas que los previstos en el Informe ante-
rior(1).

Por otra parte, la evolución de los países emergentes
en Asia e Iberoamérica mantiene una tendencia de
continuidad en los buenos resultados, si bien con al-
gunas tensiones.

En EE.UU. no aparecen variaciones sustanciales en la
línea de crecimiento moderado, aunque las cuentas
públicas en especial la Deuda, se sitúa en valores ex-
cesivos.

Los valores del PIB que se muestran en el cuadro re-
cogen cortos avances, siendo Alemania la que presen-
ta mejor tasa y correspondiendo las más débiles a Ita-
lia y Reino Unido(2). Tan sólo en Japón las cifras son
negativas.

Es de destacar que comparativamente con los resulta-
dos de 2010, los retrocesos son generalizados salvo
en Francia.

Para la Demanda Interna (aportación en pp. al creci-
miento del PIB) la perspectiva es similar: Alemania en
cabeza, seguida de Francia, y aparecen tasas negati-
vas en Italia y Reino Unido. Los valores medios de Eu-
ropa son muy escasos, en el entorno de medio punto.
También aquí las cifras retroceden frente a las de
2010.

En las relaciones con el exterior, Balanza de Pagos
c/c (% PIB), la UEM presenta el equilibrio. Alemania,
una vez más, consigue valores positivos aunque lige-
ramente inferiores a 2010, al igual que Japón.

Se ajusta el Déficit Público (% PIB) que disminuye sin
excepciones, salvo en Japón, frente a las cifras de
2010, y los valores en general mejoran la anterior pre-
visión, pero excepto Alemania, todos superan el –3%
quedando la UEM en el –4,5%.

Todos los porcentajes de la Deuda Pública (% PIB)
superan el 80%; en Italia y EE.UU. están por encima
del 100%, y en Japón superan el 200%. Igualmente as-
cienden desde los obtenidos en 2010 y únicamente
Alemania presenta una mejora que, en su caso, es su-
perior a un punto.
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CONTEXTO GENERAL

INDICADORES BÁSICOS DE LA ECONOMÍA INTERNACIONAL (*)

P.I.B. Demanda Balanza pagos Déficit Deuda Producción I.P.C. Tasa de

interna cc en % PIB público, % PIB pública industrial paro

2011 2012 2011 2012 2011 2012 2011 2012 2011 2012 2011 2012 2011 2012 2011 2012

Alemania 3,1 0,7 2,3 1,0 5,5 4,7 -1,0 -0,9 81,2 82,2 7,3 2,5 2,5 2,3 5,9 5,5

Francia 1,7 0,5 1,8 0,2 -2,4 -2,4 -5,2 -4,5 85,8 90,5 2,3 2,0 2,3 2,1 9,7 10,2

UEM 1,5 -0,3 0,5 -1,1 -0,1 0,6 -4,1 -3,2 87,2 92,4 3,2 -1,8 2,7 2,4 10,1 10,1

R. Unido 0,7 0,5 -0,4 0,0 -2,1 -1,7 -8,3 -6,7 85,7 91,2 -1,3 -4,0 4,5 2,9 8,0 8,5

EE.UU. 1,7 2,0 1,7 2,2 -3,2 -3,1 -9,6 -8,3 102,9 108,9 4,0 4,3 3,2 2,5 8,9 8,2

Japón -0,7 1,9 0,0 2,1 3,6 1,7 -10,1 -8,2 229,8 219,0 -3,6 2,6 -0,3 -0,3 5,1 4,5

España 0,7 -1,8 -1,8 -4,4 -3,5 -2,0 -8,5 -6,4 80,9 80,9 -1,4 -5,8 3,1 1,9 21,7 24,4

(*) Previsiones de la U.E. Primavera 2012

(1) Enero 2012
(2) Previsiones de la UE. Primavera 2012

Montaje de catenaria en línea de alta velocidad
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Los problemas europeos configuran una clara evolu-
ción a la baja de la Producción Industrial a partir de
los buenos resultados de 2010.

Entran en valores negativos Italia y Reino Unido así
como Japón. Las mejores tasas corresponden a Ale-
mania y EE.UU.

Se mantiene el nivel de Precios de Consumo en tasas
ligeramente inferiores al tres por ciento. Lo superan,
en especial el Reino Unido, y en menor medida los
EE.UU. y el conjunto de UE-27. Japón continúa con ci-
fras negativas.

Se aprecian cortos avances en la creación de Empleo
(Cont. Nac.) que mejoran la situación de 2010, pero
mantienen cifras por debajo del 1% solo superadas,
escasamente, por Alemania y EE.UU. Italia y Europa
consiguen abandonar los valores negativos del año
anterior.

En consecuencia, la Tasa de paro (% población acti-
va) no sufre variaciones sustanciales. En la UEM alcan-
za el 10% y un valor similar en la UE-27. Alemania y Ja-
pón presentan las menores tasas.

Previsiones 2012

Difícil pronóstico para Europa, donde las incerti-
dumbres sobre la evolución de sus problemas per-
miten escaso optimismo. Estancamiento en la UE-
27, tasas negativas en la Zona Euro y en Italia en
particular.

La comparación con los resultados de 2011 es en
todo caso de descensos generalizados.

Por otro lado, Japón y EE.UU. marcan una diferencia
con previsiones más favorables que se extenderían a
los países asiáticos emergentes y a Iberoamérica en
forma más selectiva.

1.2. LA ECONOMÍA ESPAÑOLA

Ejercicio 2011

La evolución del PIB ha ido perdiendo impulso a lo
largo del ejercicio (0,9; 0,8; 0,8; 0,3) y las tasas intertri-
mestrales (0,4; 0,2; 0,0; –0,3) muestran estancamiento
en el tercer trimestre y retrocesos en el cuarto, con un
valor final de 0,7%, muy corto teniendo en cuenta
que se produce después de dos ejercicios negativos,
–3,7% en 2009 y –0,1% en 2010.

Atendiendo a la OFERTA los avances son escasos
pero positivos, salvo en la Construcción cuyo VAB re-
trocede un –3,8% (–7,8% en 2010).

Corresponde un 0,6% al VAB de la Agricultura
(–1,1% en 2010); 1,1% al VAB Servicios que fue de
1,4% el ejercicio anterior y 1,9% al VAB Industria so-
bre el 0,6% de 2010.

En particular, el VAB de la Industria Manufacturera
presenta la mejor tasa 2,4% (0,5% en 2010), pero la
evolución (3,4; 3,0; 3,4; –0,1) recoge los problemas
existentes.

Finalmente, la aportación de Impuestos crece un
1,7% desde la tasa negativa de –1,2% en 2010.
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CONTEXTO GENERAL

Oferta

Ponderación 2010, Incr % 2011, Incr %

original* (Estimación)

VAB 91,9 –0,1 0,7

Agricultura 2,4 –1,1 0,6

Industria 15,5 0,6 1,9

Industria manufacturera 12,3 0,5 2,4

Construcción 10,5 –7,8 –3,8

Servicios 63,4 1,4 1,1

IMPUESTOS 8,1 –1,2 1,7

Refinería. Planta de hydrocraker. Huelva
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En cuanto a la DEMANDA, retrocede un –0,7% el
Gasto Total en Consumo Final que había experi-
mentado un mínimo avance del 0,6% en 2010.

Entran en tasas negativas los componentes principa-
les y, así, el Gasto de los Hogares cae un –0,1% tras
el escaso avance del 0,7% en 2010, y el Gasto de las
AAPP un –2,2% perdiendo la corta recuperación de
0,2% del ejercicio anterior.
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CONTEXTO GENERAL

CUADRO 1

Ponderación 2010, Incr % 2011, Incr % 2012, Incr %

original* (Estimación) (Previsión)

P.I.B. 100 -0,1 0,7 -1,7

Demanda

Gastos sobre Consumo Final 78,5 0,6 -0,7

Hogares 57,2 0,7 -0,1 -1,8

I.S.F.L. 1,0 2,6 0,1

AA.PP. 20,3 0,2 -2,2 -7,1

Formación Bruta de Capital Fijo 22,1 -6,3 -5,1 -8,4

Bienes de Equipo 6,4 5,1 1,4 -6,0

Productos Metálicos y Maquinaria 4,5 5,3 -0,1

Equipos de Transporte 1,8 4,9 5,8

Construcción 14,0 -10,1 -8,1 -10,4

Vivienda 6,9 -9,9 -4,9 -5,6

Otras Construcciones 7,1 -10,4 -11,2 -14,3

Otros Productos 1,3 -8,2 0,7

*Variación de existencias 0,4 0,0 0,0

*Demanda Nacional 102,2 -1,0 -1,8 -4,2

*Demanda Externa -2,2 0,9 2,5 2,7

Exportación de Bienes y Servicios 13,5 9,0 3,3

Importación de Bienes y Servicios 8,9 -0,1 -5,7

(*) Aportaciones del P.I.B. en P.P.

Centros de Transformación Camión cisterna de agua todo terreno. Nueva Caledonia
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La Inversión tampoco aporta evoluciones positivas,
así la FBCF Total continua en tasas negativas de
–5,1%, ligeramente mejor al –6,3% de 2010. Por su
parte la FBCF en Construcción pierde un –8,1%
(–10,1% en 2010) y el descenso es más acusado en
Otras Construcciones, –11,2%, y algo menor, –4,9%, en
Vivienda.

La FBCF en Bienes de Equipo y activos cultivados
mantiene tasas positivas de 1,4%, pero claramente
inferiores al 5,1% de 2010, que parecía el inicio de la
recuperación. De sus dos componentes destaca el
avance de la FBCF de Material de transporte, que
presenta un 5,8%, incluso superior al 4,9% del año

anterior. Sin embargo, la FBCF de Otros bienes de
equipo cae un –0,1%, retrocediendo de la tasa del
5,3% en 2010 y la evolución (4,3; –0,7; –0,1; –3,7)
muestra una preocupante aceleración negativa.

En consecuencia, la aportación de la Demanda Na-
cional al crecimiento del PIB es negativa, de –1,8 pp.,
incluso inferior a los –1,0 pp. de 2010. Por el contrario,
la aportación de la Demanda Externa es de 2,5 pp.,
superior a 0,9 pp. del ejercicio precedente, situación
que corresponde a un aumento de las Exportaciones
de Bienes y Servicios del 9,0%, que muestra cierto
retroceso ante el 13,5% obtenido en 2010, y a una caí-
da de las Importaciones de Bienes y Servicios de
–0,1% frente a la recuperación de 8,9% de 2010, ob-
tenida después de dos ejercicios precedentes en claro
descenso.

OTRAS CIFRAS DE LA ECONOMÍA

Completando la visión del Sector Exterior, en tér-
minos de Aduanas las Exportaciones se incremen-
taron un 14,8% (9,6% volumen) frente al 16,8 en
2010 (15% en volumen)

Por su parte las Importaciones crecieron un 8,7%
(0,2% volumen), tasas muy inferiores al 16,5% y
11,3% obtenidas en 2010. El resultado es una re-
ducción del Saldo Exterior (volumen) del –13,0%
que en 2010 había crecido un 15,2% y una Tasa de
cobertura (Exp/Imp) del 82,2%, con una mejora de
4,39 pp.

Se aprecian incrementos considerables en los precios
de Producción en el mercado exterior y, así, el IVU
para las Exportaciones es de 4,8% (1,6% en 2010) y
de 8,5% en las Importaciones (4,6% en 2010).
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CONTEXTO GENERAL

DATOS ADICIONALES DE LA ECONOMÍA ESPAÑOLA

2010 2011 2012 

DÉFICIT DE LAS ADMINISTRACIONES PÚBLICAS, EN % DEL P.I.B. -9,3 -8,9 -6,4

BALANZA DE PAGO C/C, (% DEL P.I.B.) -4,6 -3,5 -1,8

DEUDA PÚBLICA (% DEL P.I.B.) 61,2 68,5 80,9

% DE PARO SOBRE LA POBLACIÓN ACTIVA (E.P.A.) 20,1 21,7 21,7

COMERCIO EXTERIOR DE MERCANCÍAS, EN EUROS CORRIENTES Incr. 2010/2009 en % 2011 en 10
6
€ Incr. 2011/2010 en %

EXPORTACIONES 16,8 214.488 14,8

IMPORTACIONES 16,5 260.820 8,7

SALDO COMERCIAL 15,2 46.332 -13,0

TASA DE COBERTURA (EXP/IMP) EN % 0,2 82,2 4,4

Fuentes: Departamento de Aduanas e II.EE.

(*) Variación en puntos porcentuales.

Proyecto de soterramiento 50 kV. Asturias
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La Balanza de Pagos (c/c % PIB) presenta una re-
ducción del déficit hasta el –3,5%, mejorando el
–4,6% del ejercicio anterior. La mejora proviene del
comportamiento positivo, antes comentado, de la
balanza de bienes y servicios frente al incremento
del pago de intereses de la Deuda.

El Déficit Público (AAPP % PIB) se redujo del –9,3%
al –8,9%, pero la reducción presentó una desvia-
ción del objetivo previsto de 2,9 pp. que supone el
48%.

La Deuda Pública (AAPP % PIB) continúa su ascen-
so y pasa del 61,1% de 2010 a una cifra prevista en
el orden del 68%.

La evolución de los Precios acusa cierta tensión.
Así, el IPC que en 2010 se situó en 1,8% (media
anual), presenta en 2011 un 3,2%, si bien los valo-
res trimestrales (3,5; 3,5; 3,1; 2,8) se mueven a la
baja.

Para el sector Manufacturero la variación es de tan
solo el 1,7%, pero también superior al estanca-
miento de 2010, 0,0%, y para los Bienes de equipo
1,2% y 0,2% en 2010.

Continúa siendo el Empleo la máxima preocupa-
ción. Se estanca la Población Activa Total, 0,0%.
Retrocede el número de ocupados, –1,9% (–2,3%
media 2010), con una serie (–1,3; –0,9; –2,1; –3,3) en
caída continua. Aumenta el Número de parados,
7,9% (11,6% media 2010) como resultado de una
evolución claramente al alza (6,4; 4,1; 8,8; 2,3) y, fi-
nalmente, la Tasa de paro se sitúa en el 21,7% so-
bre el 20,1% de 2010.

El Coste Laboral Unitario (CLU), que en 2010 ex-
perimentó una tasa anual del –2,6%, termina 2011
con una nueva reducción del –1,9%, a través de
una línea de evolución en continua contención
(–2,0; –1,7; –1,5; –2,5).

La Remuneración por asalariado presenta un cre-
cimiento del 0,8% frente al 0,0% de 2010 y la varia-
ción anual por trimestres (0,6; 0,5; 1,2; 1,1) apunta
subidas en la segunda mitad.

En consecuencia, la Productividad por ocupado
mejora un 2,8%, superior al 2,6% de 2010. La serie
trimestral asciende, especialmente en el tercer tri-
mestre (2,6; 2,2; 2,8; 3,7). Para el sector Manufactu-
rero, la tasa de productividad 2011 asciende un
6,6%, elevada pero inferior al 6,8% de 2010.

ACTIVIDAD DE LOS SECTORES 

El Índice de Producción de la Construcción (CNAE
09) tan solo modera el último descenso del –20,3%
obtenido en 2010, con una tasa de –14,5% en 2011.

Por su parte el Índice de Cifra de Negocios del Sec-
tor Servicios presenta una tasa del –1,1%, que fue de
0,8 en 2010.

Una atención especial al SECTOR INDUSTRIAL y en
particular al de BIENES DE EQUIPO.

El IPI General en 2011 pierde el –1,4%, con una serie
que señala un claro retroceso, tras haber conseguido
un +0,8% en 2010 (1,8; –1,1; –1,4; –5,0).

Para el IPI de Bienes de Equipo (20,6% del total In-
dustria, incluido vehículos), por el contrario se aprecia
un avance del 0,7%, partiendo de una tasa negativa
del –3,3% en 2010. La evolución en 2011 (3,0; 2,5; 2,6;
–5,3) refleja la fuerte tendencia al deterioro del último
trimestre. Tomando como base 100 el año 2005, el ín-
dice se sitúa en 79%, que indica una peligrosa pérdida
de capacidad, superior incluso al del conjunto de la
Industria, que marca un 83%.

Atendiendo al CNAE 09, el IPI de la Industria Manu-
facturera (89% del Total Industria) entra en tasa ne-
gativa de –1,4% en 2011, tras haber registrado un li-
gero avance de 0,6% en 2010, y la evolución (3,7; –1,4;
–1,8; –5,9) confirma el deterioro creciente.
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2010, Incr. % 2011, Incr. % 2012, Incr. % 

ÍNDICE DE PRODUCCIÓN INDUSTRIAL 0,9 –1,4 –3,8

IPC (MEDIA ANUAL.) 1,8 3,2 1,8

COSTE LABORAL UNITARIO –2,6 –1,9 0,4

Nº DE OCUPADOS (EMPLEO) –2,6 –2,0 –3,3

Protección contra el rayo de instalaciones públicas
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COMPONENTES BIENES DE EQUIPO. PRODUCCIÓN

CNAE 2010, 2011,

Peso % Incr. % Incr. %

sobre el total

* Productos metálicos, excepto 
Maquinaria y Equipo 7,5 –6,4 –1,3

Productos informáticos, electrónicos 
y ópticos 1,6 3,0 –19,4

Material y Equipo Eléctrico 3,7 –2,7 –1,3

Maquinaria y Equipo N.C.O.P. 5,4 –4,3 6,1

Otro Material de Transporte 2,1 –11,6 –14,9

Reparación e Instalación de 
Maquinaria y Equipo 0,3 –19,0 –5,2

** Bienes de Equipo 
Ponderación SERCOBE 20,6 –5,2 –2,2

Bienes de Equipo TOTAL IPI 20,6 –3,4 0,7

* Según criterio de inclusión.

** Tasa promedio estimada SERCOBE.

Dentro de esta clasificación por Actividades, la evolu-
ción de las que tradicionalmente se inscriben dentro
del Sector de Bienes de Equipo se ha comportado
como sigue:

Productos Metálicos (7,5% del Total Industria(3)): La
tasa en 2011 baja un –1,3% a partir del –6,4% en
2010. La serie trimestral (7,4; –1,3; –1,0; –10,2) es clara-
mente negativa.

Electrónica e Informática (1,6% del Total Industria):
Cae en 2011 un grave –19,5%, tras haber subido un
3,0% en 2010, y las tasas trimestrales (–15,3; –20,5;
–17,0; –24,4) son realmente preocupantes.

Equipo Eléctrico (3,7% del Total Industria): Nuevo
descenso del –1,3% que se suma al –2,7% de 2010, y
la serie es negativa a partir del segundo trimestre (8,5;
1,9; –6,5; –8,3).

Equipo Mecánico (5,4% del Total Industria): La única
que presenta tasa positiva de 6,1% superando el
–4,3% de 2010, pero la evolución trimestral denota la
debilidad general (10,4; 6,4; 4,9; 3,3).

Otro Material de Transporte (2,1% del Total Industria):
Continúa con fuertes descensos del –14,9% incluso
mayor que el –11,6% de 2010, con una serie trimestral
que no da respiro a las caídas (–12,5; –13,2; –14,7; –19,3).

Reparación e Instalación (0,3% del Total Industria):
Pierde un –5,2%, que dulcifica el –19,0% obtenido en
2010, y la evolución a lo largo de 2011 apunta una
cierta mejora (–18,6; –11,7; 8,9; 3,5).

Según los datos anteriores el IPI de Bienes de Equi-
po habría experimentado un retroceso en el entorno
del –2,2%, frente al –5,2% de 2010(4).

Atendiendo a la selección de las posiciones estadísti-
cas, según criterio SERCOBE, de la CNAE 3 dígitos, y
agrupándolas en cinco subsectores básicos, se obtie-
ne el siguiente resultado.

Productos Metálicos: +5,3%
Equipos Electrónicos: –8,4%

Equipos Eléctricos: –1,7%
Equipos Mecánicos: +4,9%

Equipos de Transporte: –11,9%

Para el conjunto, considerando el peso relativo atri-
buido a cada subsector, el valor medio para la Indus-
tria de Bienes de Equipo es una tasa del –0,8%.

Las diferencias con la anterior estimación se centran,
básicamente, en los Productos metálicos debido a los
criterios de inclusión de los bienes considerados, que
en este caso se eliminan aquellos que no tienen desti-
no específico para la industria. En los otros subsecto-
res la coincidencia cualitativa indica el claro retroceso
de la Electrónica, así como en los Equipos de Trans-
porte, con tasas muy similares en este caso para los
dos análisis. También hay variaciones análogas para
los Equipos Eléctricos con tasas negativas menores,
inferiores al 2%, y mejor comportamiento de los Equi-
pos Mecánicos, con incrementos superiores al 5%.
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Gasoducto. La Rioja
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Observando los Índices e Indicadores y Encuestas de
Coyuntura (CNAE 2009), siempre para los Bienes de
Equipo, la Cifra de Negocios obtiene una tasa del
+0,6% frente al 1,6% de 2010 y la evolución presenta
descensos en el último trimestre (0,1; 2,2; 4,7; –3,9) Se
obtiene así un índice de 90,5 (base 100 en 2005).

ÍNDICES, ENCUESTAS DE COYUNTURA E INDICADORES

2010 2011

% anual % anual

Índice de Cifra de Negocios 1,6 0,6

Índice de Entrada de Pedidos 3,1 2,8

Encuesta de Coyuntura Industrial.
Utilización Capacidad Productiva 73,0 76,2

Indicadores de Disponibilidad –11,0 –9,8

Producción 1,2 –1,1

Importación 4,2 3,4

Exportación 26,5 13,4

Indicador Sintético ISE 7,2 2,7

La Entrada de pedidos mejora un 2,8%, inferior al
3,1% de 2010. También la serie trimestral se hunde en
el cuarto trimestre (4,6; 4,9; 2,4; –0,8). El Índice resulta
83,9 frente a la base 100 de 2005.

La Utilización de la Capacidad Productiva mejora el
73,0% de 2010 situándose en 76,2%, y la evolución
trimestral se muestra descendente a partir del segun-
do semestre.

El Indicador de Disponibilidad (P–E+I) presenta en
2011 una tasa del –9,8%, menos negativa que el
–11,0% de 2010 y la serie trimestral reduce la tenden-
cia negativa (–12,2; –10,6; –7,4; –8,7).

La Producción pierde un –1,1% partiendo de 1,2%
en 2010.

La Importación consigue una tasa del 3,4%, menor
que el 4,2% de 2010.

La Exportación alcanza un 13,4%, muy inferior al
26,5% del año anterior.

El Indicador Sintético (ISE-Demanda) tiene una tasa
del +2,7% (7,2% en 2010) y los valores trimestrales
apuntan retrocesos intensos (6,7; 1,8; 3,5; –1,1).

El examen de la evolución del Sector Exterior Espa-
ñol(5) reviste especial importancia para los bienes de
equipo, tanto por el alto porcentaje de la producción
dedicado a la exportación, como por el peso que su-
pone sobre el comercio exterior total de mercancías.

La Importación anual, que supone un 16,7% de la im-
portación total, presenta un descenso del –1,4%, con
una marcha trimestral cuya fortísima caída confirma
el retroceso de la demanda interna (8,1; –0,4; –5,0;
–7,2). Por subsectores, la Maquinaria para la Industria
crece un 2,5%; los Equipos de tratamiento de datos y
telecomunicación caen –8,3%; los Equipos Ferrovia-
rios, –35,2%; equipos aeronáuticos, –29,1%; Otros
Bienes de equipo, 4,9%, dentro de los cuales los eléc-
tricos se incrementan un 7,5%.

Mantienen las Exportaciones tasa positiva del 15,4%
incluso superior al 12,2% de 2010, si bien la evolución
apunta una cierta pérdida de empuje (18,5; 16,9; 12,4;
14,6). Obtienen tasas positivas la maquinaria para la in-
dustria, 12,9%; los equipos ferroviarios, 61,9%; aeronáuti-
cos, 24,6%; eléctricos, 21,2%; y Otros, 13,2%. Tan solo re-
troceden los equipos de telecomunicaciones un –18,3%.

En RESUMEN se han frustrado en gran medida las
previsiones iniciales de un ejercicio que consolidara la
tendencia de recuperación apuntada a finales de
2010 y comienzos de 2011.

Las dificultades de la Zona Euro y la falta de capaci-
dad de reacción de la economía española, acosada
por sus problemas presupuestarios y financieros y el
nivel de paro, han producido un estancamiento de las
principales magnitudes.

Pérdida de pulso de la demanda interna y la inversión y
los aspectos positivos provienen básicamente de la evo-
lución del comercio exterior, donde se mantiene el creci-
miento de las exportaciones, aunque a menor ritmo,
mientras que descienden las importaciones, dando ori-
gen a una mejora en la Balanza de Pagos, uno de nues-
tros desequilibrios tradicionales que ha de ser corregido.

Consecuencia de lo anterior ha sido el comporta-
miento algo más entonado de los sectores con mayor
capacidad exportadora, en concreto de la Industria
Manufacturera y dentro de ella las especialidades más
tecnificadas como los bienes de equipo, que continúa
como mayor exportador. Así, según se ha visto, apare-
cen cifras positivas, aunque cortas, en su VAB y la
FBCF, siendo preocupante su flexión a la baja a lo lar-
go del año, que también se aprecia en la Producción.

Parece evidente que, al igual que ocurre en la UE, la
superación de esta nueva caída dentro de la incipien-
te recuperación habrá de apoyarse en el despegue de
estos sectores industriales.

Las actuaciones para impulsarlos se han de inscribir
en un contexto ineludible de contención de gasto, las
obligadas restructuraciones, aumento de la producti-
vidad y la mejora del crédito al sistema productivo.
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Previsiones 2012

La economía española enfrenta el ejercicio 2012 en
una situación delicada. El nivel del Déficit Público, que
rebasa con mucho el límite esperado, obliga a recurrir
a la financiación exterior, con el consiguiente aumen-
to de la Deuda Pública que a su vez conlleva un cre-
ciente ascenso de los intereses a pagar.

Este Servicio de la Deuda, junto con las obligaciones
sociales derivadas del nivel de paro, dejan escaso
margen de maniobra para emprender acciones que
estimulen la actividad productiva. Se suma así la difi-
cultad para conseguir un incremento de los ingresos
derivados del sistema impositivo.

De esta forma, la inevitable austeridad de la gestión
pública viene impuesta tanto por los compromisos
adquiridos con la UEM y sus problemas internos,
como por la necesidad de evitar el aumento en unos
intereses insostenibles por el crecimiento de la Deuda.

Los poderes públicos precisan diseñar un casi mági-
co equilibrio: Recortar al máximo el gasto que pueda
calificarse como innecesario, superfluo e improduc-
tivo y mantener, e incluso impulsar, aquél que ayude
a las actividades de los sectores que sean capaces
de crear empleo y generar crecimiento económico,
que posibilite un aumento de la recaudación impo-
sitiva.

Todo ello, dentro de un escenario internacional en el
que permanecen las dudas sobre la evolución de la
economía y, en especial, de la situación de Europa
donde los posibles cambios en las orientaciones polí-
ticas introducen nuevos factores de incertidumbre.

En consecuencia, las previsiones para el Ejercicio
2012 apuntan a una caída del PIB tras el corto avance
conseguido en 2011, con una estimación en el entor-
no del –1,7%.

Se incrementa el retroceso del Consumo de los Ho-
gares hasta un –1,8%, ante las indudables dificulta-
des derivadas del nivel de paro y el aumento de la
carga impositiva.

Mayor es el descenso del Consumo Público que se si-
túa por encima del –7%, respondiendo a la necesidad
de contención del gasto.

Continúa cayendo la Inversión, y la FBCF se espera al-
cance una tasa del –8,4%, correspondiendo a la
Construcción un valor superior al –10%, mientras
que para Bienes de Equipo y otros Productos se
perdería el modesto avance del año anterior para en-
trar en zona negativa, estimada en un valor próximo
al –6%.

En consecuencia, la Demanda Nacional continuaría
su descenso con una aportación negativa de –4,2
puntos porcentuales.
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Algo más entonadas son las cifras correspondientes
al Sector Exterior, así, se mantiene el crecimiento
de las Exportaciones, aunque perdiendo fuerza, a
un ritmo algo superior al 3,3%, mientras que las Im-
portaciones intensificarían su retroceso hasta un
–5,7%.

Así pues, el Saldo Exterior continuaría con una apor-
tación positiva de 2,7pp al PIB.

También mejora la previsión del Saldo de la Balanza
de Pagos por cuenta corriente en porcentaje del
PIB para alcanzar un –1,8%.

Dificultades en las Cuentas Públicas. El Déficit Públi-
co (AAPP % PIB) se situaría por encima de lo acorda-
do, quedando en un valor en el entorno del 5,8% y
subiría la Deuda hasta una cifra próxima al 80%.

En este escenario no parece posible la creación de
Empleo, que experimentará una nueva reducción
del –3,3%, con lo que la Tasa de Paro alcanzaría
un 24%.

El IPC (media anual), aflojaría su evolución del año an-
terior, para situarse en 1,8%. Asimismo los Costes La-
borales (remuneración por asalariado) quedarían en
un escaso incremento próximo al 0,4% claramente
inferior al de 2011.

Preocupante la previsión de evolución de la Produc-
ción Industrial pues se esperaba que, al igual que en
los países de nuestro entorno, fuera el sector que con-
tribuyera sustancialmente a la remontada de la crisis.
Los avances apuntan a un nuevo retroceso más acu-
sado, que oscilaría en el orden del –3,5%.

1.3. LA INDUSTRIA DE BIENES 
DE EQUIPO EN EUROPA

La información que a continuación se presenta tiene
como base el “Annual Report” realizado por ORGALIME
con la participación de SERCOBE como miembro de
dicha organización.

ORGALIME agrupa 34 Asociaciones nacionales de 23
países europeos, lo que supone más de 130.000 em-
presas.

El ámbito comprende los productos metálicos; equipos
mecánicos; equipos eléctricos y electrónicos, capítulos
25 a 28 y 32.5, así como el 33, correspondiente a los ser-
vicios de Instalación y Reparación de maquinaria y
equipos, según la clasificación NACE, Rev.2 del Eurostat.

Ejercicio 2011

Tras un inicio con carácter muy favorable, la segunda
parte de 2011 ha ido perdiendo empuje de forma que
finalmente se estima que la Facturación total ha ex-
perimentado un crecimiento del 7,8%, inferior al esti-
mado en el “Avance de Otoño” pero evidentemente
muy considerable.

El motor de este crecimiento sostenido en los dos úl-
timos ejercicios corresponde a la Actividad Exporta-
dora, centrada especialmente en los países emergen-
tes. Así, de un valor total de la exportación en 2010
cifrado en 1,15 billones de euros, 462.000 millones co-
rresponden a ventas extracomunitarias.

En 2011 las ventas “extra” crecieron un 12,5%, mien-
tras que las “intra” lo hicieron tan solo un 5,1%.

El buen comportamiento del conjunto sectorial ha
permitido una expansión de las Inversiones Propias
que presentaban un incremento del 12%, muy supe-
rior al 2,5% conseguido en 2010.

Las pérdidas de Empleo registradas en 2009 y 2010,
han roto su tendencia y se estima un aumento del
1,8%, que permite una considerable mejora de la
productividad.

LA INDUSTRIA DE BIENES DE EQUIPO EN EUROPA

2011 2010

Facturación 1,67 billones 1,55 billones

Empleo (*) 10,2 millones 9,7 millones

Exportaciones (**) 0,52 billones 0,46 billones

Inversión fija 52.000 millones 46.500 millones

(*) 1,2 millones de personas corresponden a la actividad de reparación e instalación.

(**) Ventas extracomunitarias.
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SITUACIÓN POR SUBSECTORES

Productos Metálicos: Un buen nivel de la deman-
da del sector mecánico y del automóvil ha permiti-
do un crecimiento de la Facturación del 6,9%, que
repite el conseguido en 2010.

Las estructuras metálicas crecieron modestamente,
mientras que forja y estampación lo hicieron al
14%, y al 7,5% el tratamiento de superficies.

COMPORTAMIENTO DE LOS SUBSECTORES

2010

Producción Empleo Δ Producción 

(Miles de MM) (MM de personas) 2011/2010

Productos metálicos 420 3,6 + 6,9

Equipos mecánicos 500 2,8 +11,7

Eléctricos y Electrónicos 500 2,6 + 5,5

Total Industrias ORGALIME 1.420 9,0 + 7,8

Equipos Mecánicos: Se han conseguido dos ejerci-
cios con crecimiento de doble dígito. En 2011 al-
canza un 11,7%, superior incluso al 10,2% de 2010.

Los buenos resultados alcanzan a todas las especia-
lidades y en particular a la Máquina herramienta
que remonta la severa caída de 2009 y el escaso
crecimiento de 2010, con una tasa del 20% en 2011.

Equipos Eléctricos y Electrónicos: La tasa conjun-
ta es de 5,5%, correspondiendo a la Electrotecnia
un 4,6% tras la expansión del 11,4% en 2010. Los
electrodomésticos presentan valores negativos.

Los resultados en la ITC son diferentes según la
especialidad: excelentes en los componentes
electrónicos, 20%; algo menor pero elevado en
ordenadores, floja en productos de consumo y la
instrumentación repite el 7,5% del año pasado.

Previsiones 2012

La actividad en las industrias de Orgalime ha ido aflo-
jando durante los seis últimos meses, consecuencia
del bajo nivel de inversiones registradas en la UE,
donde la permanencia de los problemas es evidente y
las “estrategias para el crecimiento” no consiguen el
impacto deseado.

Así pues, las previsiones son un escaso crecimiento
para 2012 cifrado en 1,3%, que producirá un mante-
nimiento del Empleo.
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Tele-control y monitorización de redes de distribución
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2.1. EJERCICIO 2011

Los análisis que se presentan a continuación son el re-
sultado de la tradicional ENCUESTA realizada a un
conjunto de empresas, miembros de SERCOBE direc-
tos o a través de las Asociaciones, Agrupaciones o
Grupos Especiales que pertenecen a nuestra Asocia-
ción, así como a otras empresas significativas del Sec-
tor.

En esta ocasión la muestra estadística estudiada al-
canza a 138 empresas, con una facturación del orden
de 23.700 millones de euros y 106.000 trabajadores.

Las anteriores estimaciones(6) se han visto confirma-
das y la actividad sectorial muestra un mínimo avan-
ce, tras dos ejercicios de retrocesos.

Así, la Facturación (Cuadros 6 y 7) se incrementa en
una tasa del orden del 0,8% (2,2% en corrientes)

Según dimensiones, las pequeñas empresas presen-
tan una situación más delicada, con retroceso en su
volumen facturado, mientras que las de mayor amaño
han conseguido valores positivos.

Ante la debilidad de la demanda interna, la exporta-
ción se ha constituido en una salida necesaria, a la
que las grandes empresas tienen un más fácil acceso
y mayor experiencia.

En cuanto a las diferentes Especialidades la evolu-
ción es claramente más entonada para la Metalmecá-
nica, apoyada precisamente en un elevado crecimien-
to de sus exportaciones, mientras que la
Eléctrico-Electrónica, en especial esta última, obtiene
tasas negativas.

En el ámbito de las empresas que prestan Servicios li-
gados al sector, es decir Montadores e Instaladores y
Consultorías e Ingenierías, la mejor situación corres-
ponde una vez más a las capaces de actuar como
contratistas generales en los mercados exteriores.

Atendiendo exclusivamente a los resultados obteni-
dos de la Muestra consolidada, la ya citada mejor si-
tuación de las grandes empresas conduce, debido a
su mayor peso, a un incremento de la Facturación del
4,8% (términos corrientes)

En el Mapa de Respuestas de la Muestra, atendien-
do exclusivamente a los resultados obtenidos de la
Muestra consolidada, aparecen mejoras en la situa-
ción empresarial frente a los datos del ejercicio 2010.

Un 60% de las respuestas señalan aumentos en la
Facturación, frente al 37% del año anterior.

Los descensos en la Facturación superiores al –5%,
son declarados por un 31% de respuestas, porcentaje
que en 2010 fue del 51%.

Así, finalmente, el volumen facturado nos sitúa en una
cifra próxima a la alcanzada en el año 2004.

Mínima variación en las cifras de Empleo (Cuadro 8),
con una pérdida del –0,1% que al menos dulcifica los
graves descensos en los dos ejercicios anteriores. La
preocupante caída de un alto número de pequeñas
empresas se pone de manifiesto en su tasa negativa
del –2,2.

Atendiendo exclusivamente a los valores de la Muestra,
la cifra consolidada arroja una creación positiva de
puestos de trabajo en el entorno del 3%, que introduce
una cierta dosis de optimismo en la evolución futura.

En cuanto a las cifras de Productividad (Cuadro 10) y
Gastos Totales de Personal (Cuadro 9), considerando
las anteriores evoluciones de Facturación y Empleo, se
obtiene un incremento de la Productividad Bruta en
el entorno del 1,8% (3,3% en corrientes), que consi-
gue recortar los datos negativos de los dos años pre-
cedentes. El valor promedio alcanza los 237.000 eu-
ros/persona-año.

Los Gastos Totales de Personal por persona (GTP)
se incrementan en un 1,1%, correspondiendo un des-
censo del –4,3% a las Cargas Sociales y un 3,0% a los
Sueldos y Salarios.
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Los valores promedio se sitúan en el entorno de
44.000 euros/persona-año, de los cuales un 24% serían
Cargas Sociales y 76% Sueldos y Salarios.

Atendiendo al Peso de los GTP sobre la Facturación,
se obtiene un valor de 19,1%, ligeramente inferior al
del pasado ejercicio. Considerando el aumento de la
Facturación y el descenso del Empleo, se llega a un
valor para el incremento de los GTP/persona-año aná-
logo al obtenido por la vía directa y próximo al 1%.

La Productividad Neta experimenta un avance esca-
so del 0,5%, con un valor de 187.000 euros/persona-
año, y por su parte la Productividad de los GTP se
contrae muy ligeramente en un –0,4%.

Los Costes Laborales Unitarios medidos por la diferen-
cia entre los incrementos de los GTP por persona y la
Facturación por persona, resulta –2,2% (1,1 –3,3), mejo-
rando notablemente el valor del pasado año.

El incremento de los Precios en el mercado interior ha
sido moderado e inferior al IPC, alcanzando un 1,3% en
el ámbito Metalmecánico y 1,5% en el Eléctrico-Electró-
nico, para un valor medio sectorial cifrado en 1,4%.

La dura competencia en los mercados internacionales
y la necesidad de acudir a la exportación, ha conduci-
do a una tasa de tan sólo el 0,9%, mientras que en los
productos importados resultó el 1,8%.

El Valor Añadido Bruto (VAB) (Cuadro 13) represen-
ta, según la Cuenta de Resultados obtenida, un por-
centaje de la Facturación en el orden del 32%, inferior
al registrado el ejercicio precedente, y teniendo en
cuenta el incremento de la Facturación, se estima una
caída del VAB del –7,7% que coincidiría con la tasa de
VAB por persona, dada la mínima variación estimada
para el empleo.

Los resultados empresariales responden a las dificul-
tades del ejercicio, y así, el Beneficio Neto experi-
menta un serio retroceso próximo al 50%, situándose
en un porcentaje de la Facturación del 3,6% frente al
7,4% de 2010.

Se completa el examen de los Resultados Empresaria-
les con el Análisis de los Beneficios de las Empresas
de la Muestra estudiada (Cuadro 14), de donde re-
sulta el ratio Beneficio a Facturación.
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CUADRO 2-B
MAGNITUDES DE LA INDUSTRIA DE BIENES DE EQUIPO. Incrementos reales

Incrementos de un año sobre el anterior

Produc. Consumida Relación

Año FACTURACIÓN Interior País/ IMPORTACIÓN EXPORTACIÓN Exportación/ CONSUMO APARENTE

Consumo Aparente Producción

2007 6,0 29,6 4,4 4,7 59,4 5,9

2008 2,7 27,5 –0,9 3,3 59,8 1,1

2009 –20,0 30,3 –34,1 –17,0 62,0 –31,5

2010 –3,0 22,9 6,4 11,8 71,5 –3,7

2011 0,8 16,0 –1,9 15,9 82,2 –9,9

Fuentes: Sercobe y Departamento de Aduanas e II.EE.

CUADRO 2-A
MAGNITUDES DE LA INDUSTRIA DE BIENES DE EQUIPO (En millones de euros)

Incrementos de un año sobre el anterior

FACTURACIÓN Produc. Consumida IMPORTACIÓN EXPORTACIÓN Relación CONSUMO APARENTE

Año Valor % Interior País/ Valor % Valor % Export./ Valor %

Incr. Consumo Aparente Incr. Incr. Producc. Incr.

2007 46.632 10,6 27,6 51.400 8,9 27.065 9,2 58,0 70.967 10,4

2008 48.870 4,8 28,7 51.742 0,7 28.019 3,5 57,3 72.593 2,3

2009 38.803 –20,6 30,6 34.347 –33,6 23.662 –15,5 61,0 49.497 –31,8

2010 37.988 –2,1 23,3 37.459 9,1 26.628 12,5 70,1 48.819 –1,4

2011 38.824 2,2 16,9 37.491 –0,1 31.187 16,9 80,3 45.128 –7,6

Fuentes: Sercobe y Departamento de Aduanas e II.EE.

Haga clic aquí
para ver datos 

desde el año1986

Haga clic aquí
para ver datos 

desde el año1986
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En términos generales se confirma el descenso de los
Resultados. El porcentaje de Beneficios superior al 5%
de la Facturación, recoge al 40,2% de empresas, que
en 2010 alcanzó al 47%. El valor medio del
Beneficio/Facturación desciende del 14,2% al 13,5%
en 2011.

En el otro extremo, los descensos superiores al –5%
alcanzan a un 12,1%, mayor que el 10,1% de 2010.

Igualmente se ha recortado la Inversión Propia Secto-
rial en sus Activos Productivos que, con todo, man-
tiene un peso sobre Facturación del 2,1%, solo alguna
décima menor que el del año anterior.

En consecuencia y atendiendo a la evolución del vo-
lumen facturado, la Inversión Propia desciende un
moderado –2,5%.

La evolución de la entrada de pedidos a lo largo del
año nos indica que la Contratación (Cuadro 15) expe-
rimentó un crecimiento en el orden del 4,0% (5,5% en
valores corrientes) similar al de 2010, lo que supone
una nueva recuperación tras la fortísima caída de
2009.

Igualmente, se observa que los incrementos son su-
periores a los de la Facturación, lo que apunta a una
cierta mejora de la situación.

Atendiendo a las especialidades, la Eléctrico-electró-
nica muestra la tasa más elevada, si bien partiendo de
valores negativos en 2010. Algo más floja la Metalme-
cánica, pero consolida la cifra positiva del año ante-
rior.

Una vez más las pequeñas empresas presentan la
evolución más débil.

Con todo, el volumen contratado resulta inferior a la
Cifra de Negocios y, en consecuencia, la relación Con-
tratación/Facturación próxima al 90% introduce un
aspecto negativo aunque el porcentaje es superior al
registrado en 2010.

En el Mapa de Respuestas de la Muestra se confir-
ma la mejora.

Aumentos en el volumen contratado, 61% de empre-
sas (47% en 2010). Descensos superiores al –5% en un
28% (39% en 2010)

El detalle del Comercio Exterior Sectorial por espe-
cialidades y áreas geoeconómicas se recoge en el
apartado 2.2, y corresponde en este resumen el análi-
sis de la evolución de las magnitudes globales y su
interacción con indicadores macroeconómicos.
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CUADRO 3
MAGNITUDES DE LA INDUSTRIA DE BIENES DE EQUIPO (Índices deflactados. Base 1986=100)

Año PRODUCCIÓN IMPORTACIÓN EXPORTACIÓN CONSUMO APARENTE PRODUC.-EXPORT.

2007 411,5 624,4 658,2 457,8 265,6

2008 422,8 618,7 680,0 457,1 270,6

2009 338,1 407,5 564,1 313,2 204,3

2010 328,0 433,8 630,9 301,5 148,9

2011 330,6 425,7 730,8 271,6 93,9

Fuentes: Sercobe y Departamento de Aduanas e II.EE.

MAPA DE RESPUESTAS DE LA MUESTRA
(% del número de empresas por intervalo de la variable)

FACTURACIÓN
Incremento <-5, 31% de las empresas
Incremento entre -5 y +5, 20% de las empresas
Incremento >+5, 49% de las empresas
 
Positivo, 60% de las empresas
Negativo, 40%

CONTRATACIÓN
Incremento <-5, 28% de las empresas
Incremento entre -5 y +5, 24% de las  empresas
Incremento >+5, 48% de las empresas
 
Positivo, 61% de las empresas
Negativo, 39%
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CUADRO 4-A
EQUIPOS MECÁNICOS (En millones de euros)

Incrementos de un año sobre el anterior

FACTURACIÓN IMPORTACIÓN EXPORTACIÓN CONSUMO APARENTE

Año Valor % Valor % Valor % Valor %

Incr. Incr. Incr. Incr.

2007 24.810 11,6 23.246 3,1 13.760 9,5 34.627 6,5

2008 26.328 6,1 20.041 –13,8 14.195 3,2 32.174 –7,1

2009 21.198 –19,5 12.927 –35,5 11.995 –15,5 22.129 –31,2

2010 20.753 –2,0 17.857 5,9 16.535 8,4 22.075 –3,2

2011 22.312 7,5 18.438 3,3 19.841 20,0 20.909 –5,3

Fuentes: Sercobe y Departamento de Aduanas e II.EE.

CUADRO 4-B
EQUIPOS ELÉCTRICOS Y ELECTRÓNICOS (En millones de euros)

Incrementos de un año sobre el anterior

FACTURACIÓN IMPORTACIÓN EXPORTACIÓN CONSUMO APARENTE

Año Valor % Valor % Valor % Valor %

Incr. Incr. Incr. Incr.

2007 21.822 9,5 28.154 19,0 13.305 11,5 36.671 15,8

2008 22.542 3,3 31.701 12,6 13.824 3,9 40.419 10,2

2009 17.605 –21,9 21.430 –32,4 11.667 –15,6 27.368 –32,3

2010 17.235 –2,1 19.602 12,1 10.093 20,1 26.744 0,2

2011 16.512 –4,2 19.053 –2,8 11.346 12,4 24.219 –9,4

Fuentes: Sercobe y Departamento de Aduanas e II.EE.

Haga clic aquí
para ver datos 

desde el año1986

Recuperador de calor tipo cesta de tubos para la industria del vidrio

Haga clic aquí
para ver datos 

desde el año1986
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CUADRO 5
ÍNDICES DE DEFLACIÓN

1986 1990 1995 2000 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 %2011/2010

MECÁNICOS 452,2 558,0 634,2 698,8 770,8 791,6 827,2 851,2 853,8 862,3 873,5 1,3

ELÉCTRICOS 445,8 521,8 491,5 461,8 500,8 559,4 595,7 595,7 585,6 592,1 605,1 2,2

ELECTRÓNICOS 238,2 244,7 260,4 262,7 245,7 242,8 246,9 246,9 246,4 246,1 242,9 –1,3

MONTAJES 388,5 493,5 585,9 660,0 751,8 772,1 805,7 823,0 828,0 844,5 860,2 1,9

INGENIERÍAS 510,4 644,1 817,3 937,2 1.098,1 1.131,0 1.178,5 1.195,0 1.198,6 1.234,6 1.264,2 2,4

GLOBAL B. E. 398,3 466,1 491,1 512,0 540,5 561,6 585,7 597,4 593,2 598,6 607,0 1,4

Elaborados a partir de los Índices de Precios Industriales e I.P.C. del Instituto Nacional de Estadística (los valores de 2011 son provisionales).

Fuente: SERCOBE.

PRINCIPALES MAGNITUDES
DE LA INDUSTRIA DE BIENES DE EQUIPO
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Crecen las Exportaciones un 15,9% (16,9% en co-
rrientes), superando incluso el 11,8% de 2010 y su-
ponen entre el 15%-20% de la exportación total
española(7).

Por su parte, las Importaciones caen un –1,9%
(–0,1% corrientes) con un peso ligeramente menor
que el de las exportaciones.

El Esfuerzo Exportador (Exp/Prod) alcanza el valor
máximo histórico del 82,2%, que confirma la capaci-
dad del sector para enfrentar con éxito la competen-
cia internacional.

En consecuencia, la Cobertura Exterior (Exp/Prod)
se sitúa en el 80,3%, muy superior al 71% de 2010, y
el Déficit desciende de los 10.830 millones de 2010
a 6.304 millones, que supone un descenso del
–43%.

Continúa la caída del Consumo Aparente (P-Ex-+Im)
cifrado en –9,9% y se acumulan así tres ejercicios ne-
gativos de la demanda.
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CUADRO 6
VARIACIÓN DE LA FACTURACIÓN 2011/2010

En %, valores corrientes

GRANDES MEDIANAS PEQUEÑAS TOTAL

F. E. MECÁNICOS 6,2 18,8 3,7 7,6

F. E. ELÉCTRICOS 
Y ELECTRÓNICOS 5,6 –19,0 –7,9 –4,0

TOTAL FABRICANTES 6,0 5,4 0,2 2,2

F. SUBCONTRATACIÓN 21,1

S. DE MONTAJE 13,5

S. DE INGENIERÍA –5,3

En %, valores constantes

F. E. MECÁNICOS 4,8 17,3 2,4 6,2

F. E. ELÉCTRICOS 
Y ELECTRÓNICOS 4,1 –20,2 –9,3 –5,5

TOTAL FABRICANTES 4,5 3,9 –1,2 0,8

F. SUBCONTRATACIÓN 19,3

S. DE MONTAJE 10,2

S. DE INGENIERÍA –8,5

Fuente: SERCOBE.

CUADRO 7
FACTURACIÓN MENOS COMERCIALIZACIÓN
(PRODUCCIÓN)

(Variación 2011/2010, en %, en valores reales)

GRANDES MEDIANAS PEQUEÑAS TOTAL

F. E. MECÁNICOS 4,9 15,1 –0,3 4,6

F. E. ELÉCTRICOS 
Y ELECTRÓNICOS 4,8 –23,5 –6,9 –5,2

TOTAL FABRICANTES 4,9 1,4 –2,2 0,0

Fuente: SERCOBE.

CUADRO 8
EMPLEO (VARIACIÓN 2011/2010, EN %)

GRANDES MEDIANAS PEQUEÑAS TOTAL

F. E. MECÁNICOS –0,1 –0,6 –3,2 –1,8

F. E. ELÉCTRICOS
Y ELECTRÓNICOS 6,3 –0,8 0,5 1,3

TOTAL FABRICANTES 1,5 –0,7 –2,2 –0,1

F. SUBCONTRATACIÓN 9,2

S. DE MONTAJE 11,1

S. DE INGENIERÍA 2,6

Fuente: SERCOBE.

(7) Función del Ambito Sectorial considerado Celdas de distribución primaria hasta 72 kV
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En RESUMEN la Industria Española de Bienes de Equi-
po ha debido enfrentarse a un ejercicio en el que la
economía española ha perdido el escaso impulso ini-
cial, para retroceder en la última parte del año, lo que
ha supuesto contracción de la demanda interna. En el
mercado exterior los problemas en la UE se han agu-
dizado, si bien nuestros principales clientes Francia y
Alemania, han mantenido su demanda así como Ibe-
roamérica y los países asiáticos emergentes y los
EE.UU.

Es evidente que la decidida y tradicional salida a los
mercados exteriores se ha visto intensificada, y consti-
tuye el soporte para la permanencia de nuestro sec-
tor que, tras dos ejercicios de retroceso, ha consegui-
do al menos detener el grave deterioro y estabilizar el
nivel de actividad así como los puestos de trabajo.
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CUADRO 10
PRODUCTIVIDAD EN 2011 

Valores en miles de euros por persona y año. Variación en % sobre 2010

BRUTA NETA DE LOS GTP

Valor % var. Valor % var. Valor % var

Empresas GRANDES 212,4 4,9 170,2 4,8 5,0 0,5

Empresas MEDIANAS 291,7 5,6 217,6 –4,8 5,4 –5,1

Empresas PEQUEÑAS 233,1 2,1 190,0 3,3 5,4 4,7

Fabricantes METAL-MECÁNICOS 223,8 9,1 180,1 11,4 5,1 8,5

Fabricantes ELÉCTRICO-ELECTRÓNICOS 249,5 –4,0 192,9 –11,4 5,4 –9,8

TOTAL FABRICANTES 236,4 3,2 186,5 0,5 5,2 –0,4

Montajes e Instalaciones 208,0 2,1 159,7 2,2 4,3 0,4

Ingenierías y Consultorías 340,0 –7,8 285,3 –9,2 6,2 –8,2

Fabricantes por Subcontratación 473,7 10,9 421,3 12,8 9,0 13,6

BRUTA: Facturación/Empleo. NETA: (Facturación-Gastos totales de personal)/Empleo. DE LOS GTP: Facturación/Gastos de personal.

Fuente: Sercobe.

CUADRO 9
GASTOS DE PERSONAL EN 2011

Valores en miles de euros por persona y año. Variación en % sobre 2010

GASTOS TOTALES DE PERSONAL CARGAS SOCIALES SUELDOS Y SALARIOS

Valor % var. Valor % var. Valor % var

Empresas GRANDES 42,3 4,2 10,6 5,0 31,9 4,0

Empresas MEDIANAS 49,2 3,3 11,8 –1,2 37,4 4,8

Empresas PEQUEÑAS 43,2 –2,8 9,4 –16,6 33,8 1,9

Fabricantes METAL-MECÁNICOS 43,6 –0,4 10,0 –10,8 33,6 3,2

Fabricantes ELÉCTRICO-ELECTRÓNICOS 43,5 2,1 11,1 0,4 32,4 2,7

TOTAL FABRICANTES 43,4 1,1 10,5 –4,3 32,9 3,0

Montajes e Instalaciones 49,1 1,7 12,7 –1,4 36,4 2,8

Ingenierías y Consultorías 54,7 0,4 15,4 1,6 39,3 –0,1

Fabricantes por Subcontratación 52,4 –2,4 11,2 0,4 41,2 –3,1

Fuente: SERCOBE.

Fábrica de equipos de riego. Palencia
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CUADRO 11
CUENTA DE RESULTADOS, EN % DE LA CIFRA DE NEGOCIOS EN 2011. INDUSTRIA DE BIENES DE EQUIPO

TOTAL EMP. GRANDES EMP. MEDIANAS EMP. PEQUEÑAS

COMPRAS, TRABAJOS Y SERVICIOS EXTERIORES 68,6 68,7 71,1 69,2

V.A.B. 31,4 31,3 28,9 30,8

Gastos totales de personal 19,1 20,0 18,3 18,3

– Sueldos y salarios 14,4 14,8 14,0 14,3

– Cargas sociales 4,7 5,2 4,4 4,0

Margen Bruto 12,3 11,3 10,6 12,5

Resultados financieros 1,0 1,1 1,4 0,5

Otros gastos y tasas 5,5 7,2 2,4 5,3

TOTAL GASTOS 25,6 28,3 22,1 24,0

RECURSOS GENERADOS EN LA EXPLOTACIÓN 5,8 3,0 6,8 6,8

Cantidades destinadas a amortización 3,1 4,4 1,7 1,9

RESULTADOS DE EXPLOTACIÓN 2,6 –1,4 5,1 4,8

Resultados extraordinarios 1,0 1,8 –0,3 0,6

BENEFICIO NETO (antes de impuestos) 3,6 0,4 4,7 5,5

TOTAL 100,0 100,0 100,0 100,0

CONTRATACIÓN 89,6 77,8 119,9 87,0

INVERSIÓN 2,1 2,0 2,5 1,9

Fuente: SERCOBE.

CUADRO 12
CUENTA DE RESULTADOS, EN % DE LA CIFRA DE NEGOCIOS EN 2011

FAB. EQUIPOS FAB. EQUIPOS SOC. DE SOC. DE FAB. EQ. POR 

MECÁNICOS ELÉCTRICOS Y MONTAJES INGENIERÍA SUBCONTRATACIÓN

ELECTRÓNICOS

COMPRAS, TRABAJOS Y SERVICIOS EXTERIORES 69,0 68,1 56,2 66,1 75,3

V.A.B. 31,0 31,9 43,8 33,9 24,7

Gastos totales de personal 19,5 18,6 23,5 16,1 11,1

– Sueldos y salarios 15,0 13,8 17,4 11,6 8,7

– Cargas sociales 4,5 4,8 6,1 4,5 2,4

Margen Bruto 11,5 13,3 20,3 17,8 13,6

Resultados financieros 0,6 1,5 –0,9 –0,3 –0,4

Otros gastos y tasas 6,1 4,9 7,3 –0,5 4,6

TOTAL GASTOS 26,2 25,0 29,9 15,4 15,2

RECURSOS GENERADOS EN LA EXPLOTACIÓN 4,8 6,9 14,0 6,3 9,5

Cantidades destinadas a amortización 2,7 3,6 3,4 0,7 0,6

RESULTADOS DE EXPLOTACIÓN 2,0 3,3 10,5 5,6 9,0

Resultados extraordinarios 1,6 0,3 –0,3 –0,1 0,2

BENEFICIO NETO (antes de impuestos) 3,6 3,6 10,2 5,5 9,2

TOTAL 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

CONTRATACIÓN 93,9 85,0 89,4 86,0 69,1

INVERSIÓN 2,4 1,7 1,1 0,7 2,7

Fuente: SERCOBE.



2.2 PREVISIONES 2012

Persisten las incertidumbres en la Zona Euro, donde
continúan sin resolverse los problemas.

La economía española, acosada por la situación de
sus cuentas públicas, las dificultades en el sistema
bancario y el nivel de paro, ofrece una previsión nega-
tiva.

Así pues, la Industria Española de bienes de Equipo
habrá de enfrentarse a un difícil 2012, en el que se es-
pera decaiga la demanda interna, siendo la exporta-
ción la palanca básica de resistencia.

Los avances de la evolución económica en el primer
trimestre son negativos, tanto los macroeconómicos
como los específicos de la industria y de nuestro sec-
tor.

Desciende el PIB un –0,4%, el VB de la Industria Manu-
facturera un –3,9% y la FBCF de Bienes de Equipo
–5,5%.
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CUADRO 13
VALOR AÑADIDO BRUTO 

(Incrementos, en % sobre 2010)

GRANDES MEDIANAS PEQUEÑAS TOTAL

F. E. MECÁNICOS –29,8 9,8 –14,5 –8,4

F. E. ELÉCTRICOS 
Y ELECTRÓNICOS –5,1 2,9 –17,8 –7,0

TOTAL FABRICANTES –20,9 7,4 –15,5 –7,7

CUADRO 14
ANÁLISIS DE LOS BENEFICIOS DE LAS EMPRESAS DE LA MUESTRA EN 2011

B>5 B>0<5 B<–0>–5 B<–5

TOTAL MUESTRA % Nº EMPRESAS 40,2 37,4 10,3 12,1

VALOR MEDIO 13,5 1,9 –1,8 –44,9

EMPRESAS PEQUEÑAS % Nº EMPRESAS 34,2 39,2 12,7 13,9

VALOR MEDIO 14,5 1,8 –1,7 –48,9

EMPRESAS MEDIANAS % Nº EMPRESAS 46,2 53,8 _ _

VALOR MEDIO 8,1 2,5 _ _

EMPRESAS GRANDES % Nº EMPRESAS 62,5 18,8 6,3 12,5

VALOR MEDIO 14,2 2,0 –2,1 –23,1

FABR. EQ. MECÁNICOS % Nº EMPRESAS 42,3 38,0 7,0 12,7

VALOR MEDIO 15,1 1,9 –1,9 –51,9

F. E. ELÉCTRICOS Y % Nº EMPRESAS 36,1 36,1 16,7 11,1

ELECTRÓNICOS VALOR MEDIO 9,8 1,7 –1,7 –29,2

B: beneficio o pérdida neta antes de impuestos, expresado en % sobre la facturación.
% del número de empresas: porcentaje de empresas de la Muestra en el que B toma un valor comprendido entre los límites señalados.
Valor Medio: media del valor de B de las empresas comprendidas en el intervalo.

CUADRO 15
VARIACIÓN DE LA CONTRATACIÓN 2011/2010

En %, valores corrientes

GRANDES MEDIANAS PEQUEÑAS TOTAL

F. E. MECÁNICOS 0,3 9,0 1,9 2,7

F. E. ELÉCTRICOS 
Y ELECTRÓNICOS 4,4 32,9 –4,3 8,7

TOTAL FABRICANTES 1,8 17,5 0,1 5,5

F. SUBCONTRATACIÓN 25,5

S. DE MONTAJE 10,6

S. DE INGENIERÍA –36,1

En %, valores constantes

F. E. MECÁNICOS –1,0 7,6 0,6 1,4

F. E. ELÉCTRICOS 
Y ELECTRÓNICOS 2,9 30,9 –5,7 7,1

TOTAL FABRICANTES 0,4 15,8 –1,3 4,0

F. SUBCONTRATACIÓN 23,6

S. DE MONTAJE 7,4

S. DE INGENIERÍA –38,2

Fuente: SERCOBE.
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El IPI de la Industria Manufacturera pierde el –6,2%, y
de las especialidades que constituyen los Bienes de
Equipo, tan solo la Mecánica presenta tasas positivas
del 3,3%.

Los Índices de Cifra de Negocios, –8,4%, y de Entrada
de Pedidos, –9,4%, apuntan retrocesos desde las tasas
positivas del año anterior.

Sin embargo las Exportaciones mantienen una evolu-
ción positiva sobre los datos, ya favorables de 2011.

Maquinaria para la Industria un 15%; Otros Bienes de
Equipo 7,9%; Material Ferroviario 86,2%; Industria Ae-
roespacial 13,3%. Solamente estas especialidades su-
ponen más del 15% de la exportación total española.

Para un sector que dedica a la exportación un 80% de
su producción, este inicio del año muestra el camino a
seguir:

Aumento de la competitividad, a través de austeridad
en los costes, mejoras en los procesos productivos, in-
novación en los productos e intensificación de la pre-
sencia en los mercados exteriores.

En consecuencia, los apoyos que estimamos debe reci-
bir el sector quedan, una vez más, claramente definidos.

— Estímulos a las inversiones en activos productivos.

— Impulso a la realización de actividades en I+D, con
mayor eficacia y eficiencia.

— Uso intensivo de toda la batería de herramientas
disponibles para la promoción exterior.

La deseada recuperación, que podría iniciarse en el úl-
timo tramo de 2012, dependerá en buena parte del
acierto en la implantación de estas medidas, enten-
diendo que la Industria Española de Bienes de Equipo
dará cumplida respuesta como lo viene haciendo hasta
ahora y, al igual que ocurre en otros países de nuestro
entorno, será pieza básica en la salida de la crisis.

2.3. COMERCIO EXTERIOR

Analizado en los capítulos correspondientes el Co-
mercio Exterior de Bienes de Equipo en sus aspectos
generales y su relación con las magnitudes básicas
del Sector, corresponde ahora examinar la evolución
particular de las diferentes Especialidades, así como
la Distribución por Áreas Geoeconómicas.

Las cifras se presentan en términos corrientes utili-
zando la clasificación C.P.A.

Según se ha apuntado, la Exportación ha mantenido
una alta tasa del 16,9% superior incluso a la obtenida
en 2010 (12,5%) si bien la serie trimestral (22,3; 16,9;
15,9; 13,6) denota una tendencia a la disminución.

Por su parte las Importaciones entran en tasas nega-
tivas de –0,1% tras haber conseguido en 2010 un in-
cremento del 9,1% y la evolución (8,6; 0,5; –3,4;–5,0)
muestra claramente la falta de impulso de la deman-
da interna.

DISTRIBUCIÓN POR ESPECIALIDADES

PRODUCTOS METÁLICOS

Crecen las Exportaciones un 24,0% (20,6% en 2010)
a través de una serie bastante sostenida (23,4; 15,1;
36,9; 22,0) a lo largo del año.

El mejor comportamiento corresponde a Calderas y
Reactores Nucleares con tasas del 74,1% y Tuberías y
Accesorios, el componente con mayor peso, mantiene
subidas muy estimables.

Las Importaciones retroceden nuevamente un
–3,0% (–2,6%  en 2010) con una evolución (16,4; –5,0;
–6,6; –13,2) en clara disminución. Las Tuberías mantie-
nen tasas positivas.

MAQUINARIA Y EQUIPO MECÁNICO

La Exportación, con una subida del 17,4% mejora el
9,1% del año anterior y la evolución (23,1; 17,1; 14,6;
15,6) pierde fuerza.

Mantienen las Importaciones incrementos del 5,4%,
similar al 5,9% de 2010 y la serie trimestral (15,4; 0,4;
3,8; 3,4) acusa debilidad.

— Maquinaria para la producción y uso de energía

Se incrementan las Exportaciones hasta el 11,9%
(14,2% en 2010) y corresponde a los Motores no eléctri-
cos la mayor tasa, 25,1%, siendo también el componente
con mayor peso,seguido de los Órganos de transmisión.
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Las Importaciones mantienen tasas positivas del
9,3% superior al 8,4% del año anterior y los mayores
incrementos corresponden a Válvulas y Órganos de
transmisión.

— Maquinaria para fines generales

Continúa el crecimiento de las Exportaciones a una
tasa del 14,8% mayor que el 7,4% obtenido en 2010.
Los equipos de Elevación y Manipulación tienen la ma-
yor subida y a su vez suponen el mayor peso dentro de
la especialidad. Mas floja la evolución de las Importa-
ciones que retroceden un –3,5% (3,2% en 2010).

—Maquinaria Agrícola

Crecen las Exportaciones un 24,1% sobre el 22,8%
del año anterior y las Importaciones avanzan tam-
bién un 4,8% algo inferior al 6,0% de 2010.

—Máquina herramienta 

Firme comportamiento de las Exportaciones con un
ascenso del 36,7% remontando el descenso del
–17,5% experimentado en 2010. Igualmente la Im-
portación cambia la tendencia muy negativa de los
dos últimos ejercicios, con retrocesos acumulados su-
periores al 57%, y consigue un aumento del 5,7%.

—Máquinas con fines especiales

La tasa de las Exportaciones alcanza un 25,9% que
se suma al 7,0% de 2010. El componente de Metalur-
gia y Siderurgia presenta el más alto crecimiento se-
guido de los equipos de Construcción O.P. y Minería
que ostentan el mayor peso dentro de la especiali-
dad. La única tasa negativa se registra en la Maquina-
ria para la Industria de Alimentación.

Nuevo crecimiento de la Importación, del 6,0%, su-
perior al 3,2% de ejercicio anterior atribuible a las
compras de Equipos de O.P. y de Metalurgia mientras
que aparecen retrocesos en la Maquinaria Textil y en
la de Artes graficas.

MAQUINARIA Y EQUIPO ELECTROTÉCNICO

Buen comportamiento de las Exportaciones que se
incrementan un 21,1% superando el 15,2% del año
2010 y la evolución (28,2; 31,0; 17,1; 12,3) registra una
cierta  pérdida de pulso.

Todas las especialidades alcanzan cifras positivas en
su evolución, siendo mas significativas las correspon-
dientes a Cables Eléctricos y a Motores Generadores y
Transformadores que son a su vez los que suponen
un mayor peso.

Por su parte la Importación entra en tasa positivas
del 5,7% tras haber registrado un descenso del –0,4%
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CUADRO 16
COMERCIO EXTERIOR ESPAÑOL DE BIENES DE EQUIPO EN 2011

(Valores en miles de euros) 

IMPORTACIÓN EXPORTACIÓN

Valor % de variación % sobre Valor % de variación % sobre

sobre 2010 el total sobre 2010 el total

PRODUCTOS METÁLICOS ELABORADOS 1.599.806 –3,0 4,3 3.541.609 24,0 11,4

MAQUINARIA Y EQUIPO MECÁNICO 15.438.562 5,4 41,2 13.622.918 17,4 43,7

MAQUINARIA Y EQUIPOS ELECTROTÉCNICOS 6.480.321 5,7 17,3 7.796.284 21,1 25,0

EQUIPOS ELECTRÓNICOS 12.572.615 –7,2 33,5 3.549.537 –4,5 11,4

MATERIAL DE TRANSPORTE 1.372.992 –11,9 3,7 2.663.689 28,5 8,5

TOTAL BIENES DE EQUIPO 37.491.224 –0,1 100,0 31.186.683 16,9 100,0

Fuente: Departamento de Aduanas e II.EE.; elaboración propia.

Montaje y soldadura en cabeza cierre para 
reactor nuclear. Eslovenia
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del ejercicio anterior. Una vez mas la evolución tri-
mestral muestra la caída de la demanda a lo largo del
año. (13,5; 4,2; 4,5; 1,2).

Corresponden descensos a los equipos de Distribu-
ción y Control y a los de Iluminación.

EQUIPOS ELECTRÓNICOS 

Floja evolución de las Exportaciones con un descen-
so de –4,5% que en 2010 habían conseguido un as-
censo del 29,9%. La serie trimestral recoge claramente
la pérdida de impulso (27,2; –13,4; –4,8; –15,3) desde
un comienzo esperanzador.

Igualmente la Importación no consigue mantener el
buen tono de 2010 con una tasa del 18,8% y retroce-
de –7,2%. La marcha a lo largo del año (7,2; –3,3; –8,5;
–19,7) refleja la caída de la demanda que apuntan los
indicadores.

—Equipos de oficina y ordenadores

La Exportación se incrementa un 3,2% que supone
un cierto avance frente al descenso de –0,6% registra-
do el año anterior.

Caen las Importaciones un –17,5% que en 2010 ha-
bían subido un 17,7% tras varios ejercicios flojos.

—Radio, TV y Comunicaciones

Descienden las Exportaciones un –11,4% perdien-
do el tono alcista de año anterior en que se incre-
mentaron un notable 55%. La situación está motiva-
da por el retroceso que experimenta el capítulo de
Componentes, el de mayor peso, que venía con una
fuerte tendencia positiva mientras que los equipos
de RTV progresan claramente y algo menos los de
Telecomunicaciones.

Tasa también negativa de –1,2% para las Importa-
ciones que igualmente consiguieron en 2010 valores
crecientes. Se repite en las compras el descenso de los
Componentes y el incremento de las otras dos espe-
cialidades.

—Instrumentación, Medida y Control

Aumento moderado de 1,5% en la Exportación tras
el 21,3% de 2010. Únicamente aparecen tasas negati-
vas en la Electromedicina; suben vigorosamente los
equipos de Navegación y Detección, algo menos los
de Control de Procesos y los de Medida y Análisis.

Retroceso de las Importaciones, un –7,2% (6,7% en
2010), atribuible a la Electromedicina, mientras que
las otras especialidades presentan subidas.

EQUIPOS DE TRANSPORTE

Vuelven a recuperarse las Exportaciones, con una
tasa del 28,5%, que bajaron en 2010 un –8,1%. Las úl-
timas contrataciones conseguidas por el Material Fe-
rroviario y la Industria Aeroespacial  se ponen de ma-
nifiesto en la evolución de la serie con notables
aumentos en el cuarto trimestre (–3,5; 28,3; 28,4; 63,3).

Descienden las Importaciones el –11,9% (18,7% el año
anterior), como consecuencia de la disminución de la
inversión pública en ferrocarriles y transporte aéreo.

Los siguientes cuadros ayudan a completar el análisis
del comportamiento del Comercio Exterior de Bien-
es de Equipo y de sus diferentes especialidades, ma-
teria de gran relevancia por su peso en el Déficit Exte-
rior Total y por su influencia en el desarrollo de un
Sector estratégico para la recuperación económica
del país, que dedica a los mercados exteriores un muy
elevado porcentaje de su producción.
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CUADRO 17
COMERCIO EXTERIOR ESPAÑOL DE BIENES DE EQUIPO EN 2011. PRODUCTOS METÁLICOS ELABORADOS 

(Valores en miles de euros) 

IMPORTACIÓN EXPORTACIÓN

Valor % de variación % sobre Valor % de variación % sobre

sobre 2010 el total sobre 2010 el total

Tubería: Soldada, sin soldadura, accesorios, etc. 999.319 10,4 2,7 1.487.343 22,1 4,8

Estructuras: Compuertas, naves, puentes, torres... 95.839 –24,6 0,3 555.602 34,2 1,8

Calderería: Cisternas, depósitos y tanques, reactores. 231.373 –28,6 0,6 591.387 3,0 1,9

Calderas y reactores nucleares 56.009 –45,7 0,1 499.507 74,1 1,6

Productos de alambre 217.266 14,4 0,6 407.770 12,1 1,3

PRODUCTOS METÁLICOS ELABORADOS 1.599.806 –3,0 4,3 3.541.609 24,0 11,4

Fuente: Departamento de Aduanas e II.EE.; elaboración propia.
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Vehículo contra incendios para el aeropuerto de Oxford

CUADRO 18
COMERCIO EXTERIOR ESPAÑOL DE BIENES DE EQUIPO EN 2011. MAQUINARIA Y EQUIPO MECÁNICO 

(Valores en miles de euros) 

IMPORTACIÓN EXPORTACIÓN

Valor % de variación % sobre Valor % de variación % sobre

sobre 2010 el total sobre 2010 el total

Motores no eléctricos 3.393.353 9,1 9,1 2.490.290 25,1 8,0

Turbinas 992.983 –4,2 2,6 665.288 9,7 2,1

Bombas y compresores 1.397.206 8,7 3,7 651.940 –3,7 2,1

Válvulas 629.820 22,1 1,7 408.801 6,9 1,3

Organos de transmisión 1.532.238 15,6 4,1 1.362.428 2,6 4,4

Maquinaria para producción y uso de la energía 7.945.600 9,3 21,2 5.578.747 11,9 17,9

Hornos y quemadores 484.612 –5,2 1,3 475.958 11,8 1,5

Elevación y manipulación 691.537 –14,5 1,8 1.393.991 22,8 4,5

Refrigeración, ventilación y aire acondicionado 484.860 0,0 1,3 398.691 17,6 1,3

Filtración, depuración y centrifugación 566.126 –5,2 1,5 356.139 10,8 1,1

Pesaje y dosificación 635.938 2,8 1,7 604.527 10,0 1,9

Material contra incendios 20.532 15,1 0,1 13.242 –34,0 0,0

Otra maquinaria con fines generales 275.515 16,7 0,7 317.150 2,5 1,0

Maquinaria con fines generales 3.159.120 –3,5 8,4 3.559.698 14,8 11,4

Maquinaria agrícola 924.324 4,8 2,5 633.873 24,1 2,0

Máquinas-herramienta 349.147 5,7 0,9 772.673 36,7 2,5

Maquinaria para metalúrgica y siderurgia 223.537 93,6 0,6 300.773 55,4 1,0

Maquinaria construcción, obras públicas y minería 1.448.196 6,0 3,9 1.037.814 41,7 3,3

Maquinaria alimentación, bebidas, conservas y tabaco 167.888 6,3 0,4 213.756 –2,7 0,7

Maquinaria textil, cuero y calzado 245.020 –22,1 0,7 351.979 31,8 1,1

Maquinaria celulosa, papel y cartón 227.522 3,5 0,6 285.648 13,2 0,9

Imprenta y artes gráficas 122.180 –15,7 0,3 101.598 14,1 0,3

Caucho y plástico 216.013 14,2 0,6 323.210 14,6 1,0

Tratamiento de superficies 69.904 2,9 0,2 111.223 13,4 0,4

Otra maquinaria con fines especiales 340.111 9,4 0,9 351.926 13,3 1,1

Máquinas con fines especiales 3.060.371 6,0 8,2 3.077.927 25,9 9,9

MAQUINARIA Y EQUIPO MECÁNICO 15.438.562 5,4 41,2 13.622.918 17,4 43,7

Fuente: Departamento de Aduanas e II.EE.; elaboración propia.
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CUADRO 19
COMERCIO EXTERIOR ESPAÑOL DE BIENES DE EQUIPO EN 2011. MATERIAL Y EQUIPO ELÉCTRICO Y ELECTRÓNICO

(Valores en miles de euros) 
IMPORTACIÓN EXPORTACIÓN

Valor % de variación % sobre Valor % de variación % sobre

sobre 2010 el total sobre 2010 el total

Motores, generadores y transformadores 1.980.887 8,3 5,3 3.308.577 22,0 10,6

Equipos de distribución y control eléctrico 1.087.860 –3,9 2,9 915.910 18,1 2,9

Hilos y cables eléctricos 1.687.041 10,2 4,5 1.814.967 30,6 5,8

Acumuladores, pilas y baterías 351.153 18,4 0,9 584.398 17,9 1,9

Iluminación 711.987 –5,7 1,9 442.454 7,7 1,4

Otro material eléctrico 661.393 12,8 1,8 729.978 11,9 2,3

MAQUINARIA Y EQUIPOS ELECTROTÉCNICOS 6.480.321 5,7 17,3 7.796.284 21,1 25,0

Maquinaria de oficina y ordenadores 3.161.425 –17,5 8,4 705.635 3,2 2,3

Componentes electrónicos 1.399.513 –34,8 3,7 1.021.175 –25,2 3,3

Radio, TV 695.502 26,1 1,9 229.455 70,3 0,7

Telecomunicaciones 4.349.809 13,8 11,6 349.365 14,6 1,1

Material y Ap. de radio, TV y comunicaciones 6.444.824 –1,2 17,2 1.599.995 –11,4 5,1

Aparatos de electromedicina 1.290.720 –20,4 3,4 366.844 –23,3 1,2

Aparatos de medida, verificación y análisis 1.350.912 5,9 3,6 772.177 13,0 2,5

Aparatos de navegación y detección 96.140 9,0 0,3 48.137 162,0 0,2

Control de procesos industriales 228.594 9,5 0,6 56.749 23,5 0,2

Instrumentación, medida, navegación y precisión. 2.966.366 –7,2 7,9 1.243.907 1,5 4,0

EQUIPOS ELECTRÓNICOS 12.572.615 –7,2 33,5 3.549.537 –4,5 11,4

ELECTROTÉCNICOS + ELECTRÓNICOS 19.052.936 –3,2 50,8 11.345.821 11,8 36,4

Fuente: Departamento de Aduanas e II.EE.; elaboración propia.

CUADRO 20
COMERCIO EXTERIOR ESPAÑOL DE BIENES DE EQUIPO EN 2011. MATERIAL DE TRANSPORTE

(Valores en miles de euros) 
IMPORTACIÓN EXPORTACIÓN

Valor % de variación % sobre Valor % de variación % sobre

sobre 2010 el total sobre 2010 el total

Vehículos especiales 396.238 52,5 1,1 328.052 19,5 1,1

Material ferroviario 378.643 –23,9 1,0 1.300.013 43,4 4,2

Aeronaves 598.111 –25,4 1,6 1.035.624 16,1 3,3

MATERIAL DE TRANSPORTE 1.372.992 –11,9 3,7 2.663.689 28,5 8,5

Fuente: Departamento de Aduanas e II.EE.; elaboración propia.

Infraestructura de recarga de vehículos eléctricos Contador inteligente
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LOS SECTORES CON MAYOR PESO 
EN LA EXPORTACIÓN DE BIENES DE EQUIPO

% SOBRE VAR.

EL TOTAL 2011/2010

Motores, generadores y transformadores 10,6 22,0%

Motores no eléctricos 8,0 25,1%

Hilos y cables eléctricos 5,8 30,6%

Tubería: Soldada, sin soldadura, accesorios, etc. 4,8 22,1%

Elevación y manipulación 4,5 22,8%

Órganos de transmisión 4,4 2,6%

Material ferroviario 4,2 43,4%

Maquinaria construcción, obras públicas y minería 3,3 41,7%

Aeroespacial 3,3 16,1%

Componentes electrónicos 3,3 –25,2%

LOS SECTORES CON MAYOR PESO 
EN LA IMPORTACIÓN DE BIENES DE EQUIPO

% SOBRE VAR.

EL TOTAL 2011/2010

Telecomunicaciones 11,6 13,8%

Motores no eléctricos 9,1 9,1%

Maquinaria de oficina y ordenadores 8,4 –17,5%

Motores, generadores y transformadores 5,3 8,3%

Hilos y cables eléctricos 4,5 10,2%

Órganos de transmisión 4,1 15,6%

Maquinaria construcción, obras públicas y minería 3,9 6,0%

Componentes electrónicos 3,7 –34,8%

Bombas y compresores 3,7 8,7%

Aparatos de medida, verificación y análisis 3,6 5,9%

LOS SECTORES CON MAYOR INCREMENTO 
EN LA EXPORTACIÓN

% DE

INCREMENTO

Aparatos de navegación y detección 162,0%

Calderas y reactores nucleares 74,1%

Radio, TV 70,3%

Maquinaria para metalúrgica y siderurgia 55,4%

Material ferroviario 43,4%

Maquinaria construcción, obras públicas y minería 41,7%

Máquinas-herramienta 36,7%

Estructuras: Compuertas, naves, puentes, torres... 34,2%

Maquinaria textil, cuero y calzado 31,8%

Hilos y cables eléctricos 30,6%

LOS SECTORES CON MAYOR INCREMENTO 
EN LA IMPORTACIÓN

% DE

INCREMENTO

Maquinaria para metalúrgica y siderurgia 93,6%

Vehículos especiales 52,5%

Radio, TV 26,1%

Válvulas 22,1%

Acumuladores, pilas y baterías 18,4%

Otra maquinaria con fines generales 16,7%

Órganos de transmisión 15,6%

Material contra incendios 15,1%

Productos de alambre 14,4%

Caucho y plástico 14,2%

LOS SECTORES CON MAYOR GRADO DE COBERTURA
(EXPORTACIÓN / IMPORTACIÓN)

Calderas y reactores nucleares 891,8%

Estructuras: Compuertas, naves, puentes, torres... 579,7%

Material ferroviario 343,3%

Calderería: Cisternas, depósitos y tanques, react. 255,6%

Máquinas-herramienta 221,3%

Elevación y manipulación 201,6%

Productos de alambre 187,7%

Aeroespacial 173,1%

Motores, generadores y transformadores 167,0%

Acumuladores, pilas y baterías 166,4%

32I N F O R M E  A N U A L  2 0 1 1  -  S E R C O B E

LA INDUSTRIA DE BIENES DE EQUIPO EN ESPAÑA

Mecanizado plaqueado placa tubo de generador 
de vapor para central nuclear. China



2
DISTRIBUCIÓN POR ÁREAS GEOECONÓMICAS

Nuestras Exportaciones

La Unión Europea es con mucho el principal destino
de nuestras ventas al exterior y representa un porcenta-
je tradicional en el entorno del 58%. En el ejercicio 2011
el incremento de las ventas es ligeramente inferior al
promedio del conjunto y desciende 0,9 p.p. del incre-
mento obtenido el año anterior. Francia, Alemania, Italia
y Portugal figuran por este orden como los mayores
clientes, bien que los problemas existentes en estos dos
últimos países han ocasionado retrocesos en el volu-
men exportado, mientras que Reino Unido, siguiente
destacado, presenta un incremento próximo al 25%.

Iberoamérica Se mantiene como zona preferente de
las exportaciones de bienes de equipo y de implanta-
ción de nuestras empresas. Supone del orden del 12%
del total y con vigoroso aumento de las ventas del
26,3% aunque algo menor que el del  año pasado.
México, en primer lugar, seguido de Brasil y Venezuela
son los destinos más destacados.

Corresponde el tercer puesto al Resto de Asia, donde
China e India son los mayores clientes. La zona mues-
tra un notable incremento del 24,8% que se suma al
19% conseguido en 2010 y su peso aumenta hasta el
7,7% dando prueba del éxito en la penetración de es-
tos nuevos mercados

E.E.U.U. y Canadá ocupan el cuarto  puesto como
cliente. El retroceso experimentado por las ventas a la
zona el pasado ejercicio se ha visto compensado con
un considerable avance del 9,8%, aunque lejos de la
media y mantiene un peso en el orden del 5%.

Retroceden las exportaciones a África del Norte, un
–5,7% que se suma al –9.1% del año anterior. Marrue-
cos y Argelia son los destinos más importantes y se
aprecian las complicaciones políticas de la zona.

En otras áreas de destino, crecen con fuerza las ventas
a Oriente Próximo por encima del 42%, superando
los retrocesos de 2010, y alcanzan un mayor peso ba-
sado en las últimas contrataciones conseguidas en
materia ferroviaria. Arabia Saudita y Emiratos son des-
tinos señalados.

Dentro de las restantes zonas, se aprecia un buen
comportamiento general con Rusia y Turquía como
países significativos.

Nuestras Importaciones

Lógicamente la Importación de Bienes de Equipo
muestra una alta concentración en aquellas zonas
de mayor desarrollo tecnológico. Así, entre las tres

primeras áreas se alcanza más de un 90% de nues-
tras importaciones.

Se mantiene el volumen procedente de la UE con un
peso por encima del 67%, donde Alemania supone un
18%, seguido de Francia e Italia, con valores superio-
res al 9%.

Se recortan un –4,3% las importaciones de Asia (Ex-
tremo Oriente) que habían subido en el ejercicio an-
terior, pero se mantienen como segundo suministra-
dor, con un 18,7%. China encabeza la relación de
países, seguido de Japón, Taiwán y Corea del Sur, pero
tan solo crecen las compras procedentes de Japón.

Ligero aumento de las compras a EE.UU, que se apro-
ximan a un 6% del total, confirmándose como tercer
suministrador.

Es significativo el peso del área Norte de África don-
de Marruecos es el país más señalado como conse-
cuencia de la implantación de empresas filiales de fa-
bricantes europeos.
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DISTRIBUCIÓN DEL COMERCIO EXTERIOR DE BIENES DE
EQUIPO POR ÁREAS GEOGRÁFICAS - IMPORTACIÓN

% VAR. % SOBRE

2011/2010 EL TOTAL

UNIÓN EUROPEA 0,7 67,5

Asia (extremo oriente) –4,3 18,7

EEUU + Canadá 1,0 5,8

África del Norte –1,2 2,1

Sudeste Asiático 48,0 1,8

E.F.T.A. 3,6 1,4

Oriente Próximo –46,0 0,4

Resto de Europa 4,1 0,7

Resto del mundo –4,1 1,6

TOTAL MUNDO –0,1 100,0

DISTRIBUCIÓN DEL COMERCIO EXTERIOR DE BIENES DE
EQUIPO POR ÁREAS GEOGRÁFICAS - EXPORTACIÓN

% VAR. % SOBRE

2011/2010 EL TOTAL

UNIÓN EUROPEA 15,1 57,6

Iberoamérica 26,3 11,9

Resto de Asia 24,8 7,7

EEUU + Canadá 9,8 5,3

África del Norte –5,7 4,6

Oriente Próximo 42,1 4,3

Resto de Europa 16,2 4,5

E.F.T.A. 36,3 1,2

Resto del Mundo 25,0 2,7

TOTAL MUNDO 16,9 100,0

LOS CLIENTES MÁS DESTACADOS

% VAR. % SOBRE

2011/2010 EL TOTAL

Francia 15,6 15,2

Alemania 15,9 9,6

Italia –9,3 6,4

Portugal –6,6 6,3

Reino Unido 24,9 4,9

Estados Unidos de América 4,8 4,7

México 26,4 3,1

Polonia 106,2 2,7

China 23,5 2,3

Turquía 2,7 2,1

Marruecos 17,3 2,1

Bélgica 45,7 2,1

Brasil 16,3 2,0

Rumanía 74,9 1,8

India 4,3 1,7

Países Bajos 3,7 1,7

Venezuela 34,7 1,6

Suecia 128,2 1,6

Rusia 7,8 1,3

Argelia –9,0 1,2

LOS PRINCIPALES SUMINISTRADORES

% VAR. % SOBRE

2011/2010 EL TOTAL

Alemania 0,0 18,0

China –2,7 13,3

Francia 0,8 9,4

Italia 4,8 9,1

Países Bajos –16,9 6,0

Reino Unido 6,7 5,3

Estados Unidos de América 0,2 5,1

Suecia 43,8 2,4

Hungría –10,4 2,4

Polonia 18,8 2,3

Portugal –10,1 2,3

República Checa 14,6 2,2

Japón 5,9 2,0

Marruecos 19,7 2,0

Bélgica 16,6 1,9

Austria –3,9 1,8

Dinamarca 37,5 1,6

Taiwán –23,9 1,3

Suiza 9,7 1,2

Corea del Sur –24,0 1,1
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En el cuadro siguiente se recoge el total del comercio
exterior español de Bienes de Equipo con los diferen-
tes países, según dos grandes divisiones, Metalmecá-
nica y Eléctrica-Electrónica, señalando el volumen de
las compras y ventas, los incrementos experimenta-
dos frente al año anterior así como la situación de las
balanzas exteriores.
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COMERCIO EXTERIOR DE ESPAÑA DE BIENES DE EQUIPO, POR ÁREAS GEOGRÁFICAS, EN 2011 

(Valores en miles de euros) 

TOTAL DE BIENES DE EQUIPO

ÁREAS VENTAS COMPRAS BALANZA

Valor Var. 11/10 Valor Var. 11/10 Valor

UNIÓN EUROPEA

Unión Europea 17.977.622 15,1% 25.317.614 0,7% -7.339.992

RESTO DEL MUNDO

E.F.T.A. 387.256 36,3% 540.711 3,6% -153.455

Europa Central y del Este 641.639 32,1% 48.606 16,0% 593.033

Resto de Europa 766.665 3,2% 222.860 1,4% 543.805

África del Norte 1.439.232 -5,7% 804.300 -1,2% 634.932

Resto de África 506.741 6,8% 155.767 -11,6% 350.974

EE.UU. y Canadá 1.666.156 9,8% 2.155.942 1,0% -489.786

Iberoamérica 3.710.998 26,3% 409.644 -7,0% 3.301.354

Oriente Próximo 1.339.319 42,1% 140.678 -46,0% 1.198.641

Resto de Asia 1.950.055 24,8% 6.994.351 -4,3% -5.044.296

Sudeste Asiático 458.331 24,6% 659.101 48,0% -200.770

Oceanía 342.671 52,8% 41.651 23,2% 301.020

Fuente: Departamento de Aduanas e II. EE. de la Agencia Tributaria. Elaboración: SERCOBE

Haga clic aquí para
ver el desglose 

completo del cuadro 

Unión Europea

E.F.T.A.

Europa Central y del Este

Resto de Europa

África del Norte
Resto de África

EE.UU.  y Canadá

Iberoamérica

Oriente Próximo

Resto de Asia

Sudeste Asiático

Oceanía

TOTAL BIENES DE EQUIPO - VENTAS

Unión Europea

E.F.T.A.

Europa Central y del Este
Resto de Europa
África del Norte
Resto de África
EE.UU.  y Canadá
Iberoamérica

Oriente Próximo
Resto de Asia

Sudeste Asiático

Oceanía

TOTAL BIENES DE EQUIPO - COMPRAS

e
Lápiz



Ámbito

Se excluyen de él los bienes de uso duradero, ajenos a
un destino industrial, como la electrónica de consu-
mo, automóviles, electrodomésticos, etc., y se extien-
de a todos los bienes mecánicos, eléctricos y electró-
nicos, y sus partes características, que constituyen el
equipamiento de toda la actividad industrial en una
amplia acepción, completándose con trabajos de di-
seño o ingeniería y de montaje.

En términos C.P.A. el ámbito seleccionado por SERCOBE
es el siguiente:

— PRODUCTOS METÁLICOS ELABORADOS

— MAQUINARIA Y EQUIPOS MECÁNICOS

— MAQUINARIA Y APARATOS ELÉCTRICOS

— MATERIAL DE TRANSPORTE

— PRODUCTOS MINERALES NO METÁLICOS

Metodología y Fuentes

SERCOBE aborda el tema a través de dos fuentes de
información:

— Una encuesta realizada a la totalidad de nuestros
miembros, empresas y asociaciones.

— Los datos aportados por el Departamento de
Aduanas e Impuestos Especiales para los aspectos
de comercio exterior.

La diferencia de origen supone, por tanto, la necesidad
de mantener una cierta cautela al examinar ratios que
interrelacionen cifras provenientes de una y otra fuente.

Es preciso señalar que el nivel de respuestas es pro-
porcionalmente mayor en las empresas grandes que
en las pequeñas y medianas, y también en las empre-
sas eléctricas y electrónicas.

Como consecuencia de ello, la base de los datos obte-
nidos en el estudio debe proyectarse a la totalidad
del sector, efectuando las oportunas ponderaciones
teniendo en cuenta la estructura de la industria espa-
ñola de bienes de equipo según las diferentes dimen-
siones y especialidades.

La estructura del sector por tamaños y especialida-
des, se ha obtenido partiendo de los datos aportados
por el Instituto Nacional de Estadística en su “Censo
Industrial de España” y su continuidad a través de la
“Encuesta Industrial”. A partir de ahí, y por aplicación
estricta de la evolución de las muestras parciales a
cada uno de los tamaños y especialidades, se obtiene
la estructura del sector en 2011, de esta forma, se
hace la transición muestra-totalidad del sector.

Se aporta el cuadro comparativo de la estructura de
la muestra y del total de la Industria Española de Bien-
es de Equipo en cuanto al peso de las diferentes espe-
cialidades y dimensiones.

Las diferencias, si bien no sustanciales (inferiores al
15%) entre las muestras estadísticas en base a las cua-
les se realiza cada año este informe, introducen inevi-
tables discrepancias en algunos valores correspon-
dientes al mismo año.

Los comentarios efectuados en el presente informe
en cuanto a la evolución de las diferentes variables, se
refieren siempre a la existente entre los valores de la
muestra actual para los ejercicios, sobre los que se
han solicitado los datos de la encuesta de este año.
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CUADRO 21
NÚMERO DE EMPRESAS DE LA MUESTRA

GRANDES MEDIANAS PEQUEÑAS TOTAL

Fabricantes de Bienes de Equipo Mecánicos 11 6 57 74

Fabricantes de Bienes de Equipo Eléctricos y Electrónicos 7 6 24 37

Total Fabricantes 18 12 81 111

Fabricantes por Subcontratación 12 12

Sociedades de Montaje 7

Sociedades de Ingeniería 8

Total Muestra 24 15 99 138

CUADRO 22
ESTRUCTURA COMPARADA MUESTRA - SECTOR

PESOS, EN %, EN FUNCIÓN DE

LA FACTURACIÓN TOTAL DE LA EL EMPLEO TOTAL DE LA

I.B.E. MUESTRA I.B.E. MUESTRA

Fabricantes de Bienes de Equipo Mecánicos 56,6 59,9 55,7 56,7

Empresas Pequeñas 23,3 5,8 23,3 5,5

Empresas Medianas 23,2 3,1 22,3 2,8

Empresas Grandes 10,1 51,0 10,1 48,3

Fabricantes de Bienes de Equipo Eléctricos y Electrónicos 43,4 40,1 44,3 43,3

Empresas Pequeñas 11,8 3,5 9,8 2,8

Empresas Medianas 8,7 4,0 6,2 2,7

Empresas Grandes 23,0 32,6 28,2 37,8

Total Industria de Bienes de Equipo 100,0 100,0 100,0 100,0

Empresas Pequeñas 35,0 9,4 33,2 8,3

Empresas Medianas 31,9 7,1 28,5 5,5

Empresas Grandes 33,1 83,5 38,3 86,1

Pesos de la facturación en valores corrientes.

Fuente: SERCOBE.

Instalación para tratamiento y compostaje de residuos urbanos. Valencia





SERCOBE
ASOCIACIÓN NACIONAL DE FABRICANTES DE BIENES DE EQUIPO

SERCOBE a través de sus fines, actividades y estructura contribuye a mejorar la industria
nacional de bienes de equipo, velando por los intereses y necesidades de sus empresas aso-
ciadas y de las personas que las integran, todo ello con el objetivo común de crear riqueza y
empleo, proteger el medio ambiente, promover la innovación y el desarrollo tecnológico,
abrir nuevos mercados y posicionar al sector como industria estratégica dentro del panora-
ma español. Para ello, la Asociación Nacional de Fabricantes de Bienes de Equipo ha llevado
a cabo durante el ejercicio 2011, las actividades que se describen en el presente capítulo y
que confirman a través del análisis expuesto en la primera parte de este informe, el gran
peso específico que representa este sector.

Las grandes líneas de actuación e identificación de SERCOBE son las siguientes:

– Representar y defender los intereses empresariales de la Industria española de Bienes de
Equipo.

– Asistir y asesorar a las empresas en materias de mercado interior e internacionalización.

– Actuar como interlocutor válido en las relaciones del sector con las Administraciones Públicas,
y proponer soluciones a los problemas que afecten a la Asociación o a sus miembros.

– Facilitar y promover la investigación, desarrollo e innovación de productos, procesos y
servicios.

– Promover e impulsar la exportación y la internacionalización de nuestros asociados.

– Promover el acceso a los Grandes Inversores, fomentando la demanda y la oferta.

– Estimular y promocionar la Seguridad y la Calidad de los Bienes de Equipo, así como la
Eficiencia Energética y la protección del Medio Ambiente.

– Cooperar en el establecimiento de unas relaciones laborales adecuadas.

– Fomentar la formación, el reciclaje y el desarrollo técnico-científico de las empresas asocia-
das y sus empleados.

– Establecer, mantener y fomentar relaciones de cooperación y colaboración con otras enti-
dades de análoga naturaleza y finalidad.

II
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Una asociación profesional empresarial de carácter
nacional, voluntaria y sin ánimo de lucro, fundada en
1964 como el Servicio Técnico y Comercial de los
Constructores de Bienes de Equipo. Desde su creación
desarrolla su labor encaminada a potenciar la Indus-
tria Española de Bienes de Equipo.

A ella pueden pertenecer empresas, grupos de em-
presas y otra asociaciones empresariales de ámbito
sectorial más específico, relacionadas con el diseño, la
ingeniería, la fabricación, el mantenimiento, la instala-
ción y el montaje de bienes de equipo.

La Asociación acoge a cualquier empresa, sin distin-
ción de tamaños o procedencia del capital, siempre
que esté legalmente constituida en España, desarrolle
alguna de las actividades citadas y acredite los requi-
sitos de calidad y solvencia técnicas, y seriedad co-
mercial exigidos por la Asociación.

En la actualidad está compuesta por 110 miembros
individuales, 6 miembros colectivos y 3 grupos espe-
ciales, con lo que más de 400 empresas están directa
o indirectamente vinculadas con la Asociación.

SERCOBE está integrada en las principales organi-
zaciones empresariales españolas y europeas, colabo-
rando activamente en la resolución de los problemas
comunes a todo el empresariado español.

Es miembro de CONFEMETAL (Confederación de
Organizaciones Empresariales del Metal), estando
así integrada en la Confederación Española de Or-
ganizaciones Empresariales (CEOE).

Está presente en los órganos de gobierno de CONFE-
METAL, Junta Directiva y Comité Ejecutivo, y una de
las Vicepresidencias corresponde al Presidente de
SERCOBE.

Igualmente, está representada en las comisiones y los
grupos de trabajo de la CEOE, donde actúa de porta-

voz de la Industria de Bienes de Equipo y aporta su vi-
sión en las posiciones de la empresa española.

El entronque con las organizaciones europeas se rea-
liza a través de ORGALIME, organismo que agrupa a
las organizaciones nacionales de los sectores indus-
triales de bienes de equipo metalmecánicos y eléctri-
co-electrónicos de Europa, del cual SERCOBE es
miembro de pleno derecho. ORGALIME, a su vez, cola-
bora con WEM (West European Metal Trades Employers
Organisation) en los temas sociolaborales, así como
con BUSINESSEUROPE para asuntos de interés em-
presarial relacionados con política comercial, de com-
petencia, energía y medio ambiente. En las posiciones
de esta asociación europea que agrupa las confedera-
ciones de la industria de la UE, principalmente pero
también de algunos países terceros, también influye a
través de la CEOE.

SERCOBE es vocal de la Junta Consultiva de Contrata-
ción Administrativa y miembro del Pleno del Consejo
Asesor de Comercio e Inversiones, organismos de los
Ministerios de Economía y Hacienda, y de Economía y
Competitividad, respectivamente. En ambos organis-
mos SERCOBE cumple la misión de aportar su expe-
riencia y conocimientos sobre la realidad sectorial, pre-
sentando su punto de vista en temas de tanta
trascendencia como son las Compras Públicas, la Clasi-
ficación de Contratistas del Estado y la problemática de
la Exportación y la Internacionalización de la Empresa.

Está presente en el Consejo Rector de AITEMIN, Cen-
tro Tecnológico y Asociación para la Investigación y el
desarrollo industrial de los recursos naturales; y es
también miembro del Comité Directivo del Laborato-
rio Oficial J.M. Madariaga, cuya actividad principal
se centra en la realización de verificaciones, ensayos,
calibración y auditorias en relación con el equipa-
miento para la seguridad minera y atmósferas explo-
sivas.
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ASAMBLEA GENERAL

Órgano supremo de gobierno de la Asociación constituido por los representantes de cada uno de los Miembros
Individuales y Colectivos.

CONSEJO DIRECTIVO
Elegido por la Asamblea General, responde en su composición a la estructura de la Asamblea de los Miembros de

forma que estén adecuadamente representadas todas las dimensiones y especialidades de asociados.

Dentro del Consejo Directivo se constituye el Comité Delegado y las Comisiones que para fines específicos se determinen.
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Creado por el Ministerio de Industria, Turismo y Co-
mercio en 2005 y gestionada su secretaría por SERCO-
BE, su objeto es constituir un foro de diálogo social
estructurado entre la industria y los agentes sociales,
acompañados de la Administración y los centros tec-
nológicos como representantes de los principales fac-
tores de competitividad: internacionalización, comer-
cio exterior, mercado de trabajo, innovación y
tecnología. Su finalidad es analizar la Industria de
Bienes de Equipo desde  diferentes enfoques aporta-
dos por cada una de las entidades firmantes del con-
venio de creación del Observatorio. En suma, se persi-
gue la mejora de la competitividad de las empresas y
anticiparse a las amenazas de la competencia global,
asegurando el futuro del sector, la creación de em-
pleo y riqueza en un mercado globalizado.

Aprobados por la Comisión de Seguimiento del Ob-
servatorio los trabajos a ejecutar por cada uno de sus
miembros a lo largo de 2011, se procedió a su ejecu-
ción. Concretamente por parte de SERCOBE, se reali-
zaron los siguientes trabajos:

Análisis estructural del sector de bienes de equipo.
Elaboración anual de los principales indicadores es-
tructurales del sector, recopilando de forma siste-
mática información estadística, documental e insti-
tucional, así como generar información cualitativa y
cuantitativa a nivel nacional e internacional. Para su
elaboración se utiliza fundamentalmente la infor-
mación contenida en las bases de datos del Institu-
to Nacional de Estadística, de los Ministerios de In-
dustria, Energía y Turismo, y de Economía y
Competitividad, y Orgalime, entre otros, estable-
ciendo su comparación con los datos obtenidos de
las encuestas de coyuntura y evolución anual del
sector realizadas por SERCOBE.

Mercado de las empresas de servicios energéticos
(ESE): oportunidad de negocio para las empresas
del sector de bienes de equipo.

Otros trabajos desarrollados por los restantes compo-
nentes del Observatorio fueron:

Análisis de oportunidades para el sector de fabri-
cantes de bienes de equipo relacionadas con la
biomasa, realizado por FEDIT.

Determinantes y evolución de la productividad del
sector de bienes de equipo, realizado por la Federa-
ción de Industria de CC.OO.

El sector aeronáutico y espacial español: Situación
actual y perspectivas, realizado por MCA-UGT, Fe-
deración de Industria.

PRESENTAR EL SECTOR ANTE LAS
AUTORIDADES PÚBLICAS 
INVERSORES, CLIENTES Y 

AGENTES ECONÓMICOS Y SOCIALES 

Para responder a este objetivo SERCOBE precisa man-
tener un profundo conocimiento de la realidad de la
Industria Española de Bienes de Equipo, de su proble-
mática, de los desafíos y de las tendencias que debe
seguir. A este fin se lleva a cabo una serie de encues-
tas y de estudios analíticos de forma sistemática. Su
realización sistemática permite la obtención de datos
cuantitativos y cualitativos fiables que dan una esti-
mación rigurosa de la realidad sectorial.

Informes de coyuntura y evolución del sector

Avance del año. Este análisis se realiza en el mes
de septiembre y recoge las impresiones del mundo
empresarial en el primer semestre y la previsión de
la evolución final del año.

Informe anual. Este informe, cuyos resultados fi-
guran en la primera parte de esta publicación, re-
presenta la estadística de referencia de la indus-
tria española de bienes de equipo, facilitando el
análisis evolutivo del sector y de sus diferentes
subsectores especializados. Además, se analiza un
número considerable de variables empresariales
relacionadas con la productividad, tales como
costes de personal, cuenta de resultados, produc-
ción, cartera de pedidos y comercio exterior. A los
datos microeconómcios aportados por las em-
presas, se  añade un análisis macroeconómico,
proporcionando datos de la evolución global de
la economía, la cual condiciona la marcha de la
empresa.

Informe comparado del sector en diferentes paí-
ses europeos. Se analiza comparadamente las va-
riables económicas más especificas de un estudio
de estas características, como son la producción, la
exportación, el empleo, la productividad, porcenta-
je de la producción que se exporta.

Así, este examen anual pretende ser un instru-
mento para orientar la política económica y tec-
nológica hacia las especialidades sectoriales con
mayores expectativas de desarrollo y creación de
empleo.
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Seguimiento mensual de la marcha del comer-
cio exterior del Sector, desagregado en 46 sub-
sectores. Se reflejan los datos absolutos y su evolu-
ción en términos relativos, mensual y anual
acumulada; la tasa de cobertura y el saldo de la ba-
lanza comercial por subsectores; y como colofón
del estudio se efectúa un comentario sobre las ten-
dencias del comercio exterior por países en las di-
ferentes áreas geoeconómicas.

Índices de precios y fórmulas de revisión calcula-
dos en colaboración con otras asociaciones. A par-
tir de la información facilitada por las empresas,
tanto suministradoras como compradoras, la infor-
mación sobre precios de materias primas y de ma-
teriales se ve complementada también por otra
procedente de bases de datos nacionales e interna-
cionales. Estos índices de precios y su fórmula aso-
ciada de revisión tienen una general aceptación, no
tan solo dentro de España, sino también en países
extranjeros tradicionales receptores de nuestra ex-
portación.

La imagen de SERCOBE

Presentar y consolidar la imagen de SERCOBE obliga a
disponer de una capacidad de influencia, lo cual sig-
nifica implícitamente el reconocimiento y la autori-
dad de ser la voz y la referencia de la industria, profe-
sionalidad y representatividad de la voz que habla en
nombre del sector.

Con motivo de la presentación de los dos informes
elaborados, tienen lugar encuentros con los me-
dios de comunicación (prensa y medios audiovi-
suales), logrando que se difundan los datos de
nuestro sector acompañados de  opiniones sobre
su situación y evolución.

En representación de la industria, SERCOBE está
presente en publicaciones especializadas a fin de
reflejar la imagen de excelencia tecnológica y de li-
deazgo competitivo global.

La estrategia de comunicación es una herramienta de
fundamental importancia, y en el contexto actual su
máxima expresión es internet.

Sitio o “web” SERCOBE (www.sercobe.es). Desde
la página web  cualquiera persona interesada en
conocer la realidad de la Industria española de
bienes de equipo puede acceder a los contenidos
de los servicios específicos de información y activi-
dades que se están desarrollando y prestando a los
asociados.

A lo largo de 2011 hemos reformado y rediseñado el
sitio con el fin de que sea más amigable y útil tanto
para nuestras empresas asociadas y los miembros co-
lectivos, como para los potenciales clientes de nuestra
industria. En consecuencia, el cuidado, el rigor y la ac-
tualidad se han extremado en todo el contenido, pero
muy particularmente en el apartado de Noticias y Do-
cumentos. Esta sección pretende hacer llegar de for-
ma rápida noticias, información y documentos rele-
vantes y de actualidad para el desarrollo del negocio
de las empresas fabricantes de bienes de equipo,
miembros de SERCOBE.

Las noticias relacionadas con los contratos y las adju-
dicaciones de nuestras empresas también tienen una
acogida preferente. Es por ello por lo que se ofrece
colgar de la pagina web sus noticias más señaladas.

También se recoge en la web información completa
de las actividades y líneas de fabricación de las em-
presas, junto con documentos gráficos descriptivos
de las más significativas realizaciones efectuadas por
ellas, teniendo una muy amplia difusión entre los
principales inversores españoles y extranjeros.

COOPERAR EN EL ESTABLECIMIENTO
DE UN MARCO LEGAL QUE PROPICIE

UNA ACTIVIDAD EMPRESARIAL
COMPETITIVA 

Este objetivo requiere un permanente contacto con
las Administraciones Española y de la UE y los agentes
económicos y sociales, de forma que el marco legal y
administrativo se ajuste a las necesidades empresaria-
les.

La Asociación está siempre atenta a la evolución del
sector y emprende iniciativas adaptadas , aportando
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iniciativas y sugerencias para que, dentro de un diálo-
go abierto, se encuentren las soluciones óptimas.
Dentro de España y por obvias razones, los Ministe-
rios de Industria, Energía y Turismo, Economía y Com-
petitividad, Asuntos Exteriores y Cooperación, Fomen-
to, Medio Ambiente y Empleo, son nuestros
interlocutores más frecuentes, así como las Conseje-
rías de las diferentes Comunidades Autónomas.

Durante 2011 el foco de atención de la actividad del
departamento de mercado interior ha continuado
centrado en los temas relativos a la promoción de la
investigación, el desarrollo tecnológico y la innova-
ción. Por lo que se refiere al departamento de expor-
tación, su actividad se centra en la promoción de un
factor básico como es la internacionalización en un
momento crítico de caída del mercado nacional.

SERCOBE mantiene informados a los fabricantes de
las propuestas relevantes y defiende los intereses del
sector, cuidando que las nuevas exigencias no perju-
diquen a los fabricantes ni a unas tecnologías frente a
otras.

Como en los dos ejercicios anteriores, una actuación
prioritaria en 2011 relacionada con la competitividad
ha sido la prestación de asistencia técnica, a las em-
presas miembro orientada hacia la presentación de
proyectos a la convocatoria del Ministerio de Indus-
tria, Energía y Turismo para concesión de ayudas al fo-
mento de la competitividad en sectores estratégicos,
entre los cuales está el de bienes de equipo y el sub-
sector de material ferroviario. En 2011 las condiciones
de la ayuda han sido en forma de créditos reembolsa-
bles a quince años, sin aval y con cinco años de caren-
cia. Una parte importante de empresas asociadas con-
siguió que sus proyectos fueran elegidos y dotados
con importantes ayudas.

IMPULSAR EL ESFUERZO SISTEMÁTICO
EN I+D DE LAS EMPRESAS COMO

ELEMENTO BÁSICO PARA LA
COMPETITIVIDAD 

Las actividades de investigación y desarrollo tecnológi-
co constituyen uno de los pilares de la competitividad
industrial y que resultan prioritarias en las acciones de
política industrial. La concentración de las competen-
cias de I+D en el Ministerio de Economía y Competitivi-
dad incluyendo las actuaciones de innovación tecnoló-
gica, no supone un cambio substancial respecto de la
estructura administrativa anterior. La prioridad de la es-
trategia estatal de innovación es el fomento de la cola-

boración público-privada y de la articulación del siste-
ma nacional de ciencia-tecnología-empresa.

La estrategia estatal de innovación (E2I), en cuya pre-
paración participó SERCOBE en el denominado 'think
tank' de la industria de bienes de equipo, tiene como
primer objetivo situar a España en la novena posición
de los indicadores de ciencia e innovación. Este desafío
de toda la sociedad española se articula en torno a
cinco líneas estratégicas que coadyuven a la transfe-
rencia de conocimiento:

– Capital humano.

– Entorno financiero.

– Demanda pública (compras públicas innovadoras).

– Proyección internacional.

– Cooperación territorial.

SERCOBE realiza la difusión sistemática de las convo-
catorias de ayudas a proyectos de I+D. La segunda
convocatoria de los programas Innpacto (proyectos
colaborativos de I+D) e Inncorpora (contratación de
personal investigador) constituyen los dos principales
instrumentos, a los que unen los programas de carác-
ter exclusivamente empresarial que gestiona CDTI.

Asimismo, mediante la participación activa en las
principales plataformas tecnológicas españolas y eu-
ropeas, la industria nacional de bienes de equipo se
beneficia de la capacidad de representación de SER-
COBE y de la dinamización de ideas con potencial in-
novador. A escala nacional, SERCOBE está presente en
las plataformas tecnológicas españolas siguientes:

– MANUFUTURE-E

– Seguridad Industrial (PESI)

– Tecnologías ambientales (Planeta)

– Industria siderúrgica y del metal (Platea)

– Eficiencia Energética (PTE-EE)

– Plataforma Tecnológica Ferroviaria

– Redes inteligentes (Futured)

– Plataforma Tecnológica en Logística Integral (Logis-
top)

– CO2

– Fusión nuclear

A nivel comunitario e internacional , SERCOBE difunde
las convocatorias del  VII Programa Marco. A fin de fa-
cilitar la participación por primera vez de empresas
asociadas, SERCOBE completó la presentación por pri-
mera vez de empresas del sector en el VII Programa
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marco en su condición de entidad colaboradora del
programa de bonos tecnológicos.

Con vistas a la creación de la segunda generación de
Iniciativas Tecnológicas Conjuntas ('Joint Technology
Initiatives', JTI), que es un instrumento del VII Progra-
ma Marco para facilitar la participación de la indus-
tria, la Comisión Europea se aproximó a ORGALIME
para que liderara el proceso de transformación de la
Plataforma Tecnológica Europea MANUFUTURE en co-
laboración público-privada “Lá fábrica del futuro”. SER-
COBE se ha adherido a esta iniciativa desde su lanza-
miento y participa como Socio Fundador de
European Factories of the Future Research Associa-
tion (EFFRA) creada en abril de 2009. Esta entidad
agrupa a la parte privada de la colaboración público-
privada “Lá fábrica del futuro”.

PROMOVER LA CALIDAD Y LA
EXCELENCIA EMPRESARIAL PARA
COMPETIR EN LOS MERCADOS

GLOBALES 

– LA SEGURIDAD DE LAS PERSONAS Y DE LAS INS-
TALACIONES ES UN FACTOR CLAVE PARA LA
COMPETITIVIDAD

– LA CALIDAD SE SUSTENTA EN EL PILAR DE LA
NORMALIZACIÓN 

– LA CERTIFICACIÓN COMO HERRAMIENTA COM-
PETITIVA

Las actuaciones de SERCOBE en estos aspectos se ca-
nalizan fundamentalmente por su participación en
los organismos nacionales, europeos e internaciona-
les especializados en materia de normalización y la-
boratorios de ensayos debidamente acreditados. En
resumen, se trata de:

Participación en AENOR

– SERCOBE es miembro de la Comisión Permanente,
Junta Directiva, Comité de Imparcialidad, Comisión
Consultiva y de Representación Electrotécnica-Elec-
trónica, AENOR Internacional.

– Nuestra Asociación ejerce las funciones de secreta-
ría y de presidencia de un número significativo de
Comités Técnicos de Normalización (AEN/CTN) y de
Certificación (AEN/CTC), bien directamente o a tra-
vés de Subcomités (SC) o Grupos de Trabajo (GT)
que se citan más adelante.

La presencia de SERCOBE en estos Comités, cumple la
función de coordinar sus actividades de preparación

y redacción de Normas, realmente fundamental en el
actual contexto europeo. La libre circulación de pro-
ductos y el cumplimiento de las Directivas se basa en
la existencia de estas Normas, cuyo seguimiento pro-
porciona la presunción de conformidad con los Re-
quisitos Esenciales de Seguridad.

– En otros casos relacionados con la industria de bienes
de equipo y siempre bajo la coordinación de AENOR,
SERCOBE participa activamente y dinamiza la parti-
cipación de empresas asociadas.

Como es tradicional la dedicación a los aspectos de
normalización ha sido especialmente relevante du-
rante el ejercicio 2011, a la vista del gran número de
normas editadas y de la aceptación que, por parte de
los empresarios, han tenido las mismas, según consta-
tan las estadísticas de ventas de AENOR. La presencia
de empresas en los comités refuerza aún más la per-
cepción que de la normalización tienen las empresas
como factor de competitividad y como instrumento
útil de su actividad. El objetivo de SERCOBE en 2011
ha consistido en impulsar esta actividad, incremen-
tando tanto el número de reuniones que celebran los
comités bajo la coordnación de SERCOBE, como la
participación de las empresas. En todos los comtiés y
subcomités ha crecido el número de empresas parti-
cipantes em 2011 respecto del año anterior.

Comités Técnicos de Normalización

AEN/CTN 9 “Equipos a presión. Calderas”
Secretaría: SERCOBE 
Subcomités:
01 - “Calderas pirotubulares y acuotubulares”
02 - “Quemadores”
03 - “Equipos a presión por aportación de calor”

AEN/CTN 18“Rodamientos,engranajes y transmisiones”
Presidencia: SERCOBE
Secretaría: SERCOBE

AEN/CTN 22 “Minería”
Subcomité 03 - “Maquinaria y equipos para minas”
Presidencia: SERCOBE 

AEN/CTN 61 “Material refractario”
Secretaría: SERCOBE 

AEN/CTN 62 “Bienes de equipo para la industria quí-
mica”
Subcomité 02 - “Maquinaria para la manipulación de
fluidos”
Secretaría: SERCOBE 
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AEN/CTN 72 “Iluminación y color”
Secretaría: ANFALUM(Miembro de SERCOBE) 

AEN/CTN 73 “Industria nuclear”
Vocal: SERCOBE 

AEN/CTN 77 “Medio Ambiente”
Subcomité 01 - “Agua”
Secretaría: SERCOBE 

AEN/CTN 115 “Maquinaria para la construcción, obra
civil y edificación”
Secretaría: SERCOBE 

AEN/CTN 132 “Instalaciones y equipos de pintura y
tratamiento de superficies”
Secretaría: SERCOBE 

AEN/CTN 149 “Ingeniería del Agua”
Vocal: SERCOBE
Subcomité 04 - ”Depuración de aguas residuales”
Secretaría: SERCOBE

AEN/CTN 150 “Gestión medioambiental”
Vocal: SERCOBE 

AEN/CTN 166 “Gestión de la I+D+I”
Vocal: SERCOBE

AEN/CTN 203 “Equipos eléctricos y sistemas automá-
ticos para la industria”
Secretaría: SERCOBE 
Grupos de Trabajo:
02-  “Máquinas rotativas”
09 - “Material de tracción eléctrica”
21 - “Acumuladores (baterías y pilas secundarias)”
22 - “Electrónica de potencia”
26-  “Soldadura Eléctrica por Arco”
27 - “Calentamiento eléctrico industrial” (No operativo)
33 -  “Condensadores potencia”
35 - “Pilas”
44 - “Seguridad de las máquinas. Aspectos electrotéc-
nicos”
61F- “Seguridad de las herramientas portátiles a motor”
65 - “Medida y control de procesos industriales”
79 - “Sistemas de alarmas”.
91 - “Tecnología del montaje en superficie”
93-217 - “Diseño electrónico automatizado (EDA) /Di-
seño asistido por ordenador”
214- “Equipos para los sistemas electrotécnicos de
transporte en superficie: Aspectos electrotécnicos”.

AEN/CTN 205 “Lámparas y equipos asociados a lám-
paras”

Secretaría: ANFALUM (Miembro de SERCOBE)
Grupos de Trabajo:
A - “Lámparas”
B - “Casquillos y portalámparas”
C - “Aparatos auxiliares para lámparas de descarga”.
D - “Luminarias”

Tras la culminación de los trabajos del SC69 “Vehícu-
los eléctricos” impulsados con la aprobación de la
norma IEC 61851-22 dedicada a la estación de carga,
el sector ha experimentado una importante dinami-
zación. Desde el punto de vista de la normalización, el
mandato de la Comisión Europea por el cual se insta-
ba a las oranizaciones de normalización CEN y CENE-
LEC a constituir un grupo de trabajo que para marzo
de 2011 se redactaran las directrices necesarias para
que hubiera un conector único a escala europea.

Los principios fundamentales que han regido estos
trabajos de coordinación técnica emprendidos por la
industria (eléctrica, bienes de equipo y automoción)
cumpliendo las garantías de seguridad e interopera-
bilidad necesarias. Su primera aportación ha tenido
lugar a finales de mayo de 2011 sin llegar a resolver la
opción de los conectores para que haya uno único en
todo el territorio europeo.

Como miembro colectivo de SERCOBE, la Asociación
de Fabricantes de Bienes de Equipo Eléctricos (AFBEL)
participa en los G.T de Normalización de Líneas
(07/11),Transformadores (14) y Motores (2).

Comités Técnicos de Certificación

En cuanto a la actividad de certificación, destaca el
crecimiento del número de Marcas y Certificados
concedidos. La labor de secretaría de los Comités de
Certificación ha sido especialmente intensa, pues el
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otorgamiento de certificaciones de conformidad a
normas (internacionales, europeas, nacionales) y del
correspondiente marcado (Marcas CE y AENOR), se
confirma como elemento de valor diferenciador en el
mercado.

AEN/CTC 004 “Tubo de cobre para uso termohidrosa-
nitario”
Secretaría: SERCOBE

AEN/CTC 007“Luminarias, lámparas y equipos asociados”
Secretaría: ANFALUM

AEN/CTC 019 “Báculos y soportes de alumbrado”.
Secretaría: ANFALUM

AEN/CTC 024 “Aparementa de media y alta tensión”
Secretaría: AFBEL 

AEN/CTC 027 “Transformadores eléctricos”.
Secretaría: AFBEL

AEN/CTC 028 “Celdas de energía eléctrica”
Secretaría: AFBEL

AEN/CTC 058 “Pararrayos”.
Secretaría: AFBEL 

AEN/CTC 068 “Certificación de proyectos de I+D+I”
Vicepresidencia: SERCOBE

AEN/CTC 072 “Apoyos para líneas aéreas”
Secretaría: AFBEL

Merece resaltar la activa participación en el CTC 68
“Certificación de Proyectos de I+D+I”, desempeñando
la Vicepresidencia. Dicho comité extiende sus trabajos

a la certificación de contenidos, del presupuesto del
proyecto y de su ejecución. En 2011 no se ha reunido
la asamblea plenaria del CTN-68, pensando en el
desarrollo de instrumentos de sistematizaciónm.

La norma UNE 166001 es una guía para la correcta
gestión de proyectos de I+D+i. La certificación de
proyectos de I+D+i puede ser de tres tipos: certifica-
do de contenidos (conformidad del proyecto con el
Real Decreto 1432/2003 y/o la norma UNE 166001);
certificación de contenidos y ejecución para proyec-
tos en ejecución o finalizados; y certificación de segui-
miento para proyectos plurianuales.

Participación en los organismos europeos e in-
ternacionales

SERCOBE colabora con los organismos internaciona-
les de normalización ISO y CEI, así como europeos
CEN, CENELEC, ELSECOM y LVE-AC, en los que partici-
pan expertos de las empresas asociadas.

Como en años anteriores, la participación se ha reali-
zado a través de los Comités Españoles de estos orga-
nismos, en los cuales hemos tenido activa presencia
en representación de los intereses de nuestro sector
profesional.

La actividad de vigilancia y control del mercado
está siendo básica para afianzar la competencia leal y
la integridad del mercado interior. Para empezar es
preciso detectar y, acto seguido, denunciar la presen-
cia de productos no conformes con las normas o que
no cumplan las disposiciones de los reglamentos téc-
nicos. Seguimos trabajando en estrecha colaboración
con el MINETUR y las comunidades autónomas, para
potenciar y orientar esta vigilancia en apoyo de las
empresas que certifican la calidad de sus productos y
la idoneidad del control de sus procesos de produc-
ción.

PRESTAR UNA ESPECIAL ATENCIÓN 
A LA CONSERVACIÓN DEL MEDIO

AMBIENTE Y LA EFICIENCIA
ENERGÉTICA 

En la actualidad las actuaciones medioambientales
son una de las inversiones más importantes que de-
ben realizar los clientes de las empresas de bienes de
equipo, pero con independencia de este fundamental
aspecto, no se puede ignorar que la industria ambien-
tal, la ecoindustria, como conjunto de fabricantes de
bienes de equipo e instalaciones medioambientales y
de empresas de servicios especializadas en medio
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ambiente, está integrada plenamente en el ámbito de
la Asociación.

SERCOBE dedica una muy especial atención a estas
actividades, que en 2011 se han centrado en:

– Difusión de las posibilidades de nuestras empresas.

– Fomento de las inversiones para corrección del im-
pacto medioambiental y la implantación de la efi-
ciencia energética en la industria.

– Sensibilización sobre los problemas medioambien-
tales.

– Impulso a la Industria de Bienes de Equipo y Servi-
cios Medioambientales. Ecoindustria.

– Diseño e impartición de acciones de formación.

Acciones de difusión y formación

Se ha continuado con la labor de información sobre el
conjunto de Directivas y otras disposiciones legales
que afectan a las empresas y regulan las relaciones
empresa-medio ambiente y que afectan a la libre cir-
culación de productos. Esta actividad requiere un es-
fuerzo especial para llevar a todas las empresas los
detalles que permitan la correcta interpretación de
los textos legales y facilite la adopción de las medidas
necesarias para su cumplimiento.

COLABORAR EN LA FORMACIÓN
CONTINUA DE LOS RECURSOS

HUMANOS, PRINCIPAL ACTIVO DE 
LA EMPRESA, Y ATENDER AL
ESTABLECIMIENTO DE UNAS

RELACIONES LABORALES BASADAS 
EN ACUERDOS

Estas actividades se consolidan año tras año, cons-
cientes de la trascendencia de las mismas para un
sector industrial como el de los bienes de equipo, en
el cual el impacto de las nuevas tecnologías obliga a
una permanente puesta al día del personal a todos
los niveles.

– Dentro del Contrato Programa de la Fundación del
Metal para la Formación, la Cualificación y el Em-
pleo, suscrito con el Servicio Público de Empleo Es-
tatal, correspondiente a 2011, se ejecutaron 52 Ac-
ciones Formativas que totalizaron 1.253 horas
lectivas, y en las que participaron 957 trabajadores.

La selección de las diferentes Acciones Formativas,
su programación temporal y la definición de los lu-
gares de realización, se determinaron por medio de

una encuesta en la que las empresas expresaron sus
necesidades reales, de forma que las materias im-
partidas correspondieran a las exigencias del mer-
cado de trabajo.

Se ha prestado especial atención a los colectivos
más críticos, tales como mayores de 45 años y traba-
jadores no cualificados.

Se realizó, por último, una labor de asesoría y ges-
tión de apoyo a los departamentos correspondien-
tes de las empresas.

MANTENER ESTRECHOS VÍNCULOS
CON LAS INSTITUCIONES EUROPEAS 

Y CON LAS ASOCIACIONES 
Y FEDERACIONES EMPRESARIALES 

DE LOS RESTANTES ESTADOS
MIEMBRO

Durante 2011 SERCOBE ha tratado de conseguir este
objetivo centrando su actividad en los aspectos si-
guientes:

– ORGALIME (Federación Europea de la Industria
de Bienes de Equipo - Organisme de Liaison des
Industries Métal-Mécaniques, Électriques et Élec-
troniques Europennes - European Federation of
Engineering Industies).

Orgalime es, sin duda, una asociación empresarial
muy eficaz en su interlocución ante las instituciones
europeas (principalmente, la Comisión Europea, pero
también el cada vez más influyente Parlamento). Sus
posiciones son siempre tenidas en consideración y se
gestan por consenso entre las asociaciones de los Es-
tados miembros. Por ello SERCOBE  presta un trata-
miento preferencial a sus relaciones con él y es miem-
bro de pleno derecho de esta organización.

SERCOBE actúa, como vocal en los Comités de Indus-
tria Eléctrica-Electrónica, Industria Mecánica, Armoni-
zación Técnica, Grupo “ad hoc” de Mercados Públicos,
Grupo de Trabajo de Política Comercial, Grupo de Tra-
bajo de I+D y Comité de Economistas.

Nuestra presencia en los órganos de gestión de OR-
GALIME nos permite trasladar los puntos de vista de
las empresas españolas, para su incorporación en la
toma de posiciones de la industria europea de nues-
tra especialidad ante la Comisión, participando tam-
bién activamente en la preparación de informes y es-
tudios sobre la realidad sectorial, su evolución, sus
necesidades y repercusión de la aplicación de las Di-
rectivas.
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Gestión sobre las ayudas comunitarias

Nuestras actuaciones van encaminadas a acercar al
mundo empresarial el conjunto de ayudas estableci-
das por la UE, que se centran fundamentalmente en el
fomento de la investigación, la cooperación empresa-
rial, los programas de ayuda al desarrollo y los fondos
de cohesión.

Se mantiene un servicio de información permanente
de todos aquellos programas o convocatorias de los
diferentes organismos de la Comisión, que puedan
ser de interés de nuestras empresas.

Colaboración con las Asociaciones de los Esta-
dos Miembro

Continuamos con nuestra colaboración con las Aso-
ciaciones Europeas análogas a SERCOBE como son
VDMA y ZVEI (Alemania), FIE y FIMTM (Francia), BEA-
MA (Reino Unido), ANIE, y ANIMA (Italia), AGORIA
(Bélgica), FME (Holanda), TBL (Noruega), EIA (Irlanda),
FEEI (Austria), FIMET (Finlandia), Sveriges Verkstadsin-
dustrier (Suecia), etc.

Los intercambios de información sobre los proble-
mas comunes, la colaboración entre empresas y los
análisis sectoriales proporcionan un interesante
conocimiento que hemos hecho llegar a nuestras
empresas a través de las oportunas comunicacio-
nes.

Relaciones con las Federaciones Sectoriales Eu-
ropeas.

SERCOBE ha estado presente en las entidades que
agrupan en el ámbito europeo a las Asociaciones na-

cionales del sector en torno a BUSINESSEUROPE,
como puede ser ORGALIME. Estas corporaciones vie-
nen desempeñando un papel cada vez mayor ante la
Comisión Europea, en temas tan fundamentales
como el libre mercado, competencia, normalización y
certificación, aplicación de directivas de libre circula-
ción y de reconocimiento mutuo, etc.

PROPICIAR EL ACERCAMIENTO 
A LOS SECTORES INVERSORES 

PARA CONSEGUIR UNA ADECUACIÓN
DE LA OFERTA Y LA DEMANDA 

DE BIENES DE EQUIPO

La participación de SERCOBE como asociación secto-
rial dentro de CONFEMETAL facilita contactos con los
sectores demandantes de bienes de equipo. Un caso
particular es el equipamiento que se incorpora a la
dotación de infraestructuras, cuya financiación está
vinculada a los presupuestos del sector público. Des-
de SERCOBE se han mantenido contactos con las
principales patronales sectoriales de la construcción,
sector eléctrico, industrias química, cementera y side-
rúrgica.

COMPROMISO PARA IMPULSAR
DECIDIDAMENTE LA

INTERNACIONALIZACIÓN 
DE LAS EMPRESAS

SERCOBE, a través de su Departamento de Exporta-
ción, como es sobradamente conocido, actúa en dos
ámbitos claramente diferenciados.

Por una parte, el Fomento Institucional de la Expor-
tación y, por otra, el de la Promoción Comercial Di-
recta.

En el primero de ellos, SERCOBE, al tiempo que se
ocupa en la creación de imagen en el mercado ex-
terior, colabora con nuestra Administración, con
quien mantiene un continuo contacto, en el perfec-
cionamiento del marco general de la promoción de
las exportaciones. Asimismo, proporciona informa-
ción de utilidad a las empresas sobre los distintos
mercados exteriores.

En el segundo, SERCOBE trabaja para generar oportu-
nidades específicas que se traduzcan en operaciones
de exportación para sus empresas miembro.
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ÁFRICA OCCIDENTAL

En Cabo Verde se han podido entregar con éxito los
dos primeros proyectos acordados bilateralmente
con España en el sector de equipamientos para in-
fraestructuras de transporte aeroportuario. Se trata,
por un lado, del proyecto de renovación del sistema
de balizamiento AGL (Airport Ground Lighting) en el
Aeropuerto de Sal y, por otro, de un proyecto de equi-
pamiento integral para todos los aeropuertos cabo-
verdianos en materia de extinción de incendios. Am-
bos proyectos son fundamentales para que los cuatro
aeropuertos internacionales de Cabo Verde (Santiago,
Mindelo, Sal y Boavista) cumplan con las exigencias
de la OACI.

También en el sector de infraestructuras y transporte,
pero en el subsector del tráfico marítimo, se ha pro-
movido con el Instituto Marítimo Portuario (IMP), la li-
citación de un proyecto de renovación del sistema de
faros y balizas con alcance nacional, permitiendo de
esta forma la modernización de toda la infraestructu-
ra de señalización marítima del archipiélago. Con este
cliente, se está avanzando en la ejecución del contra-
to para el control de tráfico y salvamento marítimo
(VTMS).

Por último, se ha obtenido la adjudicación de un pro-
yecto de una planta de procesamiento y conserva-
ción de pescado y productos perecederos en la Isla de
San Vicente, y se está actualmente en fase de aproba-
ción de la financiación.

En la República de Angola en virtud del contrato fir-
mado con ELISAL para el sistema de recogida y trata-
miento de residuos sólidos de Luanda, se han realiza-
do los servicios de montaje de la Incineradora de
Residuos Urbanos, y se está a la espera de que ELISAL
lleve a cabo las obras civiles y las acometidas de elec-
tricidad, así como la instalación de almacenamiento

de combustible para realizar la puesta en marcha y la
formación del personal del cliente, que deberá produ-
cirse durante el segundo trimestre de 2012.

En Sudáfrica, se ha trabajado activamente en varios
sectores durante al año 2011. Sudáfrica, que sigue re-
presentando más del 50% del PIB del continente, ha
comenzado a desarrollar varios programas en los que
la industria española tendrá, sin duda, mucho que de-
cir. El sector más representativo, desde el punto de
vista español, ha sido en el programa de energías re-
novables, lanzado por NERSA y que con colaboración
técnica española, ha sido un éxito rotundo en la pri-
mera subasta de licencias de generación celebrada en
el último trimestre de 2011. También se está comen-
zando a planificar un plan estatal de infraestructuras
ferroviarias en el país. El programa nacional de agua
sigue, sin embargo, atrasado y las licitaciones y pro-
yectos a los que las empresas españolas se están pre-
sentando, están siendo convocados por instituciones
provinciales y, en algunos casos, municipales, sin un
plan estatal previo lo que dificulta todo el proceso.

En Guinea Ecuatorial, para la refinería de petróleo de
Mbini se ha presentado una propuesta para el sumi-
nistro de las unidades de proceso y para la realización
del proyecto bajo la modalidad “llave en mano”. La
fase previa de preparación del proyecto se ha realiza-
do con éxito, por lo que durante 2012 se procederá
probablemente a la adjudicación definitiva del mismo.

En Costa de Marfil y debido a los incidentes acaeci-
dos tras la victoria en las elecciones de Outara en no-
viembre de 2010, el país se vio envuelto en una ola de
violencia que ha dado lugar a que los proyectos en
los que estábamos trabajando se hayan retrasado y,
en algún caso, cancelado.

En Ghana tras los problemas surgidos por su entrada
en la iniciativa HPIC y la reestructuración de los fon-
dos españoles para ayuda al desarrollo, nos hemos
centrado en un proyecto de captación, tratamiento y
distribución de agua a la ciudad de Accra. El proyecto,
que está planteado como una concesión bajo la mo-
dalidad B.O.T. (Build, Operate and Transfer) está siendo
promovido por una empresa sudafricana que ha con-
fiado en tecnología de empresas españolas asociadas
para la realización material de las obras y suministros.
El proyecto, gestado durante 2011, se prevé que se fir-
me con las autoridades locales durante el primer se-
mestre de 2012.

En Nigeria, se han presentado varias propuestas para
diferentes proyectos, siendo el que más avanzado
está, el de instalación de una fábrica de cemento (mo-
lino de Clinker) en la Región del Delta del Níger. Este
proyecto que tendrá una capacidad de producción de
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entre 350.000 y 500.000 toneladas/año, será una de
las inversiones privadas en el sector más importante
del país. El proyecto aceptado por el cliente nigeriano,
precisa de una solución financiera aceptable para am-
bas partes.

El desarrollo del sector petrolífero en el país ha sido
enorme durante el ejercicio 2011. Nigeria es el segun-
do productor de crudo del continente y ha comenza-
do un proceso de incremento de su capacidad expor-
tadora, lo que tendrá como resultado un impulso
inversor muy importante (valorado en unos 15.000
millones de $USA en los próximos 7 años). La no exis-
tencia de industria petrolífera refinadora en el país
significó un alza del precio de los productos que tuvo
como respuesta una cuasi revolución a finales de año
y la rectificación, por parte del Gobierno, en sus pla-
nes de subida de precios, pero, por otro lado, supone
un nuevo estímulo para la inversión pública y privada
en nuevas refinerías en el país.

ÁFRICA ORIENTAL Y ORIENTE MEDIO

En Mozambique, durante el año 2011 se ha iniciado
la ejecución de la ampliación de un proyecto de equi-
pamiento meteorológico, cuya primera fase se contra-
tó en el 2002, lo que refleja el grado de satisfacción
del cliente con la empresa inicialmente adjudicataria.
La puesta en vigor de la financiación para la amplia-
ción, se ha retrasado significativamente, ya que los
compromisos contraídos con España ante los organis-
mos internacionales y las limitaciones de la Ley de
Deuda, obligaron a modificar las condiciones inicial-
mente previstas de un préstamo por una donación.
Igualmente, se ha logrado arrancar un proyecto de
riego tecnificado por aspersión para el Ministerio de
Agricultura, que ha sufrido también un retraso por
causas análogas. Ambos proyectos se entregarán a
principios del 2012.

En Isla Mauricio, se han retomado los contactos con
la Administración del país para la promoción de dife-
rentes proyectos en el sector de infraestructuras de
transporte aportando soluciones técnicas a diferentes
proyectos, sobre todo en el ámbito de puertos, que
esperamos puedan tener recorrido para las empresas
españolas en los próximos años.

En Irán, las nuevas sanciones americanas de media-
dos de noviembre 2011 así como las europeas de
enero 2012, han incrementado las dificultades para
operar con este país, en todos los frentes, principal-
mente, por la escasez de disponibilidad de divisa Euro
que el país sufrirá como consecuencia de la prohibi-
ción de vender crudo a la UE, más allá de julio 2012 y
por las dificultades de realizar transacciones financie-
ras con Europa, debido a las restricciones impuestas
tanto al sistema bancario iraní, con todos sus grandes
bancos públicos en la lista negra europea desde ene-
ro 2012, como por el riesgo reputacional en el que no
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quiere incurrir la banca europea al trabajar con banca
iraní.

Desde el punto de vista de los contratos en ejecución
con Irán, al estar firmados antes de la fecha de publica-
ción de las sanciones, siguen su curso sin grandes com-
plicaciones, una vez cumplidos todos los requisitos le-
gales del nuevo marco regulatorio, extremadamente
restrictivo, a pesar de que los contratos han sido firma-
dos con anterioridad a las últimas sanciones y por lo
tanto, en teoría, no estarían sujetos a las mismas si se
aplicara realmente el principio de retroactividad.

Se han realizado diversos viajes a Teherán para inten-
tar asegurar la confirmación de pedidos, dentro de los
plazos estipulados para la ejecución de los contratos
firmados con PIDMCO, financiados con créditos a lar-
go plazo concedidos con anterioridad a julio 2010, fe-
cha en la que la UE decidió prohibir la concesión de
cualquier financiación al país.

Se han mantenido reuniones con las autoridades es-
pañolas, explicando las operaciones e informando de
la naturaleza de las mismas, y verificando con ellas el
estricto cumplimiento del marco legal en el que las
empresas asociadas se tienen que mover necesaria-
mente.

Por otro lado, también hemos participado en la exhi-
bición internacional del Gas, Petróleo y Petroquímica,
celebrada en Teherán en el mes de abril 2011, en la
que hemos podido verificar de primera mano, la pro-
gresiva penetración asiática en este importante mer-
cado que, hasta hace bien poco, estaba exclusivamen-
te dominado por empresas europeas, lo que pone de
manifiesto cómo otros países están emergiendo
como nuevos suministradores de la tecnología que
Europa ha decidido no vender a Irán, debido a las san-
ciones económicas por su programa nuclear.

Se han iniciado contactos con la Administración de
Iraq para empezar a evaluar la participación española
en proyectos energéticos, concretamente en plantas
de generación de ciclo simple, con turbinas de gas ya
compradas así como en subestaciones. Se ha introdu-
cido a una empresa asociada en un grupo contratista
local para licitar, en colaboración varios proyectos
energéticos que saldrán a concurso en los próximos
meses.

En Jordania la situación de inestabilidad que vive la
zona, ha causado la cancelación de varios proyectos y
la publicación de un decreto que prohíbe la emisión
de garantías soberanas para cualquier proyecto, con
carácter retroactivo, lo que ha puesto en entredicho
las dos operaciones que empresas asociadas tienen
en cartera con SERCOBE. Hemos concentrado nues-

tros esfuerzos en salvar los dos contratos firmados
por empresas asociadas: uno, para el proyecto foto-
voltaico de 2MW, y otro, para un SCADA de aguas para
las provincias del Norte. Ambas operaciones están en
proceso de tramitación por parte de la Administra-
ción española, en el marco del FAD PYMES, aunque la
segunda está más adelantada, ya que se está proce-
diendo a la firma del acuerdo del crédito.

En Palestina el contrato para el suministro de equi-
pos para la electrificación de Cisjordania, fue firmado
entre nuestra empresa asociada y el cliente, pero la
aprobación de la financiación por parte del Consejo
de Ministros en España también ha quedado paraliza-
da por las elecciones generales españolas, aunque es-
peramos que este trámite se resuelva próximamente.

En el Sultanato de Omán, estamos pendientes de re-
activar nuestros contactos con la Administración
omaní para discutir la construcción modular de la
próxima refinería del Sur, en Duqm, de 250.000 barri-
les/día, pensada para la producción de productos pe-
troquímicos. Asimismo, tenemos preparada una pre-
sentación para promover la tecnología española en
un sistema integrado de control de fronteras en el
Sultanato.

El proyecto de tratamiento de agua en el Emirato de
Sharjah, previsto en tres fases de 100.000 metros cú-
bicos/día cada una, requiere financiación, ya que
Sharjah no es productor de petróleo y tiene por tanto
más dificultades en financiar sus proyectos. En el área
de energía, Sharjah busca un parque eólico, que quie-
re organizar como proyecto BOO (“Build, Own and
Operate”), Estamos promoviendo una colaboración
con uno de los promotores inversores locales del pro-
yecto.

En Abu Dabi hemos contestado al encargo recibido
en SERCOBE de un gran grupo industrial emiratí para
promover un astillero en el Sur de España, identifican-
do un astillero que recibiría favorablemente una ofer-
ta de compra.

En Arabia Saudí estamos preparando presentaciones
con constructoras saudíes, para posibles subcontratas
a empresas españolas que se califiquen para las nece-
sidades saudíes. También esperamos promover la par-
ticipación de empresas españolas, en los proyectos de
generación de energía en Arabia Saudí, en conexión
cercana con la Saudi Electric Company (SEC).

En Qatar, se han iniciado contactos con un grupo lo-
cal que podría servir de apoyo a las actividades de
promoción de SERCOBE en este país, con el fin de pre-
sentar a una empresa asociada para un proyecto de
construcción de túneles.
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PAÍSES MEDITERRÁNEOS

El año 2011 ha visto como han caído la mitad de los
regímenes presentes en esta área. En Túnez, el 14 de
enero, el presidente Zine el-Abidine Ben Ali huye a
Arabia Saudita bajo la presión de masivas protestas
en todo el país; en Egipto, el presidente Mohammed
Hosni Moubarak es depuesto el 11 de febrero y reem-
plazado por una Junta Militar, tras duros enfrenta-
mientos entre protestantes y personas afines a su go-
bierno; en Libia, el 20 de octubre, el Coronel Muamar
el-Gadafi es asesinado por las fuerzas rebeldes del
Movimiento, el 17 de febrero, tras 8 meses de guerra
civil.

Túnez es quizás junto a Libia, el mejor exponente de
cómo unos mercados en los que la presencia de
nuestras empresas estaba ya muy consolidada y arro-
jaban una significativa mejoría de sus resultados con
respecto a años anteriores, han tenido un ejercicio
2011 prácticamente perdido.

Tras el alzamiento popular y la caída del régimen del
presidente depuesto Zine el-Abidine Ben Ali el 14 de
febrero de 2011, la República Tunecina tuvo el 23 de
octubre de 2011 sus primeras elecciones libres para
elegir a sus representantes a la Asamblea Constitu-
yente. El 22 de diciembre de 2011 se formó un gobier-
no de transición, encabezado por el partido islamista
moderado Enhada tras alcanzar un acuerdo para la
formación de una coalición de gobierno con el Con-
greso por la República (CPR) y con Ettakattol.

Las instituciones del país no han dejado de funcionar
salvo en los primeros meses del año cuando, tras la
fuga de Ben Ali, hubo un vacío de poder al frente del
país, si bien es cierto que de manera persistente se
producen manifestaciones, huelgas, sit-ins, carreteras
cortadas, etc., pidiendo mejoras en las condiciones de
trabajo y que todo esto está perturbando notable-

mente la actividad económica del país, y por consi-
guiente el normal desarrollo de las operaciones de
nuestras compañías presentes allí.

Durante el segundo semestre de 2011, tanto las gran-
des empresas privadas como las distintas administra-
ciones y entes públicos han vuelto a sacar a licitación
proyectos de infraestructuras, inversión y suministros,
por lo que desde SERCOBE hemos podido participar
en varias de estas licitaciones, de las que destacaría-
mos la presentación para la empresa estatal de sanea-
miento, ONAS, de dos ofertas para sendas plantas de
tratamiento de aguas residuales en contenedores y
de tres ofertas más para plantas convencionales de
tratamiento de aguas residuales urbanas, redes de co-
lectores y estaciones de bombeo.

Otro de los proyectos en los que SERCOBE ha gestio-
nado la financiación, aparte de realizar las labores ha-
bituales de acompañamiento comercial, ha sido el re-
lativo al suministro a la compañía estatal de
electricidad y de gas, STEG, de equipos para el gaseo-
ducto de alimentación de las ciudades de Bizerte y de
Beja y para el desdoblamiento del gaseoducto Ben
Sahloun - Aïn Turkia.

Con respecto a los proyectos en ejecución, hemos po-
dido terminar satisfactoriamente el contrato para la
elaboración del marco regulatorio e institucional del
sector eléctrico eólico para la ANME, Agencia Nacio-
nal para el Control de la Energía del Ministerio de In-
dustria y Energía de Túnez.

Sin embargo, en lo que respecta a las licitaciones pre-
sentadas por nuestras empresas durante el año ante-
rior y que todavía se encontraban en fase de evalua-
ción, la situación ha sido bien diferente. Se han
declarados infructuosos mucho de los proyectos anti-
guos, dando paso a nuevos procesos de licitación.
Esta situación ha afectado a los intereses de varias
empresas asociadas.

Libia es otro de los países en el cual el año 2011 ha
sido un año perdido para nuestras empresas asocia-
das. La presencia de empresas españolas se incre-
mentó mucho con la normalización de las relaciones
diplomáticas entre la Libia del Coronel Muamar el-Ga-
dafi y España a partir del año 2002 (visita a Trípoli de
una delegación del Parlamento Europeo encabezada
por el eurodiputado español Guillermo Galeote en ju-
nio de 2002).

Tras el alzamiento popular del 17 de febrero de 2011
y la caída del régimen el 18 de octubre de 2011, el
Consejo Nacional de Transición (CNT) presidido por
Moustapha Abdeljalil ha dado paso a un Gobierno de
Transición dirigido por el Primer Ministro Abdel Ra-
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him al-Kib que todavía tiene por delante grandes re-
tos para lograr la normalización del país y el funciona-
miento de las instituciones.

En este panorama, lo único que ha vuelto a funcionar
ha sido la industria del petróleo que ha recuperado su
producción mucho más rápidamente de lo que ini-
cialmente estaba previsto. Libia producía ya 1 millón
de barriles de petróleo por día al finalizar el año se-
gún las cifras que maneja la OPEP, y se espera que al-
cance 1,6 MM bpd al final del segundo trimestre de
2012, es decir, el mismo nivel de producción que tenía
el país antes de la guerra civil y 2 MM bpd al final del
año.

Hemos concentrado nuestros esfuerzos en el sector
del Oil & Gas, ya que debería de ofrecer oportunida-
des a corto plazo, aunque persisten problemas liga-
dos al sistema bancario libio tales como la dificultad
para acceder a fondos inicialmente congelados por la
resolución de la ONU nº 1.973 (el CNT estima que hay
unos 115.000 millones de Euros de fondos guberna-
mentales fuera de las fronteras libias).

Dentro de este marco, iniciamos proyectos durante el
último trimestre de 2011 que esperamos obtengan
sus frutos rápidamente, tales como el suministro de
buques remolcadores y otro tipo de barcos especiali-
zados que fueron hundidos durante la Guerra Civil
para las refinerías filiales de la Empresa Estatal de Pe-
tróleo (NOC) y las autoridades portuarias.

Otro tema que ha preocupado a nuestras empresas
asociadas con contratos vigentes cuando estalló la
Revolución es el de la continuidad de sus contratos y

el cobro de los mismos. Si bien subsiste cierta inse-
guridad jurídica, parece que se está manteniendo
el compromiso del Gobierno de Transición con se-
guir con la legalidad internacional en las contrata-
ciones públicas y desde SERCOBE hemos estado
apoyando a las empresas asociadas afectadas en
las negociaciones para el restablecimiento de sus
contratos.

Marruecos también vivió en 2011 numerosas protes-
tas que sacudieron el país desde el mes de febrero li-
gadas a las protestas en todo el mundo árabe. El rey
Mohamed VI reformó en el mes de junio la Constitu-
ción como respuesta al Movimiento del 20 de febrero
que reclamaba igualdad, justicia social, empleo, vi-
vienda, educación y salarios más altos. La nueva Cons-
titución fue sometida a referéndum el 1 de julio, obte-
niendo un apoyo superior al 97% de los votantes y
entró en vigor el 16 de julio.

Gracias a esta iniciativa, Marruecos estuvo a salvo de
las revueltas que acabaron con los regímenes de sus
países vecinos y los resultados han sido positivos.
Aunque contra todo pronóstico, se perdió un impor-
tante proyecto con la empresa estatal de ferrocarriles
marroquíes, ONCF, contra una empresa local marroquí
sin experiencia previa en Alta Velocidad, del concurso
relativo al diseño y realización llave en mano del taller
de mantenimiento de los trenes de alta velocidad en
la estación de Tánger Moghogha.

Argelia, tampoco ha estado ajena a las revueltas del
mundo árabe. Desde el mes de enero de 2011 y a lo lar-
go de todo ese año, se han producido varios episodios
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de protestas y disturbios, que han estallado simultá-
neamente en todo el país, contra el desempleo, la
falta de vivienda, la inflación en el precio de los ali-
mentos básicos, la falta de libertad de expresión y
en general las pobres condiciones de vida. Pero a
diferencia de Egipto, Túnez y Libia, los disturbios no
han prendido en Argelia porque la población tiene
el recuerdo muy reciente de la guerra civil y porque
el Gobierno del presidente Abdelaziz Bouteflika ha
subido los salarios de los funcionarios, ha realizado
tímidas reformas electorales y ha levantado el esta-
do de emergencia que estaba vigente desde hacía
19 años.

En este contexto, desde SERCOBE hemos mantenido
una actitud más bien conservadora, pudiendo desta-
car como único proyecto importante en el que hemos
estado trabajando, el relativo a la licitación de aerona-
ves turbohélice para SONATRACH, dejando para des-
pués de las elecciones legislativas previstas para el 10
de mayo de 2012 otros proyectos que habíamos iden-
tificado.

Turquía ha sido el único país del área que no se ha
visto afectado por las protestas y las revueltas de los
países árabes de su entorno. Es más, Turquía es vista
por muchos de sus vecinos como un referente para
los procesos de transición de la zona y su primer mi-
nistro Recep Tayyip Erdo_an ha impulsado activa-
mente un mayor protagonismo de su país en los paí-
ses de la oril la Sur del Mediterráneo, con el
consiguiente riesgo para nuestra presencia en estos
países de que las empresas turcas tengan en el futuro
una mayor presencia en detrimento de las empresas
occidentales.

En esta línea, hemos retomado los contactos con un
gran grupo industrial con el que SERCOBE ya promo-
vió diversos contratos en el pasado, y para el que he-
mos presentado una primera oferta relativa a la inge-
niería y el suministro de equipos para un proyecto de
construcción de un tanque de amoniaco de 15.000
Tm con sistema de refrigeración.

Por otro lado, hemos estado preparando la participa-
ción de empresas asociadas en proyectos de normati-
va y marco regulatorio, y servicios de supervisión y
control de obras para el Ministerio de Energía y la Au-
toridad de Energía Nuclear relativos a la ejecución del
programa de energía nuclear del país.

Finalmente, también nos hemos interesando a lo lar-
go del 2011 en oportunidades relacionadas con servi-
cios de auditoría para el proceso ya en marcha de pri-
vatización de plantas eléctricas (térmicas de gas y
carbón e hidroeléctricas).

EUROPA DEL ESTE Y CEI

El año 2011 ha sido un año complejo para la econo-
mía rusa, con un crecimiento cercano al 4%, pero por
debajo del ritmo previsto. Los planes de inversiones
del estado han supuesto un gran respaldo a buena
parte del sector público y privado a través de proyec-
tos de infraestructuras y de apoyo a la modernización
de las industrias.

En Rusia, se ha firmado un contrato de suministro de
equipamiento deportivo con la Dirección de Ingeniería
y Suministros del Ministerio de Deportes, Turismo y Po-
lítica de Juventud de Rusia. Hemos presentado ante el
Comité de homologaciones de este Ministerio la docu-
mentación para comenzar el proceso de certificación
de los equipos españoles que se importarán bajo el
Acuerdo suscrito con la ingeniería de dicho Ministerio
en los próximos tres años. En el transcurso de este año,
se han realizado varias visitas de especialistas del Mi-
nisterio de Deportes de Rusia a varios fabricantes de
equipos deportivos españoles para dar su apoyo al
proceso de homologación de los equipos españoles.

En Moscú, hemos firmado un Acuerdo con la Agencia
Federal de programas presidenciales para el asesora-
miento y participación de empresas españolas en varios
proyectos que está desarrollando dicha agencia en el
sector del tratamiento de los residuos urbanos. Se han
realizado varias visitas a España de representantes de
esta agencia y de algunas ciudades rusas interesadas en
los equipos españoles de tratamientos de RSU.

En Samara, hemos presentado una oferta de máqui-
na-herramienta para una planta de fabricación de
componentes de automóviles. Se han analizado con
los técnicos de un importante complejo metalúrgico
las modificaciones requeridas para ajustar dichas
ofertas a las necesidades reales del cliente y se conti-
núa trabajando en ello.
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Se ha firmado un M.O.U. con un importante holding
de empresas del sector agrícola en la Federación Rusa
para el suministro de equipos agrícolas y de recam-
bios para maquinaria del sector. Se han presentado
dos ofertas preliminares de maquinaria y de recambios
a dos filiales regionales de este holding empresarial.

Participamos en las jornadas empresariales realizadas
en Moscú a finales del mes de noviembre, donde he-
mos iniciado una serie de contactos con empresas del
sector de energías renovables y de infraestructuras de
transporte.

Se ha realizado un trabajo de apoyo a empresas del
sector eléctrico de nuestra Asociación, que han dado
como resultado una buena acogida de sus productos
en varias empresas energéticas del país, y próxima-
mente se van a organizar unas Jornadas Técnicas en
la Federación Rusa, donde nuestras empresas presen-
tarán sus equipos a las energéticas rusas, para que
sean tenidos en cuenta en los diversos proyectos de
modernización de instalaciones que se están llevando
a cabo.

En Ucrania, en la República autónoma de Crimea, se
ha presentado dos proyectos relacionados con el
agua: una oferta de equipamiento de una Estación
Depuradora de Aguas Residuales, y una oferta de
equipamiento de una Estación de tratamiento de
agua potable. Este proyecto será financiado por la Ad-
ministración Regional, y actualmente se encuentra en
fase de aprobación por el Gobierno del país.

Para el proyecto de equipamiento de un hotel en
Dniepropetrovsk, se han presentado las ofertas co-
rrespondientes a algunos de los módulos de suminis-
tro. Las ofertas han tenido muy buena acogida por la
parte ucraniana. Hemos trabajado con el cliente en la
financiación del proyecto y en la preparación de las
ofertas de los módulos restantes. La demora en los
proyectos de alojamiento para la Eurocopa de 2011
ha retasado el desarrollo de estos proyectos, pero se
continúa trabajando en ellos.

Con la dirección del Metro de Kiev y de la alcaldía de
esta ciudad, estamos trabajando para garantizar la
participación de empresas españolas en los procesos
de modernización del metro y la red de tranvías de la
ciudad. En los próximos meses, se va a realizar una vi-
sita de los técnicos del Ayuntamiento y de la Direc-
ción del Metro de Kiev a España para visitar a los fa-
bricantes y los sistemas de metro de nuestro país.

Asimismo, en Kiev estamos trabajando con una im-
portante empresa del sector de energías renovables,
que tiene realizados los estudios de viabilidad y ha
obtenido las licencias para la construcción de varias

plantas solares de pequeño tamaño en zonas del sur
del país. Actualmente, se están valorando las posibili-
dades de participación de las empresas españolas en
el suministro de ingeniería y equipamiento en estos
proyectos.

En Bielorrusia, continuamos apoyando la oferta pre-
sentada para el equipamiento de un importante com-
plejo avícola.

En la ciudad de Minsk, se ha firmado un acuerdo con
una corporación de empresas estatales de la Industria
Ligera para la asesoría, suministro de equipamiento y
apoyo tecnológico. En el marco de dicho acuerdo, re-
cibimos la visita del Ministro Bielorruso de la Industria
Ligera a nuestro país, y con la delegación bielorrusa
nos entrevistamos con fabricantes de varias plantas
españolas del sector del cuero y del textil.

A finales de noviembre, un grupo de empresas espa-
ñolas realizó un viaje a Bielorrusia para conocer los
proyectos de renovación tecnológica de la Corpora-
ción estatal de la Industria ligera, y como resultado se
acordó presentar una oferta de asesoría para la reno-
vación tecnológica de las plantas con posterior sumi-
nistro de ingeniería de procesos y equipamiento.

También, en Bielorrusia se ha trabajado con una im-
portante empresa del sector agrícola, y se ha presen-
tado una oferta de suministro de equipamiento para
una línea de envasado de harina de soja.

En la República Checa, hemos firmado un contrato
con una empresa checa del sector del ferrocarril para el
suministro de ventanas de laterales y frontales para los
vagones del metro de Praga y los trenes de cercanías.
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ASIA - PACÍFICO

En India, el creciente afán de las empresas locales por
participar en toda clase de concursos nos ha obligado
a ser muy selectivos en nuestras actuaciones de iden-
tificación y seguimiento de proyectos, centrando la
participación de nuestras empresas asociadas funda-
mentalmente en aquellos relativos a los sectores de
energía convencional, donde el plan nacional de re-
conversión facilita la participación en proyectos para
suministro de sistemas para agua de calderas, torres
de enfriamiento y equipos manejo de parques de car-
bón para centrales térmicas, energía termo-solar y fo-
tovoltaica (Plan India Solar Mission, fases I y II), agua
(Planes Municipales y el Plan Nacional Jawalharal
Nehru para desalación, depuración, potabilización y
redes de distribución para consumo humano) e in-
fraestructuras urbanas de transporte (Metro - electrifi-
cación y Over Head Equipments).

Desde SERCOBE hemos facilitado la participación de
empresas asociadas en diferentes licitaciones con ofer-
tas presentadas para los proyectos de: planta de trata-
miento de aguas residuales 130 MLD, torres de enfria-
miento para central térmica de 2x660 MW, planta
desalación de 12 MLD, paquete de aguas central térmi-
ca 1x500 MW y red de distribución agua para consumo
humano, paquete de agua central térmica 3x660 MW, y
planta tratamiento agua CETP de 117 MLD.

Asimismo se ha conseguido la precalificación y/o re-
gistro de empresas para diferentes concursos que se
licitarán durante el año 2012 donde esperamos pre-
sentar oferta. Entre otros: paquete de agua relativo a
la ampliación de capacidad de generación de central
térmica de 270 MW a 540 MW, torres de enfriamiento
central térmica 2x600 MW, planta desalación agua de
mar con capacidad 200 MLD, nuevos tramos de obra
subterránea en Metro, planta tratamiento agua Yamuna

Action Plan, planta termo solar 50 MW e identificado
nuevos proyectos viables en régimen de concesión
tanto para fotovoltaica como termo solar, cuyas licita-
ciones para precalificación ( 25/30 MW termo solar y
15/20 MW fotovoltaica ) serán publicadas en 2012.

En cada uno de los proyectos en los que se ha partici-
pado en proceso de precalificación y fase de oferta,
SERCOBE ha facilitado a las empresas la identificación
de los socios locales adecuados en función del pro-
yecto y del estado, instrumentado la formación de
consorcios / otros entre empresa española y socio/s
local/es y coordinado los procedimientos administra-
tivos locales.

En Indonesia la estabilidad socio-económica y la me-
jora de las relaciones bilaterales hispano-indonesias
han favorecido nuestra intervención incrementado
notablemente nuestro nivel de actividad durante
2011 y facilitando la diversificación de actuaciones a
diferentes sectores.

Efectuamos propuesta firme para la prestación de fi-
nanciación y suministro de equipos a muy importante
empresa pública del sector químico. La propuesta, ini-
cialmente orientada en su aplicación a la expansión de
una planta química, quedó reducida, finalmente, a la
prestación de servicios por parte de SERCOBE para su-
ministro (listado de equipos y suministradores, proce-
dimiento administrativo, logística y coordinación de
embarques, administración de órdenes de compra y
gestión de cobro/pago con cliente/proveedores), no
mostrando interés el cliente en la propuesta de finan-
ciación. La razón fundamental estriba en que las condi-
ciones y disponibilidad de financiación local para gru-
pos empresariales de este perfil son suficientemente
buenas y asequibles como para no observar, por el mo-
mento, alternativas de financiación extranjera a no ser
que la misma contemple condiciones preferentes.

Dicha propuesta se formuló también para su posible
aplicación a un nuevo proyecto en pipe line de la mis-
ma empresa para la expansión y renovación de equi-
pos de una planta de amonio-urea, cuya licitación se
espera para finales de mayo/junio 2012.

Bajo el mismo esquema citado anteriormente, se ne-
goció con una empresa local privada un acuerdo para
el suministro de bienes de equipo para la construc-
ción de un sistema de almacenaje en tanques y distri-
bución de una planta petroquímica. El promotor del
proyecto, la empresa nacional de petróleo, incluyó a
dicha empresa en lista corta. La adjudicación inicial-
mente anunciada para finales de diciembre fue retra-
sada. Se envió borrador de modelo de contrato.
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Con la empresa nacional de petróleo, SERCOBE inició
negociaciones para la canalización de un posible
acuerdo de suministro regular de productos petro-
químicos a una empresa española del sector. El objeti-
vo es consolidar una relación que facilite la posibili-
dad de ofertar un esquema similar al anteriormente
mencionado que revierta en el suministro de bienes
de equipo españoles

También se evaluó con la empresa nacional de electri-
cidad (PLN) la firma de un contrato de compra de
energía, garantizando así la rentabilidad del proyecto.
El alcance implica que, una vez firmado el acuerdo y
en igualdad de condiciones, sea SERCOBE quién des-
arrolle junto a la empresa española el diseño y cons-
trucción, quedando abierta la posibilidad de partici-
pación en el equity.

Respecto al proyecto relativo al suministro de plantas
potabilizadoras modulares, se está haciendo un estre-
cho seguimiento y esperamos su publicación a finales
del mes de enero 2012. SERCOBE obtuvo la colabora-
ción de empresa asociada para participar en el mismo.

Se identificó un posible nuevo proyecto de baliza-
miento marítimo que puede ser ofrecido por la Admi-
nistración para ser financiado en su totalidad por Es-
paña. En fase inicial, se han efectuado las gestiones
necesarias para su seguimiento tanto con la posible
agencia ejecutora como con el Ministerio de Finanzas
y Oficina Comercial de España.

A nivel institucional, con motivo de la visita del Secre-
tario de Estado de Comercio Exterior, D. Alfredo Bo-
net, a Jakarta en el mes de marzo, SERCOBE participó
en la Delegación Empresarial de CEOE que le acom-
paño a este país. SERCOBE realizó una ponencia el día
2 de marzo sobre la experiencia internacional en el
sector de bienes de equipo.

También, SERCOBE ha participado a nivel institucional
en el Partenariado Multilateral Hispano-Indonesio so-
bre PPP, organizado por ICEX, el Instituto Valenciano de
la Exportación (IVEX), el Instituto Gallego de Promoción
Económica (IGAPE) y la OFECOMES en Yakarta, celebra-
do en Yakarta los días 29 y 30 de noviembre de 2011.

En Malasia, las actuaciones con las tres empresas lo-
cales que disponen de la concesión para la recogida
de residuos sólidos urbanos han continuado con el
objetivo de intervenir en una segunda fase de la con-
cesión en la que se prevé la necesidad de aportar tec-
nología y equipamiento para la construcción de plan-
tas de selección y tratamiento. También se dio
seguimiento a los proyectos en pipeline diseñados
para la mejora de los sistemas de ticketing en las au-
topistas de peaje de Kuala Lumpur

SERCOBE colaboró en la organización, junto a ICEX y
la OFECOMES en Kuala Lumpur, de la visita a Madrid
de una Delegación de Malasia relacionada con la
Planificación e Infraestructuras del Transporte Urba-
no.

En Vietnam, por primera vez en los últimos cinco
años el producto interior bruto creció por debajo
del 7% anual alcanzando un valor del 5.9%. Este he-
cho unido a un muy importante repunte de la infla-
ción (18.53% en comparación al 9.19% durante
2010), a una subida del índice de precios al consu-
mo del 19.83% y a la debilidad de su moneda (deva-
luada un 20% desde 2008 principalmente como
consecuencia de un persistente desajuste de su ba-
lanza comercial) ha provocado una importante re-
tracción de la inversión extranjera durante el año
2011. La aparente debilidad de sus instituciones
hace difícil prever un crecimiento sostenido de su
economía a largo plazo.

Como consecuencia, los proyectos identificados por
SERCOBE para dotar de infraestructura (electrificación
y abastecimiento/depuración de aguas de vertido) a
dos parques industriales se encuentran en suspenso y
sin un horizonte temporal definido para su reactiva-
ción.
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CENTROAMÉRICA Y CARIBE

En México, el proyecto de mataderos de reses que ve-
nimos siguiendo en el Estado de Chihuahua, está su-
friendo demoras, al estar el cliente pendiente de la
aprobación de la garantía crediticia por parte de Go-
bierno del Estado. Independientemente hemos segui-
do trabajando con el cliente en cuanto a la normativa
mexicana que debe cumplir la instalación para obte-
ner la certificación TIF.

Hemos presentado una oferta a una empresa publici-
taria para la fabricación y suministro de 1500 vallas
publicitarias.

Con un Grupo inmobiliario se han llevado a cabo ne-
gociaciones para participar en el proyecto de cons-
trucción de un edificio de oficinas de 52 plantas en el
Distrito Federal.

Hemos realizado conjuntamente con los clientes una
visita a las instalaciones de los fabricantes de estruc-
turas metálicas y de cerramiento de fachadas en alu-
minio, donde se analizaron diseños, criterios de mon-
taje y tiempos de ejecución. Asimismo, se han visitado
diferentes referencias de edificios realizados por estos
fabricantes.

Se ha presentado una oferta de tubería y válvulas
para la construcción de un gaseoducto de 158 km,
que va a concursar la Comisión Federal de Electrici-
dad (CFE). La oferta se está canalizando a través de la
empresa que realizará el proyecto completo y que se
presentará a la licitación convocada por CFE.

Se ha participado en una licitación convocada por PE-
MEX para el suministro e instalación de equipos de
control para sistemas ambientales en una de sus ins-
talaciones. Para ello, SERCOBE ha colaborado en la
creación de un Consorcio, formado por una empresa
asociada y un grupo mexicano.

Igualmente, y con el fin de participar en los proyectos
que licita la Comisión Federal de Electricidad (CFE),
hemos propiciado la formación de un Consorcio entre
una de nuestras asociadas y una empresa mexicana
especialista en el sector de líneas de transmisión y su-
bestaciones. Se ha efectuado una visita conjunta don-
de se han mantenido reuniones con los funcionarios
de CFE, lo que ha permitido definir el programa de
trabajo de cada una de las empresas para su participa-
ción en los concursos que va a convocar la Institución.

Con la Alcaldía de la ciudad de Córdoba, se han mante-
nido varias entrevistas para conocer los planes de in-
versión que la Institución tiene previsto desarrollar a lo
largo de la legislatura. En este sentido, se ha empezado
a intercambiar información con los técnicos de la Insti-
tución para poder participar en el proyecto de remode-
lación de la iluminación urbana de la ciudad.

En Honduras, nuestras actuaciones se han centrado
en dar seguimiento al proyecto de reconstrucción de
dos puentes metálicos de 240 m. cada uno con la em-
presa constructora local con la que tenemos suscrito
un contrato para el suministro de dichos puentes. La
empresa local ha obtenido la adjudicación por parte
de la Secretaría de Obras Públicas, Transporte y Vi-
vienda, quedando como último trámite la aprobación
de la adjudicación por el Congreso Nacional, lo que
permitirá poner en vigor el contrato anteriormente
mencionado.
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En el Servicio Autónomo Nacional de Acueductos y
Alcantarillados (SANAA), hemos participado en la lici-
tación convocada por el Organismo para el proyecto
de reconstrucción de la compuerta neumática y ele-
mentos de control para la presa de Los Laureles en Te-
gucigalpa. Se ha pasado la evaluación legal y técnica
y estamos a la espera de la resolución del Comité eva-
luador sobre nuestra propuesta económica.

Asimismo, en el SANAA se han mantenido entrevistas
conjuntas con el Gerente General de la Institución,
acompañando a una de nuestras asociadas, interesa-
da en participar en los proyectos de potabilización y
depuración de aguas residuales. Se ha comenzado
con el intercambio de información y nuestra empresa
está analizando la posibilidad de participar en los
proyectos formulados por la Institución, bajo la figura
de Asociación Público Privada (A.P.P.).

Atendiendo la solicitud de un Grupo privado, se han
presentado ofertas para el suministro de dos calderas
de vapor de 2.000 kg/h cada una.

En El Salvador, hemos mantenido el contacto con la
Comisión Ejecutiva Portuaria Autónoma (CEPA), dan-
do seguimiento al proyecto de dotación de equipos
para el Puerto de La Unión. Del estudio realizado por
CEPA, han concluido sacar a concesión el puerto, ha-
biendo obtenido la aprobación del Congreso del Esta-
do, si bien hay algunos trabajos, como el dragado del
puerto, que según nos informan deberá realizar la Ins-
titución, para lo cual están analizando si contratan el
servicio o compran los equipos para llevarlo a cabo
ellos. En este sentido, hemos presentado información
técnica de equipos de dragado.

En Guatemala, a solicitud de una de las Alcaldías pró-
ximas a la ciudad de Guatemala, hemos realizado el
estudio y posterior oferta para el diseño, construcción
e instalación de un teleférico con dos cabinas para 25
pasajeros cada una.

SUDAMÉRICA

En Colombia, con una de las empresas que se precali-
ficaron en ECOPETROL el ejercicio pasado para el pro-
yecto de ampliación de Baranca Bermeja, se ha parti-
cipado en una licitación para la construcción de un
tanque de 250.000 barriles de crudo, obteniéndose la
adjudicación. Se ha suscrito el contrato y estamos es-
perando la aprobación del estudio de impacto am-
biental, para su puesta en vigor.

En los viajes realizados al país durante este ejercicio,
se ha contactado con grupos especializados en la lo-
gística del transporte de crudo, presentando a uno de
ellos una oferta para el suministro de 150 cisternas,
con sus correspondientes cabezas tractoras.

Se han mantenido entrevistas con diferentes empre-
sas que participan en los concursos que convocan
ECOPETROL, PACIFIC RUBIALES y resto de petroleras y
que son proveedores habituales de las mismas, con el
fin de establecer acuerdos de colaboración en los que
puedan participar nuestras asociadas.

En Perú, hemos mantenido diversas reuniones con
empresas públicas y privadas para evaluar la situación
creada tras la victoria en las elecciones del Partido Na-
cionalista Peruano de Ollanta Humala.

En el sector minero, hemos mantenido reuniones con
empresas privadas, que valoran la ley de “consulta
previa” promovida por el gobierno como algo espera-
do, pero de ninguna manera una amenaza de parali-
zación de los proyectos de minería en el país, valora-
dos en unos 45 billones de dólares para la próxima
década. Sin embargo, los conflictos surgidos en torno
al proyecto minero de Conga están suponiendo un
reto para el gobierno.

De nuestras reuniones con las empresas mineras,
hemos conseguido colocar a empresas asociadas en
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licitaciones de grandes proyectos mineros, tanto de
explotación, como de infraestructura y sistemas auxilia-
res: EDARes, puertos mineros y generación eléctrica.

Igualmente, nos hemos reunido con empresas públi-
cas y privadas de Oil & Gas. Al igual que en el sector
de la minería, su situación tras el proceso electoral es
de reactivación de los proyectos de inversión, a los
que ya estábamos haciendo seguimiento antes de las
elecciones. El resultado ha sido positivo, habiendo
sido adjudicadas empresas españolas para proyectos
de almacenamiento de GLP, y optando a otros gran-
des proyectos de refino, transporte y almacenamiento
de crudo.

Asimismo, nos hemos reunido con empresas públicas
de saneamiento, con las que SERCOBE había manteni-
do contactos previos, y que siguen adelante con múlti-
ples proyectos en las zonas de Lima, Arequipa y Piura.

Nos hemos reunido en Lima con la Sociedad Nacional
de Industrias (SNI). Actualmente, la SNI cuenta con
más de 1,000 de las más representativas empresas del
sector industrial del país, que representan el 90% del
Valor Bruto de la Producción Nacional.

Las compañías industriales peruanas operan a menu-
do con maquinaria obsoleta y con dificultades de
mantenimiento. SERCOBE ha propuesto a la SNI, la co-
laboración para articular un suministro de equipos de

origen español con cobertura financiera de crédito
comprador. Para ello, SERCOBE presentará un dossier
de bienes de equipo y servicios que se pueden apor-
tar desde España, y la SNI lo utilizará en sus asociacio-
nes sectoriales para promover la modernización de la
industria.

Por último, en el sector de renovables hemos promo-
vido la participación de empresas españolas en las su-
bastas de PROINVERSIÓN para proyectos medianos
de generación eólica, acompañadas por socios locales.

En Uruguay, nos hemos reunido con empresas priva-
das de operación logística de grano en Montevideo,
que siguen adelante con sus planes de desarrollo. En
particular en OBRINEL, que es concesionaria de la ter-
minal de carga de grano del puerto de Montevideo,
SERCOBE ha presentado a varias empresas asociadas
como suministradoras para estos proyectos, así como
para el suministro de equipos de transporte fluvial
para grano a granel. El proceso de licitación de estos
equipos y servicios está en su fase final, y las empre-
sas presentadas por SERCOBE están en la lista corta
de propuestas para la adjudicación.

También, hemos promovido la participación de em-
presas españolas en proyectos de generación, tanto
con gas en la planta de ciclo combinado de Punta del
Tigre, como en las subastas de generación eólica lle-
vadas a cabo por UTE.
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En Argentina, nos hemos reunido con empresas pú-
blicas del sector de la energía, para evaluar los pro-
yectos de generación y distribución, especialmente
los relacionados con energías renovables.

Hemos contactado con laboratorios farmacéuticos
que están promoviendo proyectos de expansión en
contratos CMO (Contract Manufacturing Operations)
con clientes en el exterior de Argentina.

Igualmente, hemos detectado numerosos proyectos
de desarrollo de infraestructura para la logística de
cereal, en particular proyectos portuarios con termi-
nales de carga de graneles. Aunque muchos de estos
proyectos tienen problemas para ser financiados, he-
mos presentado a empresas españolas en aquellas
oportunidades en las que creemos que existe una
mayor probabilidad de sacar adelante el proyecto.

En Chile, nos hemos reunido con las empresas públi-
cas y privadas de minería, para plantear estrategias
que aumenten la magra participación de la industria
española en el sector. En particular, hemos planteado
esquemas de financiación con Crédito Comprador
que permitan a las empresas mineras unos recursos
financieros que necesitan para sus ambiciosos planes
de expansión, a la vez que ofrezcan una oportunidad
a las empresas españolas para introducirse en el sec-
tor. Con el objetivo de dar a conocer las capacidades
de la industria española al sector minero chileno, he-
mos preparado un dossier de equipos y servicios que
se pueden proveer desde España.

También, en el sector de materiales de construcción,
damos apoyo a empresas españolas mediante la aso-
ciación con empresas locales que hagan más compe-
titivas sus ofertas.

En Brasil, nos hemos reunido con PETROBRAS, así
como con sus principales contratistas, con el objeto
de explicar y defender la línea de crédito del Grupo
Santander, aprobada por CESCE.

El objetivo es facilitar el cumplimiento de los mínimos
requeridos por la línea de suministro de origen espa-
ñol, cómo se pueden articular estos mínimos, y cómo
pueden los contratistas brasileños hacer la gestión de
compra en la industria española. También en este
caso, hemos preparado un dossier de equipos y servi-
cios que se pueden proveer desde la industria espa-
ñola, para conocimiento tanto de PETROBRAS, como
de sus contratistas brasileños habituales.

Estamos promoviendo también, junto con la Oficina
Comercial de España en Brasilia, una Misión Inversa
de PETROBRAS a España, para conocer de primera
mano la capacidad de la industria española, así como
para explicar el laborioso proceso de cadastramiento
(registro) como proveedores de PETROBRAS.

En Bolivia, hemos mantenido nuestra presencia pro-
moviendo varios proyectos, en diferentes sectores in-
dustriales, como el sector agrícola, de cara a intentar
la puesta en vigor del contrato que teníamos con el
Ministerio de Asuntos Campesinos Boliviano. Igual-
mente, se han cotizado para el Fondo Indígena de-
pendiente de este Ministerio varias unidades de trac-
tores.

Asimismo y para la Universidad Mayor de San Andrés,
se ha cotizado un laboratorio de equipamiento de va-
lorización de minerales, de cara a llevar adelante a es-
cala industrial la fabricación en Bolivia de células foto-
voltaicas.

En el sector de obras hidráulicas, hemos promovido
entre varias empresas españolas, diferentes proyectos
de cara a acudir a los mismos mediante Licitaciones
Públicas Internacionales.

Para el Instituto Nacional de Estadística Boliviano, se
ha realizado una presentación de Empresas Españo-
las, con el fin de que puedan participar en proyectos
de realización de catastros de censos de población y
tierras.
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RELACIÓN DE EMPRESAS DE SERCOBE 
A 30 DE MAYO DE 2012

ALKARGO, S. COOP.

ANDALUCIA DE ELECTRICIDAD, S.A.

ANDRITZ HYDRO, S.L.

APLICACIONES TECNOLOGICAS, S.A.

AQUAFRISCH, S.L.

ARFLU, S.A.

* ARIZAGA, BASTARRICA Y CIA., S.A.

ASEA BROWN BOVERI, S.A.

ASTHOR AGRICOLA, S.A.

ASTILLEROS DE MURUETA

ASTURFEITO

BABCOCK WANSON ESPAÑA, S.A.

* BALTOGAR, S.A.

BROAD TELECOM, S.A.

CEMENGAL, S.A.

CENTUNION ESPAÑOLA DE COORDINACIÓN
TÉCNICA Y FINANCIERA, S.A.

* CIRPROTEC, S.L.

COBRA GRUPO

CONSTRUCCIONES ELECTRICAS JARA, S.A.

CORPORACIÓN ALBATROS

CUÑADO, S.A.

DESARROLLOS ECOLÓGICOS E 
INDUSTRIALES, S.A. - DEISA

DESMET BALLESTRA ESPAÑA, S.A.

DIMETRONIC, S.A.

DOMINION INSTALACIONES Y MONTAJES,S.A.

* DURO FELGUERA, S.A.

* ELECNOR, S.A.

ELECTRA MOLINS, S.A.

ELECTRO TALLERES ZARAUZ, S.A.

ELECTROTECNICA ARTECHE HNOS., S.L.

* EMERSON Network Power, S.A.

EQUIPAMIENTOS AVANZADOS, S.L.

* EQUIPOS NUCLEARES, S.A.

* ESINDUS, S.A.

ESTAMPACIONES MODERNAS, S.L.

* Nuestro agradecimiento a las empresas que han aportado material gráfico
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EUROPEA DE CONSTRUCCIONES 
METALICAS, S.A.

FABRICACIONES METALICAS MORENO, S.A.

FAGOR ARRASATE S. COOP.

* FOSTER WHEELER ENERGÍA, S.A.

FUNTAM, S.A.

GE Power Management, S.A.

G.H. ELECTROTERMIA, S.A.

GICALLA, S.A.

GRUPO VALVOSPAIN, S.L.

HEGAZ

HEYMO INGENIERIA, S.A.

HONEYWELL, S.A.

IBERICA DE APARELLAJES, S.L.

* INAEL ELECTRICAL SYSTEMS, S.A.

INCOESA GESTIÓN, S.A.

INDUSTRIAS DUERO, S.A.

INDUSTRIAS JOVIR, S.L.

INDUSTRIAS MECANICAS DE
EXTREMADURA, S.A.

INDUSTRIAS MECANO-ELÉCTRICAS
FONTECHA YÉBENES, S.L.

INGENIERIA INDUSTRIAL
EXPORTADORA,S.L.

INGENIERÍA Y DISEÑO EUROPEO, S.A.

INGENIERÍA Y SUMINISTROS ASTURIAS,
S.A. (GRUPO ISASTUR)

INGENIERIA Y TECNICAS DE MONTAJE LOINTEK,S.L.

INGETEAM, S.A.

ISOFOTON, S.A.

ISOLUX INGENIERIA, S.A.

ISOWAT MADE, S.L.

ITK INGENIERIA, S.A.

* ITURRI, S.A.

JIMENEZ BELINCHON, S.A.

* KALFRISA, S.A.

LABORATORIO ELECTROTECNICO, S.C.C.L.

LA FARGA TUB

LAYBOX, S.L.

* Nuestro agradecimiento a las empresas que han aportado material gráfico



LLOYD'S REGISTER ESPAÑA, S.A.

* MANUFACTURAS ELECTRICAS, S.A.U.

NÚCLEO DE COMUNICACIONES Y CONTROL

OASA TRANSFORMADORES XXI, S.A.L.

ORMAZABAL COTRADIS 
TRANSFORMADORES,S.L.U.

* ORMAZABAL MEDIA TENSIÓN, S.L.U.

P. SALVADOR ROMERO, S.L.

* PACECO ESPAÑA, S.A.

PASCH Y CIA., S.A.

* PATENTES TALGO, S.L.

PIERALISI ESPAÑA, S.L.

POSTEMEL, S.L.

RCC AVILÉS

* RIEGOS AGRÍCOLAS ESPAÑOLES, S.A.

Riello-ENERDATA

* RIGUAL, S.A.

RINGO VALVULAS, S.L.

ROS ROCA, S.A.

ROSAL Instalaciones Agroindustriales, S.A.

RS ISOLSEC, S.L.

SANTOS Maquinaria Eléctrica, S.L.

* SCHMIDT CLEMENS SPAIN

SCHNEIDER ELECTRIC ESPAÑA, S.A.

SCHNEIDER ELECTRIC IT SPAIN, S.L.

SCHWARTZ HAUTMONT CONSTRUCCS.
METÁLICAS, S.A.

SISTEMAS AVANZADOS DE CONTROL, S.A.

SOCELEC, S.A.

SOCIEDAD IBÉRICA DE CONSTRUCIONES
ELÉCTRICAS, S.A. - SICE, S.A.

SOCOMEC IBERICA, S.A.

STEJASA AGREGADOS INDUSTRIALES, S.A.

STOLZ, S.A.

* TAIM WESER, S.A.

TALLERES JESUS ALVAREZ, S.A.

TECNATOM, S.A.

* TECNICAS REUNIDAS, S.A.

TECNOVE, S.A.

TSK ELECTRÓNICA Y ELECTRICIDAD, S.A.

TUBOS REUNIDOS, S.A.

TUINSA NORTE, S.A.

* ZIV APLICACIONES Y TECNOLOGIA, S.L.
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MIEMBROS COLECTIVOS

AGRUPACION DE EMPRESAS
INNOVADORAS  DE LA
INFFRAESTRUCTURA DEL
VEHÍCULO ELÉCTRICO - AEDIVE

Presidencia: INAEL SYSTEMS, S.L.
D. Ángel Lara
Director gerente: D. Arturo Pérez de Lucia
Secretario general: D. José Ignacio Pradas Poveda

ASOCIACIÓN DE FABRICANTES
DE BIENES DE EQUIPO
ELÉCTRICOS - AFBEL

Presidencia: ORMAZÁBAL
D. Guillermo Amánn
Secretario: D. Gustavo Eisenberg

La Asociación se articula en Comités especializados,
que a continuación se relacionan, que se entroncan
con sus homólogos europeos.

– Aparamenta de Alta Tensión
Presidente: Manufacturas Eléctricas, S.A.
D. Abdón Quecedo
Comité Europeo:T&D Europe

– Convertidores
Presidencia: ABB
Dª Montserrat Grimá

– Grupos Electrógenos
Presidencia: Electra Molins, S.A.
D.Víctor Molins

– Pararrayos
Presidencia: Aplicaciones Tecnológicas, S.A.
Dª Verónica Pomar

– Protecciones, Medida, Control y Comunicaciones
Presidencia: ZIV
D. Rafael Quintanilla

– Sistemas de Alimentación Ininterrumpida (SAI)
Presidencia: ENERDATA
D. José Luis Alvaredo

– Torres Metálicas
Presidencia: IMEDEXSA
D. Luis Felipe de la Morena

– Transformadores
Presidencia: OASA TRANSFORMADORES
D. Pedro Díaz de Mendívil
Comité Europeo:T&D Europe

ASOCIACION ESPAÑOLA DE
FABRICANTES DE ESTRUCTURAS
METALICAS PARA USOS
ELECTRICOS - AFEME

Presidente: IMEDEXA
D. Luis Felipe de la Morena 
Director: D. Gustavo Eisenberg

ASOCIACION ESPAÑOLA DE
FABRICANTES DE ILUMINACION -
ANFALUM

Presidencia: SOCELEC, S.A.
D. Rafael Barón
Director: D. Alfredo Berges

ASOCIACION ESPAÑOLA DE
FABRICANTES DE REMOLQUES,
SEMIRREMOLQUES, CISTERNAS
Y VEHÍCULOS ANÁLOGOS -
ASFARES

Presidencia: ROS ROCA INDOX CRYO ENERGY, S.L.
D. Jaime Maciá Serentill
Director: D. Julio Viartola

ASOCIACIÓN DE FABRICANTES
DE SISTEMAS DE CONDUCCIÓN
DE CABLES Y ELEMENTOS
ASOCIADOS - ASICOC

Presidencia: UNEX APARELLAJE ELÉCTRICO, S.L.
D. José Más Junyent

GRUPOS ESPECIALES DENTRO 
DE SERCOBE

Están constituidos por empresas fabricantes de
bienes de equipo de las especialidades que en el
mismo se relacionan.

GRUPO DE MAQUINARIA PARA OBRAS PUBLICAS
Especialidades: excavaciones, compactación,
hormigón y pavimentación, trituración y clasificación.
Presidencia: CORINSA
D. José Gil Rivera
Directora: Dª Flavia Rodríguez.

AGRUPACIÓN DE TRATAMIENTO DE AGUAS
Se integran en este Grupo las empresas de ingeniería,
fabricación y montaje de plantas de tratamiento de
aguas para abastecimiento y aportación, aguas
residuales urbanas e industriales y de potabilización
de agua de mar.
Secretaria general: D. María Eugenia Díaz

GRUPO DE MANUTENCIÓN
Especialidades: Instalaciones continuas y discontinuas
de manutención y almacenamiento.
Presidencia:TALLERES JASO, S.A.
D. Rafael Iruin 
Directora: D Flavia Rodríguez
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CUADRO 2-B

MAGNITUDES DE LA INDUSTRIA DE BIENES DE EQUIPO. Incrementos reales

Incrementos de un año sobre el anterior

Produc. Consumida Relación

Año FACTURACIÓN Interior País/ IMPORTACIÓN EXPORTACIÓN Exportación/ CONSUMO APARENTE

Consumo Aparente Producción

1986 4,9 46,4 24,2 –10,1 37,1 20,5

1990 9,7 40,1 9,6 8,4 34,2 9,9

1995 14,1 27,7 13,5 8,6 63,2 16,4

2000 10,8 21,5 17,1 20,2 65,8 11,9

2005 7,5 23,2 5,5 4,7 64,5 7,1

2006 8,0 23,7 8,0 8,5 64,1 8,2

Cambio en la definición del Ámbito Arancelario sectorial. Nuevas series.

2007 6,0 29,6 4,4 4,7 59,4 5,9

2008 2,7 27,5 –0,9 3,3 59,8 1,1

2009 –20,0 30,3 –34,1 –17,0 62,0 –31,5

2010 –3,0 22,9 6,4 11,8 71,5 –3,7

2011 0,8 16,0 –1,9 15,9 82,2 –9,9

Fuentes: Sercobe y Departamento de Aduanas e II.EE.

CUADRO 2-A

MAGNITUDES DE LA INDUSTRIA DE BIENES DE EQUIPO (En millones de euros)

Incrementos de un año sobre el anterior

FACTURACIÓN Produc. Consumida IMPORTACIÓN EXPORTACIÓN Relación CONSUMO APARENTE

Año Valor % Interior País/ Valor % Valor % Export./ Valor %

Incr. Consumo Aparente Incr. Incr. Producc. Incr.

1986 7.668 10,6 48,2 5.192 22,2 2.846 –5,4 37,1 10.013 22,5

1990 14.400 12,8 42,3 12.924 12,9 4.928 12,1 34,2 22.396 13,0

1995 16.281 16,7 27,5 15.850 16,0 10.282 11,0 63,2 21.850 19,0

2000 29.335 12,1 21,3 36.993 18,5 19.310 21,6 65,8 47.018 13,3

2005 37.579 9,4 22,8 45.255 7,4 24.015 6,6 64,5 58.601 9,0

2006 42.163 12,3 23,0 50.796 12,2 27.063 12,7 64,1 65.896 12,4

Cambio en la definición del Ámbito Arancelario sectorial. Nuevas series.

2007 46.632 10,6 27,6 51.400 8,9 27.065 9,2 58,0 70.967 10,4

2008 48.870 4,8 28,7 51.742 0,7 28.019 3,5 57,3 72.593 2,3

2009 38.803 –20,6 30,6 34.347 –33,6 23.662 –15,5 61,0 49.497 –31,8

2010 37.988 –2,1 23,3 37.459 9,1 26.628 12,5 70,1 48.819 –1,4

2011 38.824 2,2 16,9 37.491 –0,1 31.187 16,9 80,3 45.128 –7,6

Fuentes: Sercobe y Departamento de Aduanas e II.EE.
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CUADRO 3

MAGNITUDES DE LA INDUSTRIA DE BIENES DE EQUIPO (Índices deflactados. Base 1986=100)

Año PRODUCCIÓN IMPORTACIÓN EXPORTACIÓN CONSUMO APARENTE PRODUC.-EXPORT.

1986 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

1990 162,7 220,7 149,3 197,5 170,7

1995 173,0 231,4 293,0 171,4 102,1

2000 299,0 518,0 527,8 353,5 163,7

2005 359,5 573,4 616,0 402,1 207,7

2006 388,2 617,0 665,6 434,6 224,1

Cambio en la definición del Ámbito Arancelario sectorial. Nuevas series.

2007 411,5 624,4 658,2 457,8 265,6

2008 422,8 618,7 680,0 457,1 270,6

2009 338,1 407,5 564,1 313,2 204,3

2010 328,0 433,8 630,9 301,5 148,9

2011 330,6 425,7 730,8 271,6 93,9

Fuentes: Sercobe y Departamento de Aduanas e II.EE.



CUADRO 4-A

EQUIPOS MECÁNICOS (En millones de euros)

Incrementos de un año sobre el anterior

FACTURACIÓN IMPORTACIÓN EXPORTACIÓN CONSUMO APARENTE

Año Valor % Valor % Valor % Valor %

Incr. Incr. Incr. Incr.

1986 4.726 11,2 2.791 39,7 1.707 –7,6 5.811 32,0

1990 7.596 13,6 7.489 13,8 3.245 13,2 11.839 13,9

1995 8.935 18,7 7.730 19,5 5.558 9,9 11.107 24,3

2000 14.550 9,7 17.327 12,4 9.682 17,4 22.196 8,6

2005 19.689 10,0 25.051 5,8 14.492 8,0 30.248 7,4

2006 21.982 11,6 27.137 15,9 15.130 6,0 33.989 17,9

Cambio en la definición del Ámbito Arancelario sectorial. Nuevas series.

2007 24.810 11,6 23.246 3,1 13.760 9,5 34.627 6,5

2008 26.328 6,1 20.041 –13,8 14.195 3,2 32.174 –7,1

2009 21.198 –19,5 12.927 –35,5 11.995 –15,5 22.129 –31,2

2010 20.753 –2,0 17.857 5,9 16.535 8,4 22.075 –3,2

2011 22.312 7,5 18.438 3,3 19.841 20,0 20.909 –5,3

Fuentes: Sercobe y Departamento de Aduanas e II.EE.

CUADRO 4-B

EQUIPOS ELÉCTRICOS Y ELECTRÓNICOS (En millones de euros)

Incrementos de un año sobre el anterior

FACTURACIÓN IMPORTACIÓN EXPORTACIÓN CONSUMO APARENTE

Año Valor % Valor % Valor % Valor %

Incr. Incr. Incr. Incr.

1986 2.941 9,7 2.400 6,6 1.140 –1,9 4.202 11,4

1990 6.805 11,9 5.434 11,7 1.682 9,9 10.556 12,1

1995 7.346 14,5 8.120 12,9 4.723 12,4 10.742 14,2

2000 14.785 14,6 19.668 24,5 9.623 26,1 24.829 17,9

2005 17.889 8,8 21.845 9,3 9.741 4,5 29.994 10,6

2006 19.929 13,0 23.659 8,3 11.933 22,5 31.941 6,5

Cambio en la definición del Ámbito Arancelario sectorial. Nuevas series.

2007 21.822 9,5 28.154 19,0 13.305 11,5 36.671 15,8

2008 22.542 3,3 31.701 12,6 13.824 3,9 40.419 10,2

2009 17.605 –21,9 21.430 –32,4 11.667 –15,6 27.368 –32,3

2010 17.235 –2,1 19.602 12,1 10.093 20,1 26.744 0,2

2011 16.512 –4,2 19.053 –2,8 11.346 12,4 24.219 –9,4

Fuentes: Sercobe y Departamento de Aduanas e II.EE.



CUADRO 4-A

EQUIPOS MECÁNICOS (En millones de euros)

Incrementos de un año sobre el anterior

FACTURACIÓN IMPORTACIÓN EXPORTACIÓN CONSUMO APARENTE

Año Valor % Valor % Valor % Valor %

Incr. Incr. Incr. Incr.

1986 4.726 11,2 2.791 39,7 1.707 –7,6 5.811 32,0

1990 7.596 13,6 7.489 13,8 3.245 13,2 11.839 13,9

1995 8.935 18,7 7.730 19,5 5.558 9,9 11.107 24,3

2000 14.550 9,7 17.327 12,4 9.682 17,4 22.196 8,6

2005 19.689 10,0 25.051 5,8 14.492 8,0 30.248 7,4

2006 21.982 11,6 27.137 15,9 15.130 6,0 33.989 17,9

Cambio en la definición del Ámbito Arancelario sectorial. Nuevas series.

2007 24.810 11,6 23.246 3,1 13.760 9,5 34.627 6,5

2008 26.328 6,1 20.041 –13,8 14.195 3,2 32.174 –7,1

2009 21.198 –19,5 12.927 –35,5 11.995 –15,5 22.129 –31,2

2010 20.753 –2,0 17.857 5,9 16.535 8,4 22.075 –3,2

2011 22.312 7,5 18.438 3,3 19.841 20,0 20.909 –5,3

Fuentes: Sercobe y Departamento de Aduanas e II.EE.

CUADRO 4-B

EQUIPOS ELÉCTRICOS Y ELECTRÓNICOS (En millones de euros)

Incrementos de un año sobre el anterior

FACTURACIÓN IMPORTACIÓN EXPORTACIÓN CONSUMO APARENTE

Año Valor % Valor % Valor % Valor %

Incr. Incr. Incr. Incr.

1986 2.941 9,7 2.400 6,6 1.140 –1,9 4.202 11,4

1990 6.805 11,9 5.434 11,7 1.682 9,9 10.556 12,1

1995 7.346 14,5 8.120 12,9 4.723 12,4 10.742 14,2

2000 14.785 14,6 19.668 24,5 9.623 26,1 24.829 17,9

2005 17.889 8,8 21.845 9,3 9.741 4,5 29.994 10,6

2006 19.929 13,0 23.659 8,3 11.933 22,5 31.941 6,5

Cambio en la definición del Ámbito Arancelario sectorial. Nuevas series.

2007 21.822 9,5 28.154 19,0 13.305 11,5 36.671 15,8

2008 22.542 3,3 31.701 12,6 13.824 3,9 40.419 10,2

2009 17.605 –21,9 21.430 –32,4 11.667 –15,6 27.368 –32,3

2010 17.235 –2,1 19.602 12,1 10.093 20,1 26.744 0,2

2011 16.512 –4,2 19.053 –2,8 11.346 12,4 24.219 –9,4

Fuentes: Sercobe y Departamento de Aduanas e II.EE.



COMERCIO EXTERIOR DE ESPAÑA DE BIENES DE EQUIPO, POR ÁREAS GEOGRÁFICAS, EN 2011 (Valores en miles de euros)

EQUIPOS METAL-MECÁNICOS EQUIPOS ELÉCTRICOS Y ELECTRÓNICOS TOTAL DE BIENES DE EQUIPO
ÁREAS Y PAÍSES VENTAS COMPRAS BALANZA VENTAS COMPRAS BALANZA VENTAS COMPRAS BALANZA

Valor Var. 11/10 Valor Var. 11/10 Valor Valor Var. 11/10 Valor Var. 11/10 Valor Valor Var. 11/10 Valor Var. 11/10 Valor

U N I Ó N  E U R O P E A
Alemania 1.666.533 23,7% 4.072.120 2,1% -2.405.587 1.332.767 7,4% 2.662.044 -3,1% -1.329.277 2.999.300 15,9% 6.734.164 0,0% -3.734.864
Austria 126.792 21,3% 505.280 -4,0% -378.488 95.959 86,9% 175.418 -3,5% -79.459 222.750 42,9% 680.698 -3,9% -457.948
Bélgica 488.261 48,8% 424.284 15,8% 63.977 169.462 37,8% 300.449 17,8% -130.987 657.723 45,8% 724.733 16,6% -67.010
Bulgaria 27.931 24,0% 17.368 67,1% 10.563 17.779 -8,3% 47.689 -5,7% -29.910 45.710 9,0% 65.057 6,7% -19.347
Chipre 20.489 80,4% 103 217,8% 20.386 21.042 -11,6% 496 -70,8% 20.546 41.531 18,2% 599 -65,3% 40.932
Dinamarca 102.498 26,2% 206.678 41,6% -104.180 68.430 9,9% 390.508 35,5% -322.078 170.928 19,1% 597.186 37,5% -426.258
Eslovaquia 41.873 87,6% 58.628 4,8% -16.755 39.145 6,8% 92.943 -32,6% -53.798 81.019 37,4% 151.571 -21,8% -70.552
Eslovenia 56.083 -29,5% 21.190 -2,3% 34.893 11.161 101,0% 10.438 -24,8% 723 67.244 -20,9% 31.628 -11,1% 35.616
Estonia 10.929 143,0% 2.052 -7,4% 8.877 5.396 44,7% 2.022 169,0% 3.374 16.325 98,5% 4.074 37,3% 12.251
Finlandia 119.341 25,0% 95.149 -27,3% 24.192 26.594 25,4% 113.317 -34,4% -86.723 145.935 25,1% 208.466 -31,4% -62.531
Francia 2.928.321 17,5% 2.264.324 0,2% 663.997 1.824.354 12,6% 1.273.403 1,8% 550.951 4.752.675 15,6% 3.537.727 0,8% 1.214.948
Grecia 64.075 -47,3% 46.815 10,4% 17.260 83.690 9,9% 7.488 -26,5% 76.202 147.765 -25,3% 54.304 3,3% 93.461
Hungría 268.450 145,8% 401.534 4,0% -133.084 62.213 -35,1% 483.623 -19,7% -421.410 330.663 61,2% 885.157 -10,4% -554.494
Irlanda 67.728 103,8% 95.360 -25,9% -27.632 28.314 -43,3% 261.753 6,5% -233.439 96.042 15,5% 357.113 -4,6% -261.071
Italia 826.454 4,5% 2.476.574 5,6% -1.650.120 1.165.694 -17,0% 924.812 2,7% 240.882 1.992.148 -9,3% 3.401.386 4,8% -1.409.238
Letonia 11.737 110,6% 459 -63,3% 11.278 2.554 4,9% 933 20,0% 1.621 14.292 78,4% 1.392 -31,4% 12.900
Lituania 17.077 34,7% 2.144 -13,0% 14.933 20.074 -1,9% 10.608 19,3% 9.466 37.151 12,1% 12.752 12,3% 24.399
Luxemburgo 15.330 33,5% 26.490 -0,8% -11.160 6.030 -18,9% 28.654 -23,6% -22.624 21.360 12,9% 55.144 -14,1% -33.784
Malta 8.107 10,7% 826 -44,6% 7.281 6.573 -32,2% 2.633 6,1% 3.940 14.679 -13,7% 3.459 -13,0% 11.220
Países Bajos 308.563 1,8% 603.662 3,7% -295.099 206.503 6,7% 1.650.870 -22,5% -1.444.367 515.066 3,7% 2.254.532 -16,9% -1.739.466
Polonia 432.341 52,7% 599.682 15,6% -167.341 405.142 229,3% 254.161 27,1% 150.981 837.483 106,2% 853.843 18,8% -16.360
Portugal 1.060.625 -5,4% 468.924 -17,8% 591.701 901.700 -8,0% 382.074 1,7% 519.626 1.962.325 -6,6% 850.998 -10,1% 1.111.327
Reino Unido 939.124 14,3% 877.138 2,1% 61.986 581.757 47,1% 1.126.988 10,5% -545.231 1.520.881 25,0% 2.004.126 6,7% -483.245
República Checa 134.909 -33,0% 400.896 22,0% -265.987 107.723 -4,7% 419.712 8,4% -311.989 242.632 -22,9% 820.608 14,6% -577.976
Rumanía 394.968 69,3% 44.309 30,7% 350.659 163.550 90,4% 70.652 -51,1% 92.898 558.518 75,0% 114.962 -35,5% 443.556
Suecia 234.164 80,3% 333.663 15,9% -99.499 250.444 203,8% 578.272 67,0% -327.828 484.609 128,3% 911.935 43,8% -427.326
Unión Europea 10.373.167 18,2% 14.045.654 3,1% -3.672.487 7.604.455 11,0% 11.271.960 -2,1% -3.667.505 17.977.622 15,1% 25.317.614 0,7% -7.339.992
R E S T O  D E L  M U N D O
Islandia 2.403 16,7% 731 -48,3% 1.672 2.572 117,6% 113 -54,4% 2.459 4.975 53,5% 844 -49,2% 4.131
Noruega 51.400 -29,0% 55.480 -4,0% -4.080 50.939 0,7% 29.332 -37,5% 21.607 102.339 -16,8% 84.812 -19,0% 17.527
Suiza 219.820 117,2% 241.253 19,5% -21.433 59.693 5,9% 208.044 0,2% -148.351 279.513 77,4% 449.297 9,7% -169.784
E.F.T.A. 273.734 55,7% 302.033 13,4% -28.299 113.522 4,8% 238.678 -6,6% -125.156 387.256 36,3% 540.711 3,6% -153.455
Albania 9.515 242,7% 29 -52,4% 9.486 2.313 11,3% 13 227,9% 2.300 11.829 143,6% 42 -35,0% 11.787
Bielorrusia 39.638 242,2% 102 -80,6% 39.536 5.547 56,2% 336 -24,9% 5.211 45.186 198,6% 438 -55,1% 44.748
Bosnia-Herzegovina 53.778 210,0% 3.386 59,6% 50.392 728 -37,4% 50 -80,6% 678 54.506 194,4% 3.435 44,5% 51.071
Croacia 10.137 3,3% 7.239 9,7% 2.898 7.449 9,5% 11.196 57,7% -3.747 17.586 5,8% 18.435 34,6% -849
Georgia 13.149 107,6% 39 -83,7% 13.110 2.886 32,2% 18 -87,9% 2.868 16.035 88,3% 57 -85,3% 15.978
Macedonia 3.242 -3,1% 579 18,8% 2.663 1.708 55,6% 46 91,7% 1.662 4.949 11,4% 626 22,2% 4.323
Moldavia 3.133 63,8% 7 0,0% 3.126 2.775 -6,9% 0 -100,0% 2.775 5.908 20,7% 7 -82,8% 5.901
Rusia 295.871 3,0% 4.174 16,8% 291.697 97.351 25,6% 3.999 -15,7% 93.352 393.222 7,8% 8.172 -1,7% 385.050
Serbia 36.273 332,7% 3.465 -6,6% 32.808 3.497 92,6% 776 -21,8% 2.721 39.770 289,9% 4.241 -9,8% 35.529
Ucrania 42.567 67,1% 6.002 59,6% 36.565 10.080 -18,0% 7.151 1,4% 2.929 52.648 39,4% 13.153 21,6% 39.495
Europa Central y del Este 507.304 35,6% 25.022 18,7% 482.282 134.334 20,5% 23.584 13,3% 110.750 641.639 32,1% 48.606 16,0% 593.033
Andorra 22.273 -13,4% 481 113,0% 21.792 49.921 7,5% 490 27,5% 49.431 72.195 0,0% 971 59,1% 71.224
Gibraltar 15.054 24,2% 173 -42,4% 14.881 8.698 63,0% 116 11,7% 8.582 23.752 36,0% 289 -28,5% 23.463
Turquía 457.607 -2,9% 174.428 2,0% 283.179 211.622 17,4% 44.961 0,0% 166.661 669.229 2,7% 219.389 1,6% 449.840
Resto de Europa 495.958 -2,7% 177.074 1,8% 318.884 270.707 16,3% 45.786 0,2% 224.921 766.665 3,2% 222.860 1,4% 543.805
Argelia 291.558 -6,4% 711 -79,9% 290.847 82.053 -17,2% 454 -68,6% 81.599 373.611 -9,0% 1.165 -76,7% 372.446
Egipto 166.988 -12,3% 612 -96,9% 166.376 41.475 -4,3% 4.676 -27,7% 36.799 208.462 -10,8% 5.288 -79,9% 203.174
Libia 9.767 -83,7% 7 -96,7% 9.760 2.304 -95,0% 0 -64,2% 2.304 12.071 -88,6% 7 -96,6% 12.064
Marruecos 435.210 11,2% 8.532 67,5% 426.678 223.613 31,3% 730.952 19,3% -507.339 658.823 17,3% 739.484 19,7% -80.661
Mauritania 47.427 245,2% 105 189,4% 47.322 2.670 -9,1% 38 552,6% 2.632 50.098 200,4% 143 239,4% 49.955
Sudán 3.522 15,5% 0 0,0% 3.522 3.128 -3,3% 0 -100,0% 3.128 6.650 5,8% 0 * 6.650
Túnez 75.784 -27,2% 17.403 -85,4% 58.381 53.734 -37,7% 40.809 -10,5% 12.925 129.517 -32,0% 58.212 -64,7% 71.305
África del Norte 1.030.256 -4,1% 27.370 -81,5% 1.002.886 408.975 -9,4% 776.929 16,6% -367.954 1.439.232 -5,7% 804.300 -1,2% 634.932
Angola 24.330 -40,5% 5 398,8% 24.325 20.499 -18,0% 11 -38,3% 20.488 44.828 -31,9% 17 -13,6% 44.811
Benin 3.125 102,3% 1 0,0% 3.124 1.970 254,3% 0 0,0% 1.970 5.095 142,6% 1 0,0% 5.094
Burkina Faso 2.342 14,1% 6 0,0% 2.336 4.413 46,9% 7 0,0% 4.406 6.755 33,6% 12 0,0% 6.743
Cabo Verde 7.682 13,3% 73 28,4% 7.609 2.727 -5,5% 5 -75,1% 2.722 10.409 7,7% 77 1,5% 10.332
Camerún 5.630 18,9% 27 -48,8% 5.603 2.785 -31,5% 64 -52,5% 2.721 8.414 -4,3% 91 -51,5% 8.323
Chad 503 -22,7% 0 0,0% 503 331 -89,2% 0 * 331 834 -77,5% 0 * 834
Comoras 1.097 -57,6% 0 0,0% 1.097 14 0,6% 1 -45,8% 13 1.112 -57,3% 1 -45,8% 1.111
Congo (Rep. Democrática) 3.190 46,1% 0 0,0% 3.190 1.624 45,5% 2 32,1% 1.622 4.814 45,9% 2 32,1% 4.812
Congo (República) 4.339 13,8% 449 307,4% 3.890 1.048 -2,4% 8 -73,6% 1.040 5.387 10,3% 456 228,7% 4.931
Costa de Marfil 8.751 -17,8% 21 419,1% 8.730 3.060 -5,1% 43 * 3.017 11.811 -14,8% 63 744,0% 11.748
Djibuti 3.102 338,2% 1 -46,9% 3.101 560 -40,8% 3 0,0% 557 3.663 121,3% 4 139,5% 3.659
Eritrea 820 150,3% 0 0,0% 820 13 -60,2% 0 * 13 834 130,7% 0 * 834
Etiopía 12.783 577,2% 0 -100,0% 12.783 4.162 244,8% 0 * 4.162 16.946 447,5% 0 * 16.946
Gabón 10.865 28,2% 5 -97,5% 10.860 3.685 -4,6% 16 -82,1% 3.669 14.550 17,9% 21 -92,8% 14.529
Gambia 293 -50,5% 0 -100,0% 293 39 -54,5% 6 494,4% 33 333 -51,0% 6 -76,9% 327
Ghana 36.479 118,8% 28 3629,5% 36.451 4.352 2,4% 85 340,9% 4.267 40.830 95,2% 113 463,0% 40.717
Guinea 2.529 -18,2% 64 619,3% 2.465 1.495 -6,2% 3 428,7% 1.492 4.024 -14,1% 67 606,7% 3.957
Guinea Ecuatorial 42.105 11,3% 58 224,5% 42.047 22.531 18,9% 3 -8,2% 22.528 64.636 13,9% 62 184,6% 64.574
Guinea-Bissau 1.631 28,1% 1 0,0% 1.630 313 353,2% 0 0,0% 313 1.944 44,8% 1 0,0% 1.943
Kenia 5.870 25,0% 6 -94,8% 5.864 4.308 69,2% 5 -64,2% 4.303 10.179 40,5% 11 -91,2% 10.168
Liberia 4.952 -0,9% 46 1,5% 4.906 748 -41,0% 3 -86,5% 745 5.699 -9,0% 49 -28,6% 5.650
Madagascar 888 8,9% 6 -81,4% 882 709 -35,7% 203 * 506 1.597 -16,8% 209 482,4% 1.388
Malí 3.122 -37,2% 0 -100,0% 3.122 2.233 19,6% 46 60,7% 2.187 5.355 -21,7% 46 -96,6% 5.309
Mauricio 3.064 10,8% 60 603,8% 3.004 2.729 30,4% 11 97,3% 2.718 5.794 19,2% 71 402,5% 5.723
Mozambique 2.483 -21,5% 10 -59,2% 2.473 4.477 6,4% 284 * 4.193 6.960 -5,6% 294 * 6.666
Namibia 2.171 -8,7% 24 53,0% 2.147 275 -13,6% 30 265,5% 245 2.446 -9,3% 54 126,4% 2.392
Níger 307 16,7% 1 196,7% 306 438 10,4% 58 -42,5% 380 745 12,9% 60 -41,6% 685
Nigeria 24.840 -25,9% 142 -76,5% 24.698 9.774 23,1% 3 -5,1% 9.771 34.613 -16,5% 145 -76,1% 34.468
Rep. de Suráfrica 96.458 -1,3% 150.049 -10,5% -53.591 37.231 -4,9% 2.810 16,6% 34.421 133.689 -2,3% 152.859 -10,1% -19.170
Ruanda 32 -74,3% 0 0,0% 32 3.177 998,8% 1 -64,0% 3.176 3.209 677,0% 1 -64,0% 3.208
Senegal 16.262 7,7% 23 25,4% 16.239 5.798 11,9% 86 986,9% 5.712 22.061 8,8% 109 318,4% 21.952
Seychelles 509 -67,4% 23 3,4% 486 2.198 630,8% 1 -25,0% 2.197 2.708 45,5% 24 1,8% 2.684
Sierra Leona 4.748 674,8% 4 -54,9% 4.744 202 471,2% 453 -68,3% -251 4.950 663,7% 456 -68,2% 4.494
Swazilandia 592 343,0% 1 438,2% 591 0 -100,0% 4 0,0% -4 592 342,8% 6 * 586
Tanzania 2.968 16,2% 1 179,4% 2.967 868 -50,9% 1 354,4% 867 3.836 -11,2% 2 237,1% 3.834
Togo 6.074 137,3% 202 18,9% 5.872 716 64,9% 2 0,0% 714 6.789 126,8% 204 19,9% 6.585
Uganda 2.149 88,6% 0 -100,0% 2.149 299 -22,7% 2 * 297 2.448 60,4% 2 -80,8% 2.446
Zambia 425 -62,2% 0 0,0% 425 1.299 696,3% 0 * 1.299 1.724 34,0% 0 * 1.724
Zimbabwe 1.396 251,3% 0 0,0% 1.396 526 33,7% 2 -78,2% 524 1.922 143,0% 2 -73,0% 1.920
Resto de África 351.957 7,1% 151.499 -11,2% 200.458 154.783 6,1% 4.268 -24,5% 150.515 506.741 6,8% 155.767 -11,6% 350.974
Canadá 182.307 99,4% 206.210 15,9% -23.903 25.807 -27,0% 38.045 -21,5% -12.238 208.114 64,1% 244.254 7,9% -36.140
Estados Unidos 1.042.426 3,8% 1.022.368 21,2% 20.058 415.611 7,5% 889.317 -16,4% -473.706 1.458.038 4,8% 1.911.685 0,2% -453.647
EE.UU. y Canadá 1.224.734 11,7% 1.228.578 20,3% -3.844 441.422 4,6% 927.364 -16,6% -485.942 1.666.156 9,8% 2.155.942 1,0% -489.786
Antillas holandesas 660 -29,2% 11 188,1% 649 272 -42,9% 6 -73,7% 266 931 -33,8% 17 -35,6% 914
Argentina 194.247 23,5% 17.346 33,7% 176.901 82.445 66,7% 3.468 -17,2% 78.977 276.692 33,8% 20.814 21,2% 255.878
Aruba 1.618 146,6% 0 -100,0% 1.618 192 40,0% 0 -99,8% 192 1.810 128,2% 0 -99,8% 1.810
Bahamas 3.088 113,6% 9 -42,3% 3.079 58 -65,4% 181 * -123 3.146 95,0% 190 490,9% 2.956
Barbados 425 113,0% 0 -100,0% 425 262 * 7 -71,5% 255 687 209,2% 7 -72,0% 680
Belize 2.636 -35,6% 0 0,0% 2.636 0 -100,0% 12 488,6% -12 2.636 -39,2% 12 499,6% 2.624
Bolivia 22.293 24,8% 5 -98,1% 22.288 5.752 111,8% 65 33,2% 5.687 28.045 36,3% 70 -76,9% 27.975
Brasil 436.542 6,5% 99.277 -34,4% 337.265 193.871 46,7% 24.164 46,2% 169.707 630.414 16,3% 123.441 -26,5% 506.973
Chile 235.420 20,5% 1.683 -24,3% 233.737 110.386 41,6% 2.079 13,3% 108.307 345.805 26,5% 3.762 -7,3% 342.043
Colombia 168.587 76,9% 5.515 41,0% 163.072 23.079 31,4% 2.956 90,7% 20.123 191.666 69,8% 8.471 55,2% 183.195
Costa Rica 17.880 83,0% 73 55,3% 17.807 17.193 130,0% 3.324 85,2% 13.869 35.073 103,4% 3.397 84,5% 31.676
Cuba 160.093 7,9% 429 405,5% 159.664 65.289 11,4% 165 29,6% 65.124 225.382 8,9% 594 180,0% 224.788
Ecuador 38.824 1,0% 3.288 2259,3% 35.536 17.784 -10,2% 12 -99,3% 17.772 56.608 -2,8% 3.300 89,4% 53.308
El Salvador 3.728 -12,9% 125 128,2% 3.603 2.099 -13,7% 176 -42,8% 1.923 5.827 -13,2% 301 -17,0% 5.526
Guatemala 15.484 -6,2% 11 -85,5% 15.473 4.821 -2,9% 22 -77,2% 4.799 20.305 -5,5% 33 -80,8% 20.272
Haití 1.110 -8,7% 0 0,0% 1.110 269 -33,5% 993 533,1% -724 1.379 -14,9% 993 533,1% 386
Honduras 11.629 155,6% 5 -85,4% 11.624 5.893 114,8% 2.289 514,2% 3.604 17.523 140,3% 2.294 460,1% 15.229
Jamaica 1.513 16,4% 0 0,0% 1.513 764 -91,8% 0 -77,9% 764 2.277 -78,5% 1 -66,0% 2.276
México 647.398 16,3% 76.941 22,2% 570.457 317.360 53,8% 155.083 -6,1% 162.277 964.758 26,4% 232.024 1,7% 732.734
Nicaragua 3.739 -54,5% 17 94,3% 3.722 6.907 75,7% 1 1,3% 6.906 10.646 -12,4% 18 86,1% 10.628
Panamá 90.479 101,1% 399 -37,8% 90.080 18.854 5,3% 383 -30,7% 18.471 109.333 73,9% 783 -34,5% 108.550
Paraguay 8.132 38,9% 795 506,1% 7.337 3.332 62,2% 30 563,4% 3.302 11.464 44,9% 824 508,0% 10.640
Perú 125.137 52,2% 764 7,9% 124.373 47.119 35,0% 240 -39,8% 46.879 172.256 47,0% 1.004 -9,3% 171.252
Rep. Dominicana 38.318 -3,1% 329 -26,2% 37.989 15.207 3,7% 5.117 -17,1% 10.090 53.525 -1,3% 5.447 -17,7% 48.078
Surinam 488 -63,0% 4 * 484 120 118,3% 0 0,0% 120 608 -55,7% 4 * 604
Trinidad y Tobago 10.783 8,8% 34 16,5% 10.749 3.429 263,9% 6 71,8% 3.423 14.212 30,9% 40 22,3% 14.172
Uruguay 28.572 -10,1% 244 -36,8% 28.328 9.156 -3,9% 358 1,2% 8.798 37.728 -8,7% 602 -18,7% 37.126
Venezuela 364.817 76,1% 954 -58,8% 363.863 123.834 -20,3% 97 -16,0% 123.737 488.650 34,8% 1.052 -56,7% 487.598
Iberoamérica 2.635.118 25,1% 208.305 -12,8% 2.426.813 1.075.880 29,1% 201.338 -0,1% 874.542 3.710.998 26,3% 409.644 -7,0% 3.301.354
Arabia Saudita 250.362 50,1% 2.746 23,6% 247.616 86.925 37,1% 185 59,6% 86.740 337.286 46,5% 2.931 25,4% 334.355
Bahrein 12.626 76,6% 541 -30,0% 12.085 10.889 311,5% 7 51,1% 10.882 23.514 140,1% 547 -29,6% 22.967
Emiratos Arabes Unidos 171.028 44,8% 3.752 -45,5% 167.276 93.282 24,0% 2.521 -46,3% 90.761 264.311 36,7% 6.273 -45,8% 258.038
Irán 232.830 17,5% 858 120,7% 231.972 98.840 272,9% 43 -82,3% 98.797 331.670 47,6% 901 42,6% 330.769
Iraq 24.428 65,5% 0 0,0% 24.428 7.080 9,1% 2 228,4% 7.078 31.507 48,3% 2 228,4% 31.505
Israel 132.097 131,9% 67.777 -45,4% 64.320 26.516 8,2% 59.474 -50,3% -32.958 158.613 94,7% 127.252 -47,8% 31.361
Jordania 13.024 -10,8% 207 250,5% 12.817 12.639 140,2% 342 27,2% 12.297 25.664 29,2% 549 67,4% 25.115
Kuwait 19.754 -2,5% 145 * 19.609 7.870 -25,8% 15 8,3% 7.855 27.624 -10,5% 161 794,1% 27.463
Líbano 16.599 -5,9% 660 323,5% 15.939 6.980 -19,2% 677 40,6% 6.303 23.578 -10,3% 1.337 109,8% 22.241
Omán 9.652 -7,8% 95 55,4% 9.557 4.526 -21,5% 118 -6,8% 4.408 14.179 -12,7% 214 13,4% 13.965
Qatar 52.117 21,7% 239 36,2% 51.878 14.394 35,0% 44 -79,9% 14.350 66.510 24,3% 283 -28,2% 66.227
Siria 21.637 24,2% 203 * 21.434 9.120 -26,0% 25 -44,9% 9.095 30.756 3,5% 228 265,2% 30.528
Yemen 2.995 10,1% 0 0,0% 2.995 1.110 -62,0% 0 -84,2% 1.110 4.105 -27,2% 0 -84,2% 4.105
Oriente Próximo 959.149 39,4% 77.224 -42,8% 881.925 380.170 49,1% 63.454 -49,5% 316.716 1.339.319 42,1% 140.678 -46,0% 1.198.641
Afganistán 2.250 15,8% 1.618 * 632 772 -72,3% 353 * 419 3.022 -36,1% 1.971 * 1.051
Armenia 6.300 689,5% 2.411 * 3.889 515 46,8% 0 -90,2% 515 6.815 493,4% 2.412 * 4.403
Azerbaiján 12.019 107,0% 0 * 12.019 8.147 477,7% 2 0,0% 8.145 20.166 179,4% 2 * 20.164
Bangladesh 8.529 -0,9% 80 2938,8% 8.449 5.501 -6,2% 8 63,3% 5.493 14.030 -3,1% 87 * 13.943
China 520.149 45,4% 1.146.048 -2,4% -625.899 204.294 -10,6% 3.823.697 -2,8% -3.619.403 724.443 23,6% 4.969.744 -2,7% -4.245.301
Corea del Norte 622 1431,0% 50 -56,2% 572 44 406,6% 192 -9,1% -148 666 * 242 -25,7% 424
Corea del Sur 93.238 23,3% 160.568 -6,2% -67.330 33.036 -22,4% 238.167 -32,7% -205.131 126.274 6,9% 398.735 -24,0% -272.461
Hong-Kong 151.106 124,8% 111.087 127,1% 40.019 77.170 54,2% 26.603 -7,9% 50.567 228.276 94,7% 137.690 77,0% 90.586
India 378.008 -1,2% 118.209 34,0% 259.799 138.530 23,2% 129.294 -25,0% 9.236 516.538 4,4% 247.503 -5,0% 269.035
Japón 68.693 -1,2% 415.324 9,5% -346.631 37.770 -1,2% 345.147 2,0% -307.377 106.463 -1,2% 760.472 5,9% -654.009
Kazajistán 18.703 269,2% 70 -63,3% 18.633 30.478 497,5% 47 * 30.431 49.181 383,8% 117 -39,0% 49.064
Mongolia 376 1664,8% 3 -37,7% 373 156 307,0% 0 -99,4% 156 532 791,1% 3 -86,7% 529
Pakistán 24.975 96,0% 809 125,9% 24.166 5.313 26,9% 826 -16,4% 4.487 30.288 78,9% 1.635 21,5% 28.653
Sri Lanka 3.593 93,5% 211 157,5% 3.382 3.095 397,2% 161 -68,6% 2.934 6.689 169,8% 372 -37,4% 6.317
Taiwan 33.952 15,5% 89.932 27,3% -55.980 30.417 -19,6% 382.821 -30,4% -352.404 64.370 -4,3% 472.754 -23,9% -408.384
Turkmenistán 5.489 76,5% 0 0,0% 5.489 229 -21,9% 0 0,0% 229 5.718 68,0% 0 0,0% 5.718
Uzbekistán 43.592 467,6% 0 -100,0% 43.592 1.018 -18,4% 2 -99,3% 1.016 44.610 399,7% 2 -99,3% 44.608
Resto de Asia 1.372.225 33,2% 2.046.472 5,9% -674.247 577.830 8,6% 4.947.879 -8,0% -4.370.049 1.950.055 24,8% 6.994.351 -4,3% -5.044.296
Camboya (Kampuchea) 454 252,6% 0 -92,5% 454 282 -51,2% 1 0,0% 281 736 4,4% 1 -75,8% 735
Filipinas 19.335 -30,8% 2.698 -34,9% 16.637 6.307 32,0% 18.088 -57,5% -11.781 25.642 -21,7% 20.787 -55,5% 4.855
Indonesia 63.528 76,4% 5.835 50,7% 57.693 13.890 -51,2% 20.888 -29,2% -6.998 77.418 20,1% 26.723 -19,9% 50.695
Malasia 29.714 20,8% 34.048 66,0% -4.334 22.611 -25,4% 71.902 -38,5% -49.291 52.326 -4,7% 105.949 -22,9% -53.623
Myanmar (Birmania) 6.861 380,7% 0 0,0% 6.861 1.689 109,3% 0 0,0% 1.689 8.551 282,7% 0 0,0% 8.551
Singapur 97.347 29,3% 41.864 14,8% 55.483 49.521 1,0% 97.260 44,6% -47.739 146.869 18,1% 139.124 34,2% 7.745
Tailandia 79.500 73,1% 48.042 10,8% 31.458 19.565 2,5% 41.121 11,0% -21.556 99.065 52,3% 89.163 10,9% 9.902
Vietnam 34.510 138,5% 4.874 21,3% 29.636 12.821 51,1% 272.473 587,2% -259.652 47.330 106,2% 277.347 535,1% -230.017
Sudeste Asiático 331.600 46,8% 137.368 22,3% 194.232 126.731 -10,6% 521.733 56,7% -395.002 458.331 24,6% 659.101 48,0% -200.770
Australia 254.793 83,3% 9.526 13,4% 245.267 49.448 -22,4% 26.986 45,3% 22.462 304.241 50,1% 36.512 35,4% 267.729
Islas Marshall 2.744 755,4% 3 -41,7% 2.741 1.332 * 0 -100,0% 1.332 4.076 955,8% 3 -68,6% 4.073
Nueva Caladonia 1.693 -38,6% 0 -26,7% 1.693 974 -19,8% 0 -98,7% 974 2.667 -32,9% 0 -96,4% 2.667
Nueva Zelanda 17.412 82,6% 2.123 -56,2% 15.289 3.890 27,4% 2.626 34,9% 1.264 21.302 69,2% 4.748 -30,2% 16.554
Papua Nueva Guinea 6.496 1017,9% 29 0,0% 6.467 60 -52,5% 120 * -60 6.556 827,9% 149 * 6.407
Polinesia Francesa 1.490 204,0% 8 * 1.482 631 -59,7% 0 -92,0% 631 2.121 3,1% 8 449,4% 2.113
Vanuatu 925 -31,6% 0 -100,0% 925 18 -89,7% 0 0,0% 18 944 -38,3% 0 * 944
Oceanía 285.659 85,3% 11.689 -11,9% 273.970 57.012 -18,7% 29.962 45,8% 27.050 342.671 52,8% 41.651 23,2% 301.020
* No indicativo, ya que el escaso volumen de intercambio hace que pocas operaciones produzcan grandes variaciones. Fuente: Departamento de Aduanas e II.EE. de la Agencia Tributaria. Elaboración SERCOBE.
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